
红木家具店数量两年翻一番
升值潜力大，消费人群集中于高端
本报记者 刘伟

2012 . 3 . 99 星期五五

乐活日照CCC
C1100--CC1111

乐活专刊电话： 0633-8308117

编辑：刘伟 刘华 组版：张鸿

根据国家质检总局有关规
定，红木家具主要是指用紫檀木、
酸枝木、乌木、花梨木、鸡翅木制
成的家具，除此之外的木材制作
家具都不能称为红木家具。而据
了解，酸枝木是日照红木家具最
主要的材质。

销售店：

已达十五六家
做家具销售已经八年的陈先

生还记得，2010 年日照从事红木
家具销售的店铺只有七八家，但
是去年一年就增加了一倍，现在
已经达到十五六家。

“那时候的红木家具市场有
限，最近这两年，红木家具销售突

然迎来旺季，这也促使了日照红木
家具店批量出现。”陈先生说。

据了解，最近这三年，中国的
红木家具企业犹如雨后春笋，企
业数量不断增加，品牌也不断涌
现，尤其是 2008 年以来，有的地区
企业数量翻番。

红木家具品牌实现“井喷”，福
建的大家之家、贡品轩、三福、山
中、连天红，浙江的年年红、明堂、
明清居、大清翰林、新明、旭东，广
东中山的红古轩、轩红坊、合兴、世
纪明家，广东台山的伍氏兴隆，广
东深圳的美联、友联、深发，广西凭
祥的清宝阁、亿资联，北京的劲飞、
元亨利，上海的航管红木等全国各
地的品牌大军涌现。

“生产企业增多，想要在竞争

中立于不败之地，就必须不断开
拓新市场，所以这也是促使日照
红木家具销售店大批出现的重要
原因。”陈先生说。

市场：

消费人群高端居多
我们都知道，红木家具的价格

都比较贵，这就造成红木家具很难
进入寻常百姓家，而且根据现在红
木业的发展情况，“红木家具只会
不断升值，不会贬值。”陈先生说。

据了解，现在日照的红木消费
市场主要集中在大型酒店以及大
型公司的办公室。“最近这几年还
兴起了红木办公桌，不过都是有钱
的老板才买的起。”陈先生说。

据悦美家总经理朱先生介
绍，现在能够消费红木家具的普
通市民还是很有限，为数不多购
买的普通市民也是为了收藏。“属
于一种投资性的购买。”

而且，现在的家具装修中式
风格已经很少见，所以普通的家
具更适合现在新潮的装修风格。

而根据朱先生估计，现在日
照的红木家具市场份额应该会有
几千万。“ 2009 年，山东省的红木
家具有 40 亿元的市场份额，根据
日照现在的经济水平，再怎么也
有几千万的市场份额。”

市民：

太贵还不实用

在一家家具广场，记者见到
了几位市民，市民刘先生准备

“十一”结婚，现在正在装修婚
房。“今天来选一选家具。”刘先
生说。

当被问到是否会选择红木家
具作为新婚家具时，刘先生很果
断地说不会。“红木家具太贵了，
一套要几万甚至几十万，我的装
修预算才四万元钱。”

随后，记者又见到了市民孙
先生，孙先生表示对红木家具并
不是特别了解，但是他一个朋友
买了一套鸡翅木的家具。

“我觉得有点不太实用，坐在
上面也不是很舒服，还不如几千
元钱的沙发舒服。”孙先生边看家
具边对记者说。
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