
截至2010年8月底，我
国汽车保有量过1亿，这极
具诱惑力的数字昭示着中国
汽车后市场正成为炙手可热
的大蛋糕。车骑王子就是在
这种背景下，应运而生的专
业化、科技化的汽车专项服
务品牌。

汽车后市场春意盎然

在国外成熟的市场中，
漆面修理占据了21%的市场
份额，消费额高达4 2 0 0亿
元。根据调查，国内的汽车
事故中，漆面擦刮占所有汽
车事故的90%以上，城市里
平均每辆车每年有3次以上
的刮擦需要进行漆面修理，
而对于私家车而言，每年还
会进行全面的漆面维护。因
此，相比配件、快保市场的
介入门槛高，护理市场的红
海现状，漆面修复显然是一
个更值得探寻的蓝海。

快修业乱局待规整，

车骑王子顺势而出

价格混乱是汽车后市场
一大突出的顽疾。市场的需
求使快修这一细分板块顺势
而出，一大批从事汽车专项
服务的连锁机构应运而生。
车骑王子汽车漆面快修作为
中国汽车漆面快修第一品
牌，经过六年成功运作，形
成以浙江、山东为中心逐步
向周边省份发展的连锁服务
网络，发展门店200余家。
成为当地车主最信赖与支持
的汽车服务品牌。

车骑王子专注钣喷快

修，更显专业

与传统大而全的维修厂
的服务模式相比，车骑王子
以专项服务的汽车钣金喷漆
为主，形成细分市场的特色
服务模式。相比4S店，车骑
王子的优势是90分钟快修、
2-5小时局部修补，减少车
主的等待时间，可以当天取
车。在价格上，车骑王子则
恰好介于4 S店与路边店之
间，平均比4S店低20%，比

路边店略高30%。在产品技
术上，车骑王子引进了全球
最先进的技术工艺和干磨、
调漆等设备；拥有专业的漆
面快修工艺研发团队，在技
术人才的复制上更胜一筹，
资源优势更大，车骑王子所
属集团本来就在做汽车油漆
的总代理，在经验上、物流
配送上都更有优势。

“立足山东，放眼华

北” 建便民服务网络

车骑王子自2010年在山
东济南设立华北分部以来，
已在山东、河北、山西等地
发展加盟店30余家，遍布齐
鲁各地市及河北、山西南部
区域，受到近3万车主的信
赖与支持。

为更好地服务于广大车
主，车骑王子将继续完善“齐
鲁汽车快修便民服务网络”，
诚邀有志加入汽车快修行业
的投资者共赢璀璨未来。华
北 分 部 加 盟 热 线 0 5 3 1 -
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挖掘汽车钣喷专修品牌化商机
——— 车骑王子“汽车快修便民服务网络”深入齐鲁各地

3月8日，一汽丰田在北京798园区D-PARK北京会所举办“跟‘棕’时尚 有型有色” 三
车型炫装版联合发布会，一汽丰田分别推出了三款主力车型REIZ锐志、COROLLA卡罗拉和
RAV4的深棕云母金属色炫装版新车。这三款新品，除了尽显自然清新的棕色时尚色彩，外观内
饰均有改动和提升。REIZ锐志炫装版售价23 .78万元，COROLLA卡罗拉炫装版售价13 . 28万-15 . 18
万元，RAV4炫装版售价21 . 18万-24 .38万元。 (刘庆义)

一汽丰田三款车型炫装版夺目上市
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