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——— 置业顾问风采展示

分享我的销售喜悦

在内地生活久了，非常想在
海边安个家。这几年，海景房在我
们内地宣传的比较多，我也去过
不少沿海城市，像烟台、威海等附
近几个海滨城市都去过，楼盘项
目宣传的很好，但是周边的景观、
配套、环境、建筑质量都不甚理
想，一直没买。

去年10月份，无意中在网上
看到了日照岚山的海上明月城项
目。宣传是纯南向一线海景房，隔
海边不足50米，周边配套十分齐
全，聘请全球前五的戴德梁行做

物管顾问。看到这些，有些心动
了，打电话咨询了一下，置业顾问
又详细地给我介绍了海上明月城
的一些基本情况，价格也在我能
接受的范围内，在老婆的支持下，
决定去项目现场看一下。

10月8日与十多位济宁老乡
跟着看房团去岚山，一打听，他们
都是要去海上明月城的，有几家
和我一样都是第一次去，还有几
家是过去交钱定房。听到同行老
乡的描述，感觉这次看房应该是
正确的。

接近11点多来到了海上明月
城，实地参观了一下，很满意。小
区位于海上碑公园景区内，周边
的配套设施十分完善，超市、商
场、医院、银行、学校近在咫尺。随
后我们徒步去了多岛海娱乐城和
海水浴场，就几分钟的路程。小区
的物业形态也很丰富，电梯花园
洋房、观海小高层、多层设计十分
合理实用，20几种户型从50多平
到160多平都有。更重要的是，这
里冬天用智能电地暖供暖，分家
分户，环保安全，尤其适合我们外

地人旅游度假使用。站在花园洋
房的大露台上，对面就是大海，视
野非常广阔，成群的海鸥飞翔盘
旋，还有打渔回来的渔船……太
美了，与我梦想中的海滨生活十
分贴切。

最后在置业顾问的推介下，
我选的是带电梯的小高层，方方
正正的小户型，观海角度非常好，
价格也很理想。找寻了这么久，终
于买到了理想中的海边房子，从
此我也可以天天过面朝大海、春
暖花开的日子了，激动啊。

做房地产销售已有多年了，对房地
产销售也有了自己的理解。置业顾问是
一项具有挑战性的工作，每天要和不同
的人打交道，遇到的问题也是形形色
色。通过这几年的工作，我总结了一点
心得：培养客户比眼前的销售更重要。

置业顾问是一份良心工作，并不是
说卖出房子就万事大吉了，要秉着对客
户负责的态度推荐房子。去年在选择项
目的时候，我也逐一考察过，后来毫不
犹豫的选择做海上明月城项目，正是因
为这个项目符合我上面所说的所有要
求，工作时间越长对这个越有体会，不
管对自己还是对客户来说，选择一个好
的项目十分重要。有不少同行，无视项
目品质好坏与实际需求，只要收益高就
敢卖房子，结果卖一套房子损失好几个
潜在客户。居住，是人的基本需求，也是

一辈子的事情，因此在买房时应十分注
重房子的质量和开发商的口碑。同样置
业顾问在选择自己饭碗时候也要注意
这点。买房子，对一个客户来说，可能是
倾其多年的积蓄，推荐其地段好，具有
升值潜力的房子也是一种责任。居住，
不仅仅是满足住的需求，像购物、教育、
医疗、银行等基础的市政配套也要齐
全，客户买房时要真实清晰的告诉其周
边的配套设施，不虚假不夸张。改善性
需求的客户，对周边的休闲娱乐设施、
绿化环境等关注度较高，要告诉其真实
的环境状况……只要真诚的为客户选
房推荐，客户不但会接纳我们，而且我
们也会成为好朋友。有另一种客户本身
因为某种原因不会买房子，但只要有合
适的机会，他定会推荐他的朋友买，这
种群带效应是十分可观。
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座右铭：与其临渊羡鱼、不如退而结网
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《日照楼市》

期待您的参与

你的事，我的事，我们大家的

事；你的忧，他的忧，我们帮您分

忧；你的乐，我的乐，我们大家同

乐。相聚《日照楼市》我们一起喜怒

哀乐，一起风雨兼程。

互动交流QQ群号：1964325。

咨询热线：0633-8308129。
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