
生活广记开微博了！

快来关注我吧！

短文要求：

“青未了微生活”主张以幽默

小段的形式，用百余字对生活原

生态进行即情、即景、即时的原创

性场景描述。栏目参考：市井百态、

童言童趣、啼笑皆非、街头陷阱、

小民有难、家长里短、我的大学、

夫妻兵法等。

投稿方式：登录新浪微博，发

送私信。稿件见报后，请作者与编辑

联系，电话 0531-85193163，或发送私

信 至 h t t p : / / w e i b o . c o m /

shenghuoguangji，告知姓名、地址、

邮编，以便邮寄稿费。

文／葛新胜

我不喜欢独自去买衣服，
不懂质地，不会砍价，还会被店
老板的热情“轰炸”得无所适
从。我的衣服大都是妻子买的，
她熟知我的喜好，又晓得尺寸，
买的衣服常合我意。有时，妻子
也会拉着我一起去逛街。

春节前，妻子陪我去选购
新衣。进了一家服装店，我看中
了一件薄袄，试了一下，大小适
中，合体。一问价，336 元。妻子
开始和店老板讨价还价，店老
板很是精明，我们越是想买，他
越抱着葫芦不开瓢，就是不松
价。我说算了，到别家看看。店
老板一个“大哥”接一个“大哥”

地叫着，叫得我有些发毛，看得
出，他分明比我大。最后，店老
板咬牙做了一个决定：一口价，
300 元，你诚心买，我诚心卖。见
此情景，我无语，立在一边。还
是妻子技高一筹，出价 260 元，
不卖就走人。店老板急了，央求
再加 10 元钱，妻子很坚决。店
老板狠了狠心，痛快道：好，就
两百六，就算交个朋友。

出了店门，我一个劲地称
赞妻子，夸她是砍价高手。

过了一段时间，小店打出
了促销的招牌，好奇心使我不
禁再次走进了这家服装店。眼
前的一幕，让我大吃一惊，所有
的衣服价格都发生了颠覆性
的变化。我穿的那款，居然标价

为 166 元。我和妻子一说，妻子
不禁感叹：买的不如卖的精，这
老板真敢要价！

又过了些日子，小店打出
了“清仓大处理”的横幅，还真吸
引了不少的顾客，我和妻子也来

“淘宝”，一看又吓了一跳。我买
的那款，如今只卖到了 90 元，真
是雷人！“以后再买衣服，咱一定
等等，等到处理。”我打趣道。妻
子笑着应了一句：“就是！人家这
开店的当初真敢要价，这衣服进
价到底是多少呀！”

老板听到了我和妻子的
对话，走了过来，笑嘻嘻地说：

“我这是亏本大甩卖呀。”妻子
回头对我说了一句：“你信吗？”
我苦笑了一下：“谁信呀！”

实事求是

同事的女儿金金年方 4 岁，是
个古灵精怪的小人精。爸爸带她来
接妈妈下班，妈妈一出现，她就大
惊小怪地叫道：“哇！美女出现了！”
办公室老张的孙子才上小学，一出
来，金金也惊呼一声：“哇！帅哥出
现了！”大家哈哈大笑：“你能实事
求是一点吗？”

——— @青柳河岸

陪练

为了中考，爸爸陪着孩子练习
投掷实心球，孩子扔过来，爸爸扔
回去。练了几个来回，爸爸就受不
了了，气喘吁吁地说：这到底是练
孩子还是练大人啊？

——— @黎茶叶

我不怕他

在路上看见一个男人打孩子，
我脱口而出：你怎么打孩子？这一
多嘴不要紧，那男人狠狠瞪我一
眼：你有病啊？我打孩子关你什么
事儿？我不知再说什么好，旁边的
一位老大娘看不下去了，说：你这
小子，连外人都看不下去了，你还
说人家有病，我看是你有病！男人
看了看老大娘，悻悻地走了。我走
过去向她道谢，老大娘说：不用谢，
我不怕他，他是我儿子。

——— @清勿语

我是爸爸

我们一家三口的拖鞋都放在
客厅门口，看拖鞋就知道谁先回来
了。一天下班回家，看见老公的拖鞋
不见了，就问了一声：“老公，你回来
了？”话音刚落，就看见儿子从书房
走出来，严肃地说：“今天，我是爸爸
了！”低头一看，原来他的小脚上穿
着爸爸的大拖鞋……

——— @路漫漫其修远兮 20120301

收支平衡

大舅家的表哥三十岁了，终于
走进了婚姻的殿堂，大舅一家都乐
坏了，亲朋好友也很高兴。大舅一
杯接一杯地喝了不少酒，我劝他少
喝点，他咧嘴笑道：“真高兴……每
次给别人随礼很痛苦，现在最起码
收支平衡了。”

——— @我是张庆金

文／王建成

某卫生所召开民主生活会，有
上级主管部门领导参加。会上，主
持工作的副所长将个人小结，当然
是成绩一、二、三、四、五……说个
没完，听得人烦不胜烦，恨不能愤
而离场。

突然，副所长提高了声音：“当
然，我这个人也有严重的缺点，例
如……”

众人一振，马上凝神静听。
“一、上进心不强。主持工作两

年，一直没有进步。虽然做出了很
多成绩，也没有向领导汇报。二、脾
气不好。看到违反原则的事和损害
公家的事就要发脾气，所以得罪不
少人。三、不量力而行。我有高血
压、心脏病，但所里工作一忙，就什
么也不顾了……”

众人愕然。

找缺点

文／青衫

人在世上，谁没被骗过？骗
财骗色骗感情，现如今无所不
骗。本人无色，没人招惹，自然
无关情感与色相的损失，大财
也没有。不过想想曾经的那些
小小被骗经历，心里就气闷。

都说女人爱贪小便宜，我
却除外，信奉吃亏是福的箴言。
可是再小心，也有马失前蹄的
时候。某天走在街上，忽然一个
大男孩拦住我，一脸的诚恳与
卑怯，请我去他们的店里免费
做美容。本不想去，可看着他我
忽然想起了儿子，同样年纪，境
遇如此不同，于是心生怜悯，鬼
使神差地跟他去了。

给我抹上面膜后，服务员
就开始了推销攻势。她们那一
套我是懂的，不为所动，闭着眼
睛不做声。没想到服务员见我
不理会，居然也不理会我了，把

我晾在了一边，脸上的面膜都
干成了盐碱地。我努力张开嘴，
喊她给我清洗，人家头一扭：水
龙头在那边。我这个气呀，她一
定把我当成了爱贪小便宜、没
钱消费还想臭美的中年妇女。

还有一次，朋友做保险，
向我推销一款理财产品，还
有某影楼的艺术照赠送。朋
友刚开始做保险，不捧场不
是我的性格，艺术照就算了。
朋友很开心，约我一起去拍
艺术照，还说反正是免费，就
当娱乐自己一把。

不去不知道，去了就后悔。
取照片的时候出了问题，人家
说：我们是免费拍照，并没有说
免费送片，想要片子，拿钱！我
心里就像直接吞下一个窝头，
堵得慌，看着照片上自己顾盼
生辉的样子，怎么能忍心留给
他们？一咬牙，掏了八百多买了
回来。回到家想想，实在不值。

还好我心宽，想得开，谁让
咱主动送上门让人骗呢。不过
事实证明，就算你呆在家里，也
不安全。

那天正在做饭，有人敲门
说是燃气公司的工作人员，来
检查燃气是否存在安全隐患。
我赶紧请进屋。工作人员检查
之后告诉我，家里管道老化，随
时有燃气泄漏的可能。我着急
地问怎么办。工作人员拿出一
个小盒子，说是公司的新产品，
一旦有泄漏，马上会响，能挽救
人于危险之中。多少钱？不贵，
一百三。不用说大家都能猜得
到，那个破盒子一点技术含量
都没有，根本没用处。打电话询
问燃气公司，人家说他们根本
没这项服务！

本人自认为智商不低，
也不贪小便宜，能上当真是
奇怪，也许是应了小品里的
那句话：真是防不胜防啊！

那些被骗的事儿

文／董春华

单位的交通补贴还是几年前的
标准，可近几年，公交车票涨了，出
租车价涨了，更重要的是，很多同事
都买了私家车，而油价一涨再涨。作
为单位的办公室主任，很多职工让
我向领导提议，提高一下交通补贴
标准。

但我知道，领导不是一个好说
话的人，直接提建议肯定是自讨没
趣，不如来个迂回战术，让领导自己
省悟。那天，和领导出门办事，坐在
车上，我故意对他说：“这油价真是
高得有点离谱了，咱单位那些买私
家车的人，都嚷着开不起车了呢。”

“是吗？有这么严重？”领导问
我。“是啊，这跟前几年可是大不一
样了！”我“话里有话”。领导看我一
眼，没再说话，眉头却紧锁起来，看
来是在考虑我的话。

第二天一上班，领导找我：“董
主任，昨天我考虑了一下，这样吧，
你拟定一份通知。”“什么通知？”我

“明知故问”，心里却一阵高兴。“大
体内容是这样，鉴于油价上涨等因
素，要进一步严格单位公车管理，
尤其是严禁公车私用……”

交通补贴
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“生活广记”记录日常生活中的人情冷暖、世态炎凉，记录小人物的生存

状态、悲欢离合。

稿件要求：语言老辣犀利，故事富有戏剧性和讽刺性，使读者莞尔一笑

后，能感悟到生活的苦辣酸甜。

投稿信箱： jwqp@163 .com

不去听讲座
文／陈惠琴

我在公园参加了一个太
极拳学习班，天天早晨跟着
师傅学打太极拳。

这天清晨，来了两位姑
娘给我们发传单，她俩一边
发传单一边说，公园门前的
药店有一个健康讲座，由北

京来的专家授课，授课期间
有针对性地发放保健品，对
中老年健康很有好处。

第二天，这两位姑娘又来
找我们，问为何不去参加她们
的健康讲座。我对她俩说，你问
我们的师傅吧。师傅很客气地
对她俩说：“你们找错了地方。”
两位姑娘说：“没错啊！公园里

晨练的中老年人最多，我们共
发放 200 多份传单，可来参加
讲座的只有几十人。”

“你想知道原因吗？”师傅
边打太极拳边说：“告诉你吧，
这个健康讲座那个保健讲座，
都是推销这产品那药物的。我
们天天锻炼身体，这才是最好
的保健方式！”

青未了微生活 V

http://weibo.com/shenghuoguangji

到底多少钱

善心的力量

文／俞祥波

拉李总这单广告，真不容易，
前前后后费了近一个月的口舌。
实际上，这单广告总额只有三万
元。私下里，觉得这个李总真是太
能算计了。

上午 11 点，在我的办公室里，
终于敲定了最后的细节，李总也
在广告协议上签了字，三万元，在
我们网站做一年的链接。

这时候，同学打来电话：照片发
过来了。我立刻打开邮件，跳出的图
片触目惊心：10 岁的孩子，下半身
烫得体无完肤，屁股上、大腿上全是
大块大块的伤疤。那是我同学的儿
子，开水烫伤，治疗及以后的整容需
要数十万元费用。同学希望通过媒
体的力量，募得一些善款。

还没有离开我的办公室的李
总看到了，问我，我把情况一一告
知。0 . 1 秒，仅仅 0 . 1 秒——— 其实，
就是没有考虑，他说：“我捐两万
元，你跟我到楼下拿钱吧。车在楼
下，钱在车里。”

我有点不敢相信，就这个———
三万元一年的广告费谈了一个月的
抠门李总，竟然这么爽快大方？

李总大概看出了我的疑惑，
笑着说了一句：“做广告、做生意，
是要考虑回报的，当然要精打细
算。但是，做善事、帮助别人却不
需要计较得失。”

1 个月的谈判，才同意的三万
元广告费；0 . 1 秒的思考，决定两万
元的捐助。我相信这是善心的力量。
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