
油菜花蜂王浆开始预订了
顾客朋友们，大家好：春天来了！

一、今年我国南方的龙
眼(桂圆)、荔枝、橙子等果树
以及洋油菜(油料作物)没受
干旱与冻害，长势不错，预计
龙眼蜂蜜、油菜花蜂王浆会
有较好的收获！因此，嘟真公
司今年的预订工作从2012年3

月12日开始。

二、蜂王浆是蜜蜂的乳
汁，自然界中再也找不出能
与之相媲美的物质了，它能
迅速地改善人体失衡的内分
泌。凡是因内分泌失调的人
体疾病吃蜂王浆一般都能复
原。蜂王浆还能迅速地增强
人体免疫力(抵抗力)：凡是因

免疫力下降得来的毛病，吃
蜂王浆就对了。

三、2011年，嘟真蜂王浆
销售四万斤，这说明了至少
有超过两万人食用嘟真蜂王
浆，请问：大家食用王浆前后
体质有变化吗？胃病好了吗？

四、预订的事项如下：

预订地点：团岛利群、中山路：百盛、利客来、国货；广饶路鲁抗、辽宁路同仁堂、美特好；台东：利群、三百惠、众生；四方：：利群；抚顺路利群药店、山东路家乐福；香港中路：
家乐福；宁夏路：大润发、百姓阳光；南京路：美特好、家乐福；崂山：乐天玛特；浮山后：易初莲花；洛阳路：德全全堂、利群；沧口：维客、鲁抗；李村：利客来商贸中心、北方国
贸、广场维客、华润万家、佳乐家、利客来公园超市；城阳：国货、家佳源、大润发、利客来；即墨：利群、大润发、、利客来；莱西：利群、利客来、良茂；平度：维客、北方国贸；胶
州：维客、利群、佳乐家；胶南：利群、维客、佳乐家；开发区：长江商厦、长江利群、瑞泰利群、佳世客同仁堂、黄黄岛国货以及市外利群、维客、银座等。

买房租房要注意：

不得不提防的
六大中介陷阱
本报通讯员 孙爱军 刘晓杰 本报记者 刘腾腾

声称房子会升值极力催促消费者买
房；提供虚假信息，等消费者搬进房子后
才发现实际情况与房屋中介描述的大相
径庭；个别业务员收取中介费后不见了
人影儿……近期，李沧工商分局的
工作人员提供了房屋中介常见的
六大陷阱，提醒消费者在买房租
房时要注意提高警惕。

案例：近日，市民李先生在购房时听一家

房产中介讲解购房事项，得知“房子有很大的
升值空间，过段时间房价会升高很多。”由于相
信了这些话,李先生就交了2万定金，但没过多
久房价非但没升反而降价了。李先生找到房
屋中介，但中介矢口否认自己说过这样的话，
并声称不买房子的话定金就没有了。

工商提醒：在不少报纸网络上，消费者

会经常见到楼房升值空间大，不久将盈利等
广告语。然而，此类广告语并不规范的，消费者
在挑选房屋时不能轻信这些夸大宣传的话
语。通过房屋中介购房时，应留下相关凭证而
不能只是口头答复，合同中要明确“定金”或者

“订金”，并平等地规定好双方的权责。

案例：家住市南区的张老汉无儿无女，

自己长期在外租房子住。由于行动不便，张
老汉签合同前从不看房，但搬进去住时才发
现很多设施都不全，和房屋中介介绍的情况
大相径庭。由于坐式马桶之前是坏的，张老
汉在不知情的情况下，从马桶上摔下来造成
骨折。

工商提醒:房屋中介为了业绩经常会隐

瞒房屋的真实情况，例如房屋条件，房屋面
积，房屋朝向等等。有的消费者反映自己交定
金时合同上写着面积100平方米(以产证面积
为准)，但签正式合同时房屋面积却只有90平
方米。此时，消费者要注意查看合同中的有关
面积误差的规定，以免损失惨重。

案例：刘女士在中介公司看中了一套房子，中

介公司业务员小陈告诉她说中介费用可以打五
折，但是前提是不开发票。刘女士觉得，业务员无
非是想替公司节约点税，何况自己要了发票也不
能报销，于是就同意了。小陈就给了刘女士一张收
据，可等到交易时柳女士发现小陈不见了，这时刘
女士才知道小陈早已辞职。刘女士拿着小陈开的
收据找到中介公司，但中介公司却不认账，理由是
这笔业务是小陈私下谈成的，没有经过公司，中介
公司不承担责任。而刘女士拿不出与中介公司签
的居间合同，只能自认倒霉了。

工商提醒 :业务员私自接受业务叫“飞单”。个

别业务员在收费时不开正规发票，一旦出了问题，
中介公司不承担相应的责任。因此，消费者应该与
中介公司签订正规合同或者索要发票。

案例：王先生与某中介签订了一份居间合同，

合同中规定王先生本人或者其亲属不得私自与出
售方签订该房屋的买卖合同，否则就应该按该房
屋成交价的2%向中介公司支付违约金。后来，王先
生从另一家中介公司处得知这套房子可以打折，
就通过这家中介成交了。而前一家公司得知此事
后要求王先生支付2%的违约金。

工商提醒：这种行为是不合法的。合同中约

定买房看房后不得私下与房东成交，这是中介为
了避免客户“跑单”而经常采用的做法。但房东一
般不会只委托一家中介，买方也不会只到一家中
介了解情况，如果居间合同中约定不得通过其他
中介成交这则是霸王条款。按照《中华人民共和国
合同法》的规定也是无效的。更有中介为了逃避责
任，在合同中只规定了买房或者租方的责任而没
有规定自己的责任，这属于单方免责，也是不合法
的。

案例：某些中介为了向顾客展示工作效率留

住顾客往往会在协议内容上规定：一周之内找不
到合适房屋就给予退款。市民张先生就遇到这种
情况，但当时这份协议书上没有盖公章。当时中介
以“拿公章的人今天不在”为由，拒绝盖章。在一周
过去后没有给张先生找到合适房源时拒绝退款。

工商提醒 :部分房屋中介会通过各种方式免

去自己职责，为了谋私利极度损害消费者权利。为
了防范骗术，消费者不要轻信工作人员口头的各
种承诺，应该及时咨询专业人士。如果需要补充一
些条款，一定要落实在文字上。按协议约定提出退
回押金的合理要求时，应先拿回押金再交证据，必
要时留好复印件。

陷阱一：虚假宣传，扰乱消费者判断

陷阱二：提供信息不真实，欺瞒消费者
陷阱六:

提供无效协议书，拒绝退款

陷阱五：

霸王条款含蓄化

单方免责很普遍

陷阱四：

业务员私自收取中介费跑人

案例：前几天，市民钱先生看房时，中介

不停地催他赶紧买下来，称现在行情看涨。见
钱先生开始犹豫，房屋中介就拿出一份合同，
指着其中的一条对钱先生说可以先交一万元
的意向金，如果签正式合同之前不想买了可
以退还。钱先生交了一万块钱意向金后拿着
合同回家研究，却发现其中一条写着如果卖

家愿意按约定条件卖房并收了意向金，那么
这一万元就转成定金。

工商提醒：定金对买卖双方都有约束，

如果买方反悔就丧失定金，如果卖方反悔就
双倍返还定金。个别中介人员在客户没有弄
清楚交付定金的法律后果的情况下，将意向
金和定金进行偷换概念，使消费者掉入陷阱。

陷阱三：偷梁换柱，意向金转定金
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