
送礼、降价、5万公里免费保养……

三月车市周周有促销
文/片 本报记者 李玉涛

个别车型优惠高达4万

11日，位于日照北路与潍坊
路交汇(日照一中向北1000米)的
东风日产易通旗舰店举办了“来
自沂蒙·礼遇港城”的百万巨惠
店庆活动，庆祝易通集团代理日
产汽车11周年。上午10点，记者到
达活动现场，展厅里坐满了前来
参加活动的客户，每个展车周围
也围满了顾客。

据该店市场部经理汉江介

绍，天籁优惠42000元，骐达、骊
威、阳光各优惠9000元、轩逸、逍
客、奇骏、各优惠12000元。“最高
42000元的让利创下了东风日产
在山东省的优惠记录。”汉江说，
上午两小时内就签下了32个订
单。

活动现场，工作人员在现场
的车友的围观下，把一根香烟立
在日产的发动机上，在打火的一
瞬间，香烟竟然不会倒。随后，他
又在现场随意找了几位体重超
过150斤的车友在前防撞梁上反
复踩踏，竟然没有丝毫问题。

活动现场，欢乐的活动节目

精彩纷呈，有滑稽的魔术表演让
现场的气氛活跃起来，而精彩的
变脸表演奖活动将现场推向了
高潮，赢得了阵阵掌声。

每周末都有促销活动

13日下午，记者在日照泰华
福特4S店看到，展厅里摆放着一
辆白色的嘉年华，车身“披着”彩
带。据了解，就在上周末，他们举
办了嘉年华SVP限量版上市发布
会，当天订出去6台车。

“3月份店头活动会非常多，
因为马上就要有车展了。”该店
曾经理介绍说，春秋季各大经销
商都会举办各种促销活动，夏天
因为天气原因，客流量会少，活
动相对较少。

“这个月我们每个周末都有
活动。”曾经理说，本周末厂家将
举办一个“非诚勿扰福特全系抄
底惠”的活动。届时，蒙迪欧-致
胜2 . 0T的会优惠3万元，老福克
斯最低11万包牌上路，还赠送大
礼包。

日照鸿发雪佛兰4S店市场
部刘经理说，本月他们全月都在
举办“乐购季‘惠巨’春天里”的
活动。“本月来我们店购车的顾
客都可获赠春天大礼包。”

“本月每个周末我们都有团
购会，效果还不错，一天都能订
出去六七台车。”一汽海马日照
青泰4S店的销售部李经理介绍
说，本月他们推出了福美来三代
特价车，高配车型可优惠一万
元。

记者从北京现代山东路顺新
店了解到，本月，厂家推出了一个
团购政策，即中石化、国家电网和
外企的员工及其亲属购买北京现
代品牌轿车可在最低成交价的基
础上再享受1500元至4000元的优
惠。

售前售后一条龙服务

14日，记者走访了日照多家
汽车4S店发现，众经销商都推出
各种促销活动，大打优惠战，一
些经销商甚至推出了从选车到
购车到行车再到售后的全程服
务。

日照鸿发别克4S店的市场
部姚经理介绍说，本月他们推出
了“无忧购车月”的活动，顾客可
以享受从选车到购车到行车再
到售后的一条龙服务，并可参与
深度试驾，享受一站式购车服
务。

“这个月，我们提供48项全面
试驾流程，顾客可以分层体验，全
面了解汽车行驶中的各项标准，
为消费者买车提供参考。”姚经理
说。

他还介绍说，在行车无忧
方面，本月凡购买别克品牌轿
车的顾客，可获赠价值700元的
高清行车记录仪。

此外，还享受全年4次的全
车免费检测。在售后无忧方面，
本月，他们向凯越、君威、君越
的车主赠送 5万公里或 3 0个月
免费保养计划。

“这个月来买车的客户，我们
还提供3年8万公里6大重要部件
保修服务。”

姚经理说，通常情况下，汽
车制造商在客户购买新车的时
候提供两年6万公里的保修。

6大重要部件包括发动机、
变速箱、差速器和驱动系统、油
封和内衬、大型零部件外罩、发
动机管理系统。

11日，在东风日产易通旗舰店，几位车友踩踏前防撞梁，感受其坚固性。

车市经历了稍显平

淡的2月，在月底初现回

暖迹象。本月，众多经销

商推出各种促销活动招

徕顾客，降价幅度也颇

为给力。一些经销商甚

至将本月定为活动月，

从选车到购车到行车再

到售后提供一条龙服

务。
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