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今日青岛

有车也心动，市民换车忙
有车一族为换新车、购入第二辆车做打算
文/本报记者 李晓闻 片/本报记者 杨宁

17日在本报举办的车展上，记者注意到，市民看车、

咨询、试驾忙得不亦乐乎的。不少有车一族打算在年内换

新车，多年的驾龄和对第一辆车的保养经验使得他们在

看车、选车时更加谨慎。参展商打出了“置换季”的宣传口

号，为有车一族再购车提供方便。

车展开幕，吸引了大批市民。

一人选购车，几个朋友一起来帮着验车。

1 7日上午 9点多，4 6

岁的即墨市民刘先生原
本是在散步，被热闹的车
展吸引，在车展现场足足
转了好几圈。其中5 . 6 8万
元起价的风行菱智 1 . 6 L

和1 1 . 3 9万元的比亚迪S6

让刘先生赞不绝口，原本
没有买车计划的他也动

了心。
“这是风行汽车推出

的国内首款小排量大空间
全能商务车型，去年刚上
市的。”销售人员告诉记
者，当天早上车展现场卖
出的第一辆车就是风行菱
智1 . 6L，客户看了没多久
就交了定金，可见这款车

的受欢迎程度。而比亚迪
S 6 则是国内首款自主品
牌五星安全SUV，安全系
数高是其最大的卖点之
一。

刘先生直言，这两款
车他都非常喜欢，但是家
中已经有了一辆起亚，已
经开了四五年，一直也没

有换新车的打算。“其实国
产车就很不错，实用、价位
合适，开车安全最重要。”
刘先生笑着说，他本来没
有买车打算，不过在车展
现场逛了几圈，还真是动
了换新车的心思，“再多考
察一下市场吧，合适的话
可能就会买！”刘先生说。

没有买车计划，逛完车展动了心

即墨市民矫先生原有
一辆吉利车，已经开了两
年，打算今年就换新车。矫
先生说，他的妻子已经考出
驾照一年多，但是从没开过
车，每天早上矫先生都要开
着车先送妻子去上班，再把
女儿送去幼儿园，最后才去
单位，要绕很多路。“今年想

再买辆新车，原来那辆吉利
就可以给孩子妈妈开，让她
练练手。”矫先生笑着说。

前来看车展的辛先生
今年也有换车计划。他告
诉记者，买第一辆车的时
候，许多人只是为了代步，
因此对车没有太多的要
求。但眼下的车市不一样

了，新车的款式、功能、卖
点和价格都越来越诱人。而
且现在一般的工薪家庭都
有能力买辆车，所以不少人
在买车几年后就会打算将
座驾更新换代。“现在每个
家庭有一两辆车已经是稀
松平常的事儿了。就像我，
前一辆淘汰下来的车，可以

给爸妈开，他们平时接送孩
子也方便。”辛先生说，他最
喜欢沃尔沃的车，但是价位
有点高，他换新车的预算在
20万左右。辛先生今年已经
看过两次车展了，他希望参
展商和参展的车型能更丰
富一些，给市民多一些选
择空间。

座驾要升级，今年就换车

为迎合有车一族的消
费需求，在1 7日即墨站的
车展上，参展商们纷纷推
出 置 换 优 惠 。比 如 长 安
CX3 0现车可由长安奔奔
MINI原价回收置换，销售
人员介绍，如果客户有一
辆长安奔奔MINI，可按购
车 价 收 回 来 置 换 长 安
CX30，客户只需补齐差价

就可以了。“目前这款车
最受有车族的青睐，旧车
换新车的客户比较多。”
销售人员说。

除此之外，高端车型
也热衷于打“置换”牌。参
展商中，凯迪拉克SL S赛
威贴出了以“置换季”为
主题的巨幅海报，销售人
员董洁介绍，SL S赛威目

前的报价在 3 6 . 8 8万元至
5 2 . 8万元之间，当天置换
购车的消费者可以获赠万
元补贴。“置换购车对旧
车没有品牌和型号的限
制，我们将按照旧车的市
场估价来进行置换，对有
车一族来说非常实惠。”
董洁说。

看到置换优惠，打算

换新车的黄先生十分惊
喜。“我正开着一辆福克
斯，开了六七年，想换新
车又不知道旧车该怎么处
理。”得知只有SLS赛威才
有置换优惠活动，黄先生
略有失望，但仍然表现出
期盼，他对销售人员说：

“下次你们在哪搞活动，
一定要告诉我！”

迎合有车族，车商忙“置换”

车商优惠大PK
别克汽车拔得头筹

车展上，别克汽车的英朗车型备受消费者的青睐，很多
前来参观别克展位的消费者，都忍不住亲自体验一下这款车
型。17日上午，车展开始不到半小时，就有一位消费者拍板购
买别克英朗。

别克在车展上推出的优惠活动也吸引了不少消费者的
目光，购买双君、双英车型即可享受超低巨惠加万元大礼包，
参加“凯越1+1”团购计划，购第二辆凯越仅需5 . 99万元起。

吉利帝豪20款车优惠万元

吉利帝豪在车展现场推出特供版车型，车展现场给出了
10000元现金的优惠。“这次车展中，我们在原来的10000元优
惠车型中又增加了EC820手动至尊型等三款车型，现在已经
有20款车型优惠上万元。”吉利帝豪展位的工作人员介绍，除
了万元现金优惠，二手车置换还能最高获赠1500元油卡。

EC820手动至尊型吸引了不少消费者的目光，不断有人
坐进车内体验。一位参加体验的消费者说，他比较中意这款
车，车内坐着舒服，空间也大，家里的老人小孩儿都能坐进
去，而且优惠后109800元的价格也让他比较心动。

长安推出特价车型

长安汽车为参加本次车展活动，在展位推出了特价车型
长安CX30，售价仅为59800元，比原价降低了12000余元。为适
合不同消费者的需求，长安汽车还推出了长安CX20、长安
MINI、长安金牛星等多款车型，从小排量汽车到面包车都
有，适合消费者的各种不同需求。

纳智捷吸引眼球

在车展现场，一辆纳智捷吸引了不少消费者的目光。面
对这款车上从未见过的车标，不少消费者打起了疑问：“这是
什么品牌的车？”工作人员介绍，纳智捷是台湾最大的汽车企
业裕隆集团与大陆合资的公司生产的，这款车是纳智捷大7，
是2011年9月份上市的，价格从18 . 8万元到26 . 8万元不等。这款
新品牌的汽车吸引了不少消费者亲自体验。一位消费者体验
后介绍，车辆内部的设施挺先进的，尤其是锁车后，司机座椅
会向方向盘靠拢，起到防盗的作用，这个是第一次见到。
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