
关注

2012年3月20日 星期二 见习编辑：于雪莲 组版：只文平C04 今日淄博

电暖气迎来销售小高峰
停暖导致部分存货较少的品牌脱销

王舍小区40户人家过了个冷冬
供热公司称年内将换新管道

本报3月19日讯(见习记者
张汝树) 19日，张店王舍小

区的居民向记者反映，小区40

户人家的暖气一冬天冰凉，希
望供热公司能解决一下，明年
暖气温度能升高点。记者联系
负责小区供热的公司，他们说
知道此事，并将在今年之内对
小区管道进行更换，费用由供
热公司承担。

“原来没改造之前暖气
能有25度左右，改造结束后，
一冬天只有 9度左右”，王舍
小区邵先生介绍说，小区一
冬暖气都是冰凉的，跟供热
公司反映了好几次，他们也
改造过两次，串联改成单户
的时候，每家还交了 2 7 0 0元
的改造费，但是直到供暖结
束暖气还是不热。

邵先生说，小区内35号、36

号楼暖气都不热，共有40户人
家，“我们家还有位90岁的老

太太，大冬天的谁受得了”，有
的住户因为暖气不热，直接搬
到外边租房住。平时温度也就
9度左右，一冬天就是这么凑
合着过来的。

谈到小区的暖气不热的
原因，邵先生说，主要是35、36

号西边的几栋楼接了这边的
暖气，加上原来的管道老化，
所以暖气一直冰凉，希望供热
公司能换掉现在的管道。

随后记者联系了小区供
热公司，供热公司称，小区的
住房是小区居民的单位盖的，
当时的供回水管道接反了，这
才是导致暖气不热的主要原
因。供热公司是04年才开始负
责王舍小区供热，并对管道进
行过两次改造。供热公司工作
人员称，公司已经计划在年内
对原来的老化管道进行改造，
费用由供热公司承担，不需要
居民分担。

本报3月19日讯 (见习
记者 石伟) 19日，记者
从淄博市各大家电市场了
解到，15日停暖以来，在持
续低温天气的影响下，电
暖气销售迎来一个小高
峰，部分存货较少的产品
甚至出现脱销的状况。

“原先这里摆着密密
麻麻的电暖气，现在就剩

这些了，”苏宁电器工作人
员孙红女士给记者介绍，
商场仅18日一天就卖出小
太阳、空调扇、油汀等电暖
气产品20多台，停暖之前每
天也就卖出2—3台，现在一
天的销量都赶上停暖前一
周的销量了。她说，电暖气
产品卖的最火的是油汀电
暖气，他们有一款价格为

399元的先锋油汀，18日时
都卖光了，连样机都没剩，
现在都是刚进的新货。

记者在大润发超市采
访时看到，电暖气专柜在
不到十分钟的时间里就卖
出去两个小太阳电暖气，
价格均在200元以内。据家
电卖场工作人员段丽丽介
绍，他们超市的电暖气产

品在停暖之后的几天里，
在销量上有一个小幅的增
长，现在平均每天卖出大
约10台电暖气，销售额在
2000元左右，无论数量还是
销售额都比停暖前多出近
一半。

随后，记者在国美电
器、利群购物广场等超市
也看到了类似的现象。国

美电器工作人员李娟告诉
记者，现在虽然停暖了但
是天气还是很冷，买电暖
气的人主要是为了照顾老
人和小孩。刚买完小太阳
电暖气的贾先生也对记者
说，暖气说停就停了，但天
气却不是一时半会就变暖
的，家里有老人和孩子受
不了这么冷的天。

2012淄博楼市最受消费者欢迎户型评选系列报道———

本周继续关注户型评选中产篇
3月15日，由本报举办的“2012

淄博楼市最受消费者欢迎户型评
选”中产篇拉开帷幕。很多的消费
者打电话咨询户型评选的活动详

情，并希望通过这次户型评选活
动寻找到最适合自己的房子。

中产系列，作为2012淄博楼
市最受消费者欢迎户型评选的第

二个专题，受到了淄博众多中产
人士的追捧，他们纷纷为活动提
出自己的建议。很多的开发企业
也表达了对中产专题的认可，一

位不具名的开发商告诉记者，淄
博的楼市正在回暖，消费者的购
买信心也越来越坚定。作为社会
的中坚，众多的中产阶层不但能

够为社会的发展起到稳定器的作
用，在引导和促进消费上的作用
也是举足轻重。

(齐鲁)

30亿巨资，
华润领跑山东二三线城市地产

2012年3月17日，华润置地
日照华润中心项目奠基，日照
市市委书记杨军、市长李同道、
华润集团副董事长王印等出席
了奠基仪式。

日照·华润中心，位于新城
C B D 核 心 区 ，项 目 占 地 面 积

1 4 . 7 4万平方米，规划总建筑面
积56万平方米 ,紧临淄博路通海
绿 廊 ，连 接 公 园 景 观 、沿 海 景
观 ，享 有 城 市 顶 级 配 套 。集 居
住、休闲、购物、娱乐、办公于一
体，规划业态包括商业、住宅、
写字楼、酒店、公寓等。

逆势破冰，

领跑二三线城市商业地产

自2 0 0 9年底华润置地进入
山东市场以来，两年内已快速布
局济南、青岛、淄博、威海、日照

等五个城市核心区，目前已经进
入城市待开发建筑面积超过700

万平方米，将建两座万象城、四
个五彩城、五座五星级酒店和80

万平方米的写字楼。据悉，五城
项目总投资达830亿，均为“住宅
+持有物业”的综合体项目运作
模式，其中日照华润中心、淄博
华润中心为华润置地入驻三四
线城市的重要商业地产项目。据
悉，日照华润中心的持有物业部
分将建造成包罗万象的城中之
城，国际知名五星级酒店、高端
商业、优质中外国际食肆，惬意
的运动场所等将合力改写日照
购物消费文化。

实力为基，品质为王———

做城市运营专家

华润集团已发展成为中国内
地与香港最具实力的多元化企业
集团之一，居2010年《财富》500强
的第346位，经营涉及消费品、电
力、地产、水泥、燃气、医药、金融
等多个领域。

华润置地，作为商业地产领
航者，截至目前已进入内地41座
城市，运营项目达到70多个；对每
一个产品，严格遵循一套从设计、
施工到验收、物业的严苛标准，华
润人将之称为“精细设计准则”、

“毫厘工程标准”和“情感悉心服
务”。以“品质给城市更多改变”为
经营理念，华润置地高举“高品质

战略”，为每一座进入的城市变革
区域地位，改变城市格局。

2001年，在深圳湾畔建立了
全球第一座华润中心——— 深圳华
润中心，目前已成为辐射整个华
南地区的最大的综合性、现代化、
标志性、高品质的都市综合体。截
至目前，华润置地已将都市综合
体模式在全国有力铺开，继杭州、
沈阳已建成的华润中心之后，陆
续进入南宁、合肥、成都、青岛、济
南等城市，总计运营并在建10多
座华润中心。

淄博华润中心，

打造魅力鲁中的新未来

淄博华润中心项目是淄博
市政府2 0 1 1年度的重要招商引
资项目，项目用地面积约 9 . 2 5

万平方米，总建筑面积约 4 0 . 4

万平方米。其中项目涵盖大型
购物中心、超五星级酒店、酒店
式公寓、高端住宅、国际 5 A 级
写字楼。

淄博华润中心项目是集购
物、休闲、餐饮、娱乐、文化、商务
办公、居住等多功能于一体的都
市综合体，丰富的业态无形中增
加了商业活动内容，为周边地区
打造了一个巨大的商业磁场，吸
聚无限客流涌入，必将会大幅提
升中心城区的商业核心地位，将
会带动区域经济发展，打造魅力
鲁中的新未来。

春春分分雪雪纷纷纷纷
3月20日是今年的春分，这一天，太阳直射赤道，地球各地昼夜时间相等。而

19日上午，淄博市又飘起了雪花，丝毫没有削减冬天的寒意。图为市民在寒冷中
冒雪前行。 本报见习记者 姜文洁 摄影报道

华润置地副总裁、山东省公司总经理张大为致辞。●

▲两位消费者正在选购电暖气。
见习记者 姜文洁 摄
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