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品牌房企倾情加入

据了解，作为今年第一场房
展会，齐鲁春季房展受到业界的
高度关注，被誉为省城楼市的“晴
雨表”。省城地产经历了2011年的
沉淀，2012年是否重振旗鼓？品牌
房企将会有何举措？未来房价趋
势又将如何？或许本届房展会会
给这些疑问一些答案。

本届房展大牌云集，保利置

业、中海地产、绿城置业等一线
品牌，济高东拓置业、鲁商置
业、银丰集团、齐鲁置业、百替
集团等本土知名房企，共同打造
这场开年大戏。据了解，济高东
拓置业作为高新区的领军者，此
次将舜奥华府、丰奥嘉园、东岸
嘉园、天马相城北区、龙园、涵
玉翠岭六盘联动，打造高新区楼
盘盛宴。作为第一次参加展会
的中国铁建此次重点展示国际
城和明山秀水两个项目，展现

中国铁建的品牌形象；银丰集团
也将携新项目亮相。

多亮点高关注

本次春季房展会联合多家
电台、网络同时进行展会前期宣
传，届时将进行电台、网络的现
场直播。据悉，近期来电咨询量
已超过去年秋季房展会，购房者
的关注度也超过往年。不少购房
者表示将会到展会现场“踩盘”，

如有合适房源会考虑出手。一位
刘姓购房者告诉记者，去年形式
不乐观，买房的事情就一直搁
置，今年房价好像有些下调，他
想到展会上淘一套婚房。

不过张女士表示她最关心
的是展会上的城市规划展。作
为一个土生土长的济南人，她
见证30多年的济南发展。但是
对未来的济南还是不太熟悉，
她想与家人一起去看城市规划
展，了解以后的济南，也增加

孩子的济南情结。
“我相中东边的房子，价格

很合适，但是唯一的缺憾就是离
公司有些远，我也没买车，所以
一直也没有出手。”小杨的担忧
也是不少年轻购房者的担忧。据
透露，如果在今年春季房展会现
场与开发商签订协议，则可参与
今年春季房展会特设购房送车
的惊喜活动，有机会获得一辆家
用轿车。

(楼市记者 马韶莹)

品牌房企倾情加入 纷呈亮点惹人眼球

春季房展酝酿开年大戏

2012年3月17日，华润置地
日照华润中心项目奠基，这是
华润布局全国的第41个城市，
也是华润置地旗下第15座华润
中心。

加快二三线城市布局

华润置地2011年全年共实
现 销 售 额 3 6 8 亿 元 ， 位 列< <
2011年中国房地产企业年度销
售TOP50排行榜>>第9位。在
房 地 产 市 场 整 体 低 迷 的 环 境
下，华润置地能提前一个月完
成全年销售目标，与其大量布
局二三线城市以及多元化的项
目储备不无关系。

据悉，华润置地在山东有
青岛、淄博、威海、日照四个

城市的项目开工或者开售，目
前正积极布局济南，筹划建设
兴隆山庄旅游地产项目及市中
区华润中心都市综合体项目。
预计两年内山东公司待开发建
筑面积超过 7 0 0万平方米，兴
建两座万象城、四个五彩城、
五座五星级酒店和八十万平方
米的写字楼。

华润置地山东公司总经理
张大卫坦言：“华润置地进入
一个城市，看重其经济发展水
平、人均收入水平等指标，同
时也会关注城市未来的发展前
景。山东省经济总量在全国排
名第三位，各城市社会零售总
额和人均可支配收入排名比较
靠前。且发展比较均衡，”他
表示，看好山东房地产发展，

除已进入的五个城市，烟台、
潍坊等地的项目也在积极洽谈
中。

调控之年 以商业突围

2001年在深圳湾畔建立中
国第一座华润中心后，深圳华
润中心已成为辐射整个华南地
区的最大的综合性、现代化、
标 志 性 、 高 品 质 的 都 市 综 合
体。截至目前，华润置地已将
都市综合体模式在全国有力铺
开，继杭州、沈阳已建成的华
润中心之后，陆续进入南宁、
合肥、青岛、济南等城市，总
计 运 营 并 在 建 1 0 多 座 华 润 中
心。

通过华润中心这样的城市

综合体，华润真正实现了商业
和物业的良性促进循环。在华
润置地的发展规划中，城市综
合体占的比重日益增大。华润
置地在开发一个项目时，会将
住宅、高档写字楼、商业物业
和酒店等物业形态进行综合规
划，配套开发，通过对持有物
业的有效运营提升区域经济的
商业价值和商务价值，改善城
市区域的生活形态。

“出租物业的净现金流入
已经足以支持置地整个公司目
前净负债所对应的利息支付需
要，相对于没有投资物业的公
司，从贷款利息支付能力的角
度看，相当于没有负债。”华
润高管对城市综合体的未来充
满自信。

华润山东再拓一城
第15座华润中心在日照奠基

天桥首席商务名片

名泉中心全城发售

▲2011年春季房展现场

2012(第26届)齐鲁春

季房地产交易展示会招

商历经二周，据齐鲁楼

市工作室数据统计，现

已有20多家地产公司确

定参展，读者电话咨询

也突破往年。作为龙年

的开年大戏，齐鲁春季

房展将突破往届的传统

单一展会形式，首次将

城市规划展、尾房相亲

会等移到展会现场，给

省城购房者打造一个全

面立体的购房平台。

3月21日，新天桥首席商务坐标——— 名
泉中心大客户签约暨启动仪式隆重举行。

作为南益名泉春晓今年重点推出的写字
楼产品，名泉中心是继已经亮相的住宅组
团——— 名境之后面世的第二大业态，不但填
补了天桥区高档写字楼的空白，也成为天桥
区首席商务地标，签约仪式现场，南益地产集
团山东区域助理总经理程松林先生致欢迎
词，南益地产集团山东区域营销总监杨海龙
先生对项目进行了从产品、地段、配套等各方
面的精彩的讲解。

在名泉中心购买数层办公空间的大客户
代表包总阐述了选择名泉中心的理由及对区
域发展前景的看好。他表示，名泉中心周边曾
经是百年繁华的宝华街，这里交通便利、路网
发达，项目紧邻天桥区政府和堤口路商圈，更
依托于自身55万平国际新街区，实现了居住、
办公、餐饮、娱乐、购物一步到位。名泉中心的
崛起，为周边大量的企业提供了良好的发展
平台和绝佳的投资机遇，相比CBD商圈寸金
寸土的房价、高昂的消费、拥堵的交通……名
泉中心发展前景无疑更为广阔。

名泉中心雄踞天桥区政务中心、商业中
心双核心地段，崛起于55万平米国际新街区
之上，聚合高尚住宅、旗舰商务、情景商业街、
高档写字楼、精品公寓多元业态优势，凭借自
身良好的硬件配置和服务水平，以一种全新
的姿态引领新天桥商务巨变乃至改变整个城
市的商务格局。

据悉，南益名泉春晓87—138平米住宅新
品也将于3月23日起盛大认购加推。

▲名泉活动现场

3月 2 1日，由中国房地产
研究会、中国房地产业协会、
中国房地产测评中心三家机构
联合主办的中国房地产开发企
业 5 0 0强测评报告在京发布。
报 告 对 国 内 各 大 房 企 从 销 售
额、销售面积、经营绩效等多
角度进行了评估。

万科恒大占榜单前两名

龙头房企左右行业态势

报告显示，万科、恒大蝉
联并分居中国房地产综合实力

第一名和第二名，联袂领跑全
国市场。此外，在年度企业大
奖颁奖中，恒大获得千万销售
面积奖，万科获得千亿销售金
额 奖 。 在 各 类 分 榜 单 中 ， 万
科、恒大几乎囊括前二位。

资料显示，仅六年时间，
恒大各项关键指标平均增长46

倍，其中销售金额实现了38倍
增 长 ， 销 售 面 积 实 现 2 9 倍 增
长。恒大的异军突起成为近几
年全国权威评测机构共同认可
的现象。报告显示，在分榜单

中，恒大以全年114 . 8%的年度
销售目标完成率排“运营效率
10强”榜首；以全国一百多个
城 市 地 产 项 目 覆 盖 数 量 蝉 联
“ 城 市 覆 盖 1 0 强 ” 冠 军 ； 在
“经营绩效10强”与“稳健经
营 1 0 强 ” 的 榜 单 中 ， 恒 大 以
803 . 9亿元的年度销售业绩，全
年近 3 0 0亿元的现金余额名列
第二。

标准化运营高速周转

顺应市场和政策谋发展

业 内 分 析 人 士 指 出 ， 万
科 、 恒 大 作 为 地 产 界 领 军 企
业，均以标准化运营和快速开
发、快速销售的高周转模式见
长。尤其是恒大近年来能异军
突起，离不开其超前的二三线
城市布局、满足刚需的高性价
比产品、顺应市场顺应政策的
营销策略等突出优势，其紧密
型集团化管理模式以及超强的
执行力，保证了恒大在核心利
润增长的同时迅速扩大业务规
模。

恒大再登房企500强榜单
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