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风行汽车“冠军荣誉共分
享 景逸新春齐品鉴”感恩回
馈活动火爆进行中：传达传统
家庭气氛的多重好礼、3000元
现金优惠、3000元“龙年购车
礼包”、老客户介绍新客户可
享受500元免费保养等。

去年销量一路走高的风
行景逸品牌，2011年以74218
台的不俗业绩，高居全年细
分市场销量榜首，引发业界
广泛关注。今年1月，风行景
逸再次以6008台的销量，继
续稳居细分市场销量冠军，
再度成为车市焦点。风行景
逸热销进入“常态化”。

风行汽车销售公司总经
理姚利文指出，在车市低迷
时期，车企要回到产品原点，
真正为消费者造车，提高产
品质量；特别是本土车企，更
要脚踏实地，稳健前行。风行
汽 车 先 后 推 出 的 景 逸
1 . 5XL、景逸LV，以及即将

上市的景逸SUV，都遵循了
专注和务实这一原则，从而
在各细分市场取得成功。

据了解，风行景逸品牌
自推出以来，就定位于全能
大两厢的本土设计，每款景
逸车型都有着出色的空间表
现。以当家车型景逸1 . 5XL
为 例 ，其 轴 距 长 达 2 6 8 5
( m m )，车身尺寸为4320×
1804×1620(mm)，长宽高均
比同级车型超出1 0 - 3 0 厘
米。不仅前排驾乘者坐姿舒
适轻松，后排三人同乘时，腿
部也都有充足的活动空间。

景逸家族中最具动感、
最有活力的一款车型景逸
L V ，4 3 4 7 × 1 8 3 5 × 1 6 7 7
( m m ) 的车身，长达 2 6 8 5
(mm)的轴距，成就了其在同
级车型中“空间王者”的市场
地位。在6万-8万元家轿细
分市场上，景逸LV以活力四
射的造型、X L 加大号的空

间、强悍节油的
高效动力、德系
钢炮级安全保障
等特色，全面超
越同级车型。

除了空间优
势，景逸全系均
搭载先进的环保
发动机，实现了
高动力与低油耗
的完美平衡。多
款景逸车型都使
用三菱4 A 9 1 发
动机，该发动机
应用了M I V E C
可变气门正时技
术，最大功率为
88kW，最大扭矩
为143N.m，在功

率输出上甚至超过了当前一
些1 . 8L排量的发动机，但百
公里综合油耗只有6 . 8升。

在大两厢家轿这一细
分市场获得成功后，风行
景逸转战城市S U V细分市
场，在4月即推出的一款全
新S U V 车型。景逸S U V 将
继 续 发 扬 景 逸 家 族 在 空
间、动力等方面优良表现，
并全系标配德国博世E S P
电子安全稳定系统，在安
全性和舒适性上都远高于
同级车型。以“拓展生活边
界 ”为 品 牌 宣 言 的 景 逸
S U V将使普通城市消费者
的生活边界更广阔。
济 南 鑫 泉 4 S 店 ( 匡 山 店 ) ：
0531—68815111、68819111

地址：济南市西外环匡山汽车
大世界东区2号风行展厅内
商河直营店：84802228

长清直营店：87212177

平阴直营店：87872899

日前，江淮乘用车隆重
发布“献礼50万用户——— 瑞
风十年感恩行活动”，江淮
乘用车车同时将面向全体
瑞风车主征集荣誉用户，并
针对瑞风荣誉客户、瑞风Ⅱ
车主及全体瑞风用户将推
出三大类专项服务项目，惠
及全体瑞风及瑞风Ⅱ车主，
堪称史上最大规模车主感
恩行动。

为答谢瑞风车主十年间
的支持，更为表彰他们在推
进社会进步中的贡献，江淮
乘用车全面启动瑞风十年感
恩行计划，并征集瑞风荣誉
车主。针对瑞风荣誉车主、瑞
风Ⅱ车主和瑞风全体车主三
大类别，实施感恩计划。

1、针对瑞风荣誉车主，

将面向全体瑞风车主，以特
许销售服务专营店为单位，
按照不同类别和标准，设置
10大类奖项，将全国征集超
过3000位用户，提供整车35
项免费检测、免费更换“四
芯”、500元免费保养券共计3
项免费服务。自3月18日—4
月6日，所有瑞风、瑞风Ⅱ用
户 均 可 登 录 官 网
www.jac.com.cn或到所在区
域瑞风特许销售服务店报名
参加荣誉车主征集活动。

2 、针对瑞风Ⅱ所有用
户，在2012年3月18日到12月
31日期间，提供专属服务经
理、绿色通道、代步车、专业
救援、专属服务日、一对一服
务、接送服务、积分好礼,8项
尊享服务。

3、针对瑞风所有用户，
在2012年3月18日到4月18日
期间， 提供包括200元免费
保养工时抵用券、进店35项
免费检测的“双免费”服务。

作为山东地区最资深的
江淮汽车经销商，在瑞风上
市十周年之际，为回报江淮
老客户对济南金万通江淮店
的厚爱，与江淮厂家携手感
恩行活动，推出购车85折活
动。老客户置换瑞风享受专
属优惠。
济南金万通经十东路旗舰
店 ：经 十 东 路 3 6 9 1 号
87568282，67981377

江淮城市体验厅：经十西路
腊山路交叉口 87515420

工业南路店：工业南路72号，
历下三院大门西侧 88523077

一月销量6008台

风行景逸持续热销细分市场

超值商务车第一选择 瑞风十年感恩行

江淮购车85折回馈泉城

格试驾者说：

试驾嘉宾：杨会彬
对迈锐宝的了解是从

报纸上梁朝伟的广告开始
的，定位于商务精英的形象
给我一种大气睿智的感觉。
走进迈锐宝，它的尾部继承
了美式肌肉车的风格，整体
设计却给我一种舒适惬意
的印象。坐进驾驶舱，环抱
式中控台使前排两个座位
具有独立性，加上蓝色氛围
灯的点缀无形中又增添了
科技感。

而最为深刻的印象要
数“驾享合一”的舒适体验
了 。我 试 驾 的 这 款 2 . 4 L
SIDI发动机表现地尤为出
色，油门的响应非常迅速，

升档频率也较快。可以说，
日常驾驶就需要这样的平
顺性，不生硬的推背感更带
给我一种快乐舒适的驾驶
乐趣。迈锐宝在舒适性上有
两个特点，分别是座椅和整
体的隔音效果。我在一天的
试驾活动中并没有感到疲
劳，这都要归功于迈锐宝座
椅十分到位的身体支撑。此
外，被雪佛兰称为“深海静
音”效果的静音工程，在怠
速及中高速状态下车内噪
音的抑制比较出色，高速状
态下风噪和胎噪也不会影
响车内乘员正常音量的沟
通和交流。迈锐宝之所以让
我一见便为之倾心，其“驾
享合一”的综合优势是最为
关键的因素。

雪佛兰迈锐宝出自通用全
球最新中高级车平台，与别克

“双君”系出同门。其外观设计仍
然带有美式设计元素，充满了个
性与激情。整体造型会让人很舒
畅，尾部造型与雪佛兰大黄蜂科
迈罗如出一辙，从细节中衬托迈
锐宝肌肉车的历史。飞翼式的座
舱设计已经脱离了机械的冰冷，
融入了更多的科技感和豪华感，

车内的静谧性和座椅的包裹性
已经上升到新的台阶。

雪佛兰迈锐宝它搭载通用
汽车先进的2 . 4L SIDI智能直
喷汽油发动机和2.0L DVVT全
铝发动机，为其提供源源不断
的澎湃动力。其中，2.4L SIDI发
动机137kW最大功率和240Nm
的最大扭矩。同时，迈锐宝应用
新一代6速手自一体变速器，通
过阀体、电磁阀等优化设计，实
现更高的机械效率和更快的换
挡响应，不但在日常驾驶中换
挡平顺性大幅提升，也充分兼
顾到省油与降噪表现，2 . 0L车

型百公里综合油耗为8 . 0L/
100km，达到同级领先水平。

采用欧式运动底盘，在操
控及乘坐舒适性两方面都有
优异表现。前麦弗逊悬挂采用
独立前副车架结构，通过铝制
转向节、下摆臂及中控稳定杆
设计，降低了非簧载质量，提
升操控灵活性；后悬挂采用增
强型异型四连杆结构，粗壮的
下横臂同样采用铝合金材质，
并配备了后中空扭力稳定梁，
可有效隔绝来自路面的振动，
提升乘坐舒适性和底盘降噪
效果。独特的CCI底盘动态舒
适调教技术，带来了欧式精准
操控体验和超越多数主流中
高级车的动态舒适水平。

格车商荐车：
鸿发森泉 销售顾问 胡科伟

雪佛兰迈锐宝

上市时间：2012年2月14日
售价：16 . 29万-22 . 99万元
长/宽/高：4869/1854/1472(mm)

轴距：2737(mm)

排量：2 . 0L/2 . 4L

车辆提供：山东鸿发森泉汽车销售
服务有限公司
销售电话：0531-82787000

格车型档案
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