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有人还在坚守，我却等不及了
一名房产中介员工所经历的楼市起伏
本报记者 谢晓丽

20 日，阳光明媚，连续两日的阴天
后，太阳终于露出了笑脸。王冰(化名)正
疾驶在找工作的路上。“连续几个月没
有业务了，我没脸也没信心再待在公司
了。” 王冰是一家房产中介公司的业
务人员，在这个岗位上，他才待了不到
一年，却经历了聊城房地产市场的大起
大落。

早在 2011 年 4 月份，年仅 20 岁的
王冰刚参加工作，在一家房产中介担任
业务员，对未来充满了信心。“年轻时不
图赚钱，学到知识才是最重要的。”王冰
说，公司里面有的老前辈在房产市场干
了 10 多年，经验丰富，他从老前辈那里
学到很多东西，他的业绩也越来越好，
由最初的租房业务到二手房买卖业务，
仅用了几个月时间，他都熟悉了。

2011 年 8 月，王冰拿到了工作以来
最高的工资，那个月他成交了三套二手
房，拿到了 5000 元工资。他欣喜地给父
母、女友买了礼物，并将剩余的钱存到
银行。照这个势头发展下去，不出几年，
王冰也能拥有一套自己的房子。但事实
却和王冰的预期背道而驰。接下来的一
个月里，王冰没有业务，又一个月，还没
有业务……他甚至约不到客户看房。每
次刚打通电话，对方的一个“不看了，再
等等”，让他的希望一次次地落入了谷
底，每月只能拿到 1000 元的基本工资。
办公室也开始沉寂下来，大家都在想办
法，如何才能让客户买房，自己今后的
路该如何走。

也就是从那时起，朝夕相处的同事
一个个相继离开了公司，开始寻找新的
工作。当时王冰所在的公司在聊城有三
家店，由于人员不断流失，租金最高、位
置最好的总店去年年底关门歇业了。极
度失望之下，2011 年 11 月份，王冰也离
开了。

离开之后，王冰没有再找新的工
作，他也想等等看。“现在行情不好，过
完年后，不见得会怎样呢。”王冰说。
2012 年春节过后，失业三个多月的王冰
再次回到公司。公司里的人已经走得差
不多了，但也没有看见新面孔。从最初
时的 30 多人到现在的 5 个人，真可谓
大起大落。

回来之后，王冰依然约不到客户看
房，他明白了，如果连基本的生活都维
持不下去，这次，他该真正地离开了。

尽管每月拿着微薄的工资，与王冰
一起工作的张哥却不舍得离开，这个工
作，他已经从事了十多年。2001 年，在广
东深圳，22 岁的张哥第一次接触了房
产中介这个行业，从 2001 年到 2008 年，
张哥从一名普通的中介工作人员成长
为一名店经理，也就是在那里，他赚得
了人生的第一桶金。2009 年，张哥回到
老家聊城，结婚生子，他仍然选择了自
己喜欢的房产中介行业。张哥说，早在
2001 年，他给自己许了一个愿，10 年
后，他要拥有一家属于自己的房产中
介。如果不是市场的原因，去年下半年，
他着手筹备的店铺应该开张了。张哥
说，走到今天不易，就算他离开了现在
的公司，他也不会离开房产行业。“我坚
信，春天还会到来！”

房产中介人员流失严重

但在现实生活中，像张哥这
样选择坚守的人还是很少，面对
冷清的市场，大部分人选择了离
开，二手房中介人员流失严重。

“如果一个人的工资连房
贷月供都还不上，你说他还要
不要干下去？”面对记者，一家

房产中介的员工李强给出了这
样一个回答。记者了解到，房产
中介的工资分为底薪和提成两
部分，底薪低，提成高，这是他
们工资的特点。每月卖不出一
套房子，租不出一套房子，这意
味着他们只能拿到 1000 元左

右的底薪。李强说，他的女儿在
上幼儿园，每月需交 300 多元
的园费；每月需交 1400 多元的
月供；还有吃饭、穿衣……这
1000 元钱都还不上月供。

李强说，生活的压力让他
离开了房产中介市场。他介绍，

他所在的公司人员人最多时有
25 人，现在只剩下了 3 人。

宅邦地产聊城负责人告诉
记者，他们公司人最多时有 60
多人，现在只剩下了几个。离开
后，有人选择去一手楼盘，有人
选择找其他的工作。

一房产中介 6 家店面仅一处正常营业

由于房产中介工作人员
的流失，自去年开始，聊城
相继有房产中介开始倒闭。

2011 年年底，聊城市兴
华路与向阳路附近的一家中
介 关 门 。 记 者 致 电 后 了 解
到，这家店铺是一家“夫妻

店”，员工仅有夫妻两人。
但由于没业务，除了房租之
外，很难再赚到钱，他们选
择了关闭。

2012 年春节过后，向阳
路上的一家房产中介公司门
脸摇身变成了一婚庆公司。

2012 年 3 月中旬，聊城
兴华路宅邦地产也贴出了转
让的通知。宅邦地产在聊城规
模较大，运作规范，2011 年 1
月份开始进驻聊城市场，1 年
多的时间里，宅邦地产在聊城
的店面扩展为 6 家，都占据

了市区繁华位置。记者走访
发现，目前宅邦地产在聊城的
6 家店面，仅有一家在正常营
业，另外 5 家都准备关门歇业
或转让。

记者了解到，不少中介在
招人，但来应聘的并不多。

一些中介靠租房业务维持生存

记者了解到，长期低迷的
楼市导致二手房市场人气骤
降，现在看房的市民虽然开始
增多，但真正购买的依然很少。
目前中介多靠租赁业务维持生
存。

市区一中介公司的程先生
告诉记者，租 18 套房子的提成
才相当于出售一套二手房，目
前聊城的租赁市场还不错，春
节过后，不少市民开始重新租
房子住，房租也水涨船高，多在

1000 元以上，所以很多中介目
前靠租赁房子维持业务，他原
来多出售二手房，但现在转变
了策略，在网上发布的全是租
房信息。

兴华路上的一中介老板告

诉记者，比起正规的房产中介
公司，他的店铺运营成本相对
较低，但长期接不到业务，也很
难过，若不是租房业务，中介恐
怕难以为继。

本报记者 谢晓丽

宅邦地产
在聊城的 6 家
店面现在仅有
一 家 正 常 营
业，图为一处
歇业的店面。

本报记者
邹俊美 摄

城区多家房产中介关门
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