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购房无需自己还贷？
记者调查：原来是开发商推出该措施帮购房者“减压”

实地探访：

忽悠还是实惠？

在波斐历景楼盘售楼处，一
位置业顾问告诉记者：该活动并
非真正购房者只交首付，而是在
一个时间段内不需要承担按揭
款。具体执行则是，由开发商承
担自客户按揭贷款下放之日起至
房屋交付之日期间客户的贷款本
息，购房者交房前无需承担银行
按揭贷款的按月还款负担。

营销总监张龙涛透露，针对
此次活动推出20套房源，虽然房
源有限，但推出此活动优惠以
来，营销中心来电来访客户明显
增多。“虽然尚未成交，主要原
因在于该区位的高端定位对普通
购房者而言有抗性”，他表示，
此次活动力度较大，客户关注度
较高。

据了解，近日，为打破楼市
成交僵局，各楼盘推出的优惠活
动明显增多，祥泰·汇东国际和
泉景天沅等项目打破以往单纯的
价格优惠形式，以给客户返现为
着力点，推出有新意的优惠活
动。祥泰·汇东国际推出“日进
百金”和“全民猜均价”活动，

“日进百金”活动自3月21日起
至项目开盘前到现场售楼处预约
登记，即可享受每日100元的购
房优惠累积。销售人员告诉记
者，汇东国际预计在4月开盘，
如此计算，约节省2000元房款。
泉景天沅的“旧房换新房，小房
换大房”活动则针对有意改善住
房环境的购房者，卖掉老房子购
置新房的市民均可获得2万元的
安置基金。

开发商屡出举措

帮购房者减压

“万变不离其宗，在楼市低
潮期开发商想尽各种招数，来吸
引购房者。”某业内人士评价。

“帮购房者省钱”的第一波
浪潮其实在2 0 1 1年就已经推出
过。年前保利置业推出“轻松
住”无息分期付首付的购房活动
中，购房者在保利置业开发的保
利花园、保利大名湖和保利海德
公馆购房，签订购房合同时，只
需支付首付款的50%，另外50%首
付款可分期缴纳，分期付款不用
支付任何利息。除此之外，开发
商还推出送物业费、订报卡、电
影票、健身卡等生活化服务。据

了解，保利“轻松住”活动一推
出就受到市民关注，对当时市场
造成不小影响。

恒生伴山也推出类似营销活
动，提出“首付15%”的购房举
措。项目负责人告诉记者，活动
时推出与购房者签订保值协议，
避免已成交购房者对降价的担
忧，多措并举才能保证购房者买
单。

据悉，从差价补偿到保值承
诺，甚至“分期首付”、“零首
付”等促销方式不断推陈出新，
全国各地均出现各类创新举动，
开发商借此赢得了更好的人气。

(楼市记者 马韶莹)

“您购房，我还贷”！近日，经十路和山大路交界处某楼
盘推出的营销举措让不少购房者正中下怀，购房者王女士
表示：一直在关注该楼盘，得到置业顾问的电话通知后，她
马上就来到了售楼处。
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