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抵债房成开发商的“新白条”
开发商愿意以房抵债，材料商望房兴叹难变现，日子过得紧巴巴

本报3月29日讯 (记者
李园园) 楼市冷清，不仅让
开发商坐立不安，也让不少
材料商身处水深火热之中。
一位材料供应商告诉记者，
他找开发商讨债都要通过熟
人关系。

“开发商只答应给房子，

不给钱，我拿到房子又不能
马上出手变现，真愁人。”29

日，港城一位建筑材料供应
商张坤告诉记者，他的公司
现在正需要资金周转，但开
发商只答应给他抵债房，由
于楼市不景，他担心抵债房
砸在自己手里，所以只能用
自己住的房子抵押贷款。

张坤是港城某建筑公司
的材料供应商，在这个行业
已经打拼三四年了，春节后
他一直为资金的事烦恼着。

“年前大部分欠款都没要上

来，公司没周转资金了。”张
坤说，2011年全年，他给烟台
一个建筑工地陆续供应了近
200万元的材料，但年底结账
时，他只从开发公司那里拿
到了 2 0万元欠款。“我这还
是找熟人才拿到的这20万，
很多材料商供了一年的材
料，到头来一分钱也没拿到
呢，只拿到几套房子抵债。”
张坤说，他觉得现在就算拿
了抵债房也很难快速变现，
所以他一直坚持“不要房子
只要钱”。

春节后，张坤通过熟人
关系，又从开发公司那里拿
到了近10万元的欠款。“10万
元只够公司员工一个月的工
资，这点钱没法让公司周转
下去。”张坤说，他最近又多
次上门找到开发公司，但对
方还是坚持只能用房子抵
债，一分钱也拿不出来。张坤
实在没办法，便试图帮开发
公司找抵债房的买家，但忙
活了好几天，他也没找到愿
意买抵债房的人。无奈之下，
张坤决定裁减员工，并用自

己住的房子抵押贷款，继续
进货渡过难关。

跟张坤一样难受的，还
有很多人。山东世源建筑集
团有限公司董事长钱如贵告
诉记者，今年他明显感觉到
资金紧张，向银行贷款几乎
不可能。往年市场行情好的
时候，开发商的欠账支付率
会高达90%，不过去年开发商
给他们公司的平均支付率也
就70%。“70%，在烟台业内算
是幸运的了。”

港城一家建筑公司的会

计告诉记者，他们平时也会
从材料商那里拿货，但开发
商不给他们结账，只答应给
抵债房，他们也很为难。因为
建筑工人的工资一点也不能
拖欠，他们就算有点钱，也会
先发工人工资，发完之后就
剩不了多少了。面对各路材
料商，尤其是供货总额只有
几百万元的小材料商，他们
也只能用开发商的抵债房打
发。“开发商房子卖不动，整
个链条上，资金都跟着紧张
是必然的。”

调查机构称质量不达标，厂家则质疑报告科学性

雅培奶粉开打口水仗
孩儿他妈看着犯糊涂

本报3月29日讯(记者
孙芳芳 实习生 杨

超) 近日，雅培奶粉被调
查机构曝光质量检测不
达标。雅培公司随即回应
称，质疑报告的科学性、
客观性和公平性，并将
产品送往第三方机构检
测。调查机构和厂家打
起口水仗，但对于雅培这
个洋品牌奶粉还能不能
吃，港城的妈妈们心里却
没了谱。

29日，记者走访港城
多家超市、婴幼儿用品店
了解到，雅培奶粉仍在销
售。在一家大型超市，雅
培促销员正在向一位顾
客认真地解释着：“奶粉
质量绝对没有问题，要不

哪能在大超市里卖啊。”
但这位顾客最终还是带
着一脸疑惑走了。促销
员告诉记者，最近她每
天都会遇到很多消费者
咨询雅培的质量问题，大
部分是以前经常购买的
老客户。

记者看到，在奶粉专
区选购的市民很少在雅
培奶粉前驻足。在南大
街一家婴幼儿用品专卖
店内，店主则直言不讳地
告诉记者，这几天根本就
卖不动。

在一家大型婴幼儿
商品专卖店内，林女士和
丈夫正在奶粉销售区挑
选奶粉，眼前琳琅满目的
奶粉品牌让他们无从下
手了。林女士说：“孩子以
前都是喝雅培，现在曝出
这样的事情，再加上美赞
臣、多美滋这些洋品牌也
被报道有问题，真不知道
该给孩子喝什么了。”

“向钱葱”掉头，香菜捡起“接力棒”
由于每斤已冲上10元，连菜贩都不敢进货了

本报3月29日讯(记者
李园园) 29日，烟台红

利市场的大葱价格已掉头
回落，零售价格已降到2 . 5

元/斤。不过，香菜价格却
冲上10元/斤。

29日，在红利市场卖
大葱的老纪一见到记者，
就兴奋地说：“大葱便宜
了，现在我每天进2 0 0多
斤，都能卖出去。”据老纪
介绍，大葱价格已逐渐回

落，零售价格已从6元/斤
落到2 . 5元/斤。在他看来，
目前的价格应该能稳定一
段时间。价格便宜后，买葱
的市民比之前明显增多
了，他现在每天的进货量
也增加了一倍。

大葱便宜了，不过同
样作为“边角料”的香菜价
格却蹭蹭地蹿上去了。记者
在红利市场转了一圈，也没
发现一棵香菜。在各超市，

记者发现香菜的价格基本
都在每斤10元以上。

在红利市场卖菜的王
先生说，香菜价格太高，他
不敢卖。“我自家也种了一
棚香菜，愣是按照一斤7块
钱的批发价卖给批发商
了，我不敢拿到市场上零
售。”王先生说，菜地里香
菜都卖到7元/斤，加上运
输成本再到市场上，恐怕
下不来10元，这么高的价

格，肯定没人买，所以他干
脆不卖。

据王先生介绍，香菜
价格蹿高与葱价蹿高原
因差不多。香菜去年很便
宜，最低的时候零售价每
斤还不足5毛钱，今年种
香菜的很少，价格蹿高是
必然的。再者，现在新一
茬香菜还没长成，过几天
天气暖和了，价格也许会
慢慢降下来。

海鲜价格坚挺，鱼贩进货谨慎
本报3月29日讯(记者

李娜 ) 鲅鱼、鲈鱼、红
头鱼、小黄花鱼……整个
市场上，几乎全是这几种
鱼。29日，住在红利市场边
上的王阿姨对记者说，以
前常吃的鲳鱼、老板鱼现
在都吃不起了，“看着不起
眼，我买的这4条小红头鱼
就18块钱呢。”卖海鲜的商
贩们也很苦恼，因为海鲜
进价较高，他们担心进货

过多砸在手上，现在出手
都很谨慎。

以前去红利市场，海
鲜区的各种海鲜可谓玲琅
满目，很多叫不上名字来
的鱼也很常见。而且往年
过了春节之后，海鲜的价
格都会慢慢回落，但今年
却不一样。除了小黄花、红
头鱼的价格稍稍有所下降
外，现在普通鲅鱼的售价
每斤也要15元左右，鲳鱼

每斤45元，海肠最便宜的
也要38元/斤。

红利市场13号活鱼专
卖的摊主说，去年同期她
进货的种类和数量都比
现在多。今年春节前，她
的摊位上总会有 1 5种以
上的鱼类，但现在少了。

“实在是不敢进太多的
货，多了卖不掉就赔在手
里了。”记者数了数，一
共只有9种，而且每一种

的数量也不多。在她的摊
位上，有几条已经死掉的
黑鱼，摊主说，这些黑鱼的
进价是20元/斤，现在只能
按8元/斤处理，她现在每
天的进货量比去年减少了
一半。

附近另一位商贩说，
往年到了3月底，各类海鲜
都比较齐全，现在许多鱼
都见不着了。价格一高，他
们更不敢冒然进货。

烟台春季房展蓄势待发

品牌房企摩拳擦掌上展会
本报3月29日讯 (记者

闫丽君 见习记者 刘
振) 4月5日，2012烟台春季
汽车 (房产 )展会将在烟台
国际博览中心隆重开幕，届
时房产展区也将揭开神秘
面纱。截至目前，已经有20

余家知名房企签约参展，现
场购房者更有机会赢取神
秘大奖。

据了解，本次展会是由
烟台市政府主办，芝罘区政
府、芝罘区住建局协办，
是为地产企业搭建的一个
很好的展销平台。春季历
来是烟台年度房产投资最
为旺盛的黄金档期，此次
把房产展融入汽车展，搭
载车展的旺盛人气，既能
为地产企业展示形象搭建
平台，又能让市民享受看
车、看房一站式的服务。
房产展区将给港城人民提

供全方位、立体化的观房、
购房平台，因此赢得了烟台
市20多家房地产开发企业
的积极支持和参与。

此次展会在国际博览
中心的C区展馆，将有6000

平方米的区域作为房产展
区，届时烟台主流在售楼盘
将集中亮相，为市民提供更
多优质房源，充分展现烟台
楼盘的魅力。

展会期间，将通过设立
展板、沙盘等方式，给消费
者更直观的印象，起到更好
介绍各种房型的效果。同时
会有各项优惠活动展开，大
家除能欣赏到各参展企业
的楼盘作品、精彩的文艺演
出，享受楼盘的优惠政策
外，还能与参展企业展开互
动，品尝美食、体验名车、进
行主题摄影、并有机会得到
精美礼品。

济南樱桃抢先占领烟台
本地樱桃预计5月中下旬才能规模上市

本报3月29日讯 (见习
记者 姜宁 ) 烟台的本
地樱桃还在树上，济南的
大棚樱桃就已大举占领烟
台市场。果农称，本地樱
桃一般在5月中下旬便可
规模上市。

29日，记者在大润发超
市及部分水果摊看到，大
批樱桃已经上市。大润发
的樱桃分7 5元一斤和1 3 5

元 一 斤 两 种 ，销 售 人 员
说，这些樱桃的产地都是
济南，属于大棚品种，在口

感上与烟台本地露天种植
的樱桃有一定区别。

栖霞的樱桃种植户刘
先生告诉记者，由于烟台属
于山地丘陵地区，不适合建
大棚，所以来自济南的大棚
樱桃抢先上市。烟台本地的
樱桃一般在5月中下旬便可
规模上市，而福山区的大棚
樱桃预计4月初便可上市。
刘先生说，烟台本地自然成
熟的樱桃在口感营养价值
上肯定大大高于大棚樱桃，
所以消费者最好耐心等待。

“免费体验”却要收1000元
工商人员称，牟平视欣眼吧涉嫌虚假宣传

本报3月29日讯 (通讯
员 骆广燕 记者 秦雪
丽 实习生 白利倩 杨
超) 家住牟平的孙女士前
几天在一个宣传单上看到
一则广告，说是可以提供免
费体验、防止孩子近视。但
她带着孩子到店里之后却
被告知，需要一次性办理
1000元预付卡才行。

孙女士拨打本报热线
反映情况后，记者按照她
提供的地址，找到这家位
于牟平的视欣眼吧。眼吧
工作人员告诉记者，他们
是北京视欣视力保健有限
公司的连锁店，所有机器
设备都是从北京进的货。
店内工作人员介绍，他们
的治疗能防止孩子远离近
视，轻微近视的孩子能降

低度数，重度近视的孩子
能减缓度数增加。

记者拿出免费体验宣
传单，询问是不是可以现场
做一次免费体验。工作人
员 说 ，他 们 不 做 免 费 护
理，每次护理要交20元钱。
而且考虑到效果问题，不
给做单独护理，消费者要
一次性交付1000元之后才
可以进行系统护理。另外，
考虑到机器的损耗，只有护
理人数达到10人以上，他们
才提供护理。

记者随后咨询了工商
部门的工作人员，据介绍，
按照宣传单上标明的免费
体验，该眼吧涉嫌虚假宣
传。按照宣传单上“1000元
防止近视”的措辞，又存在
夸大宣传的嫌疑。

一家超市的货架上摆放着的雅培奶粉。 本报记者
孙芳芳 摄
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