
小商品城一直扮演着潍坊
各县市区、周边一些城市的小
商品供应角色，现年交易额约20

亿元，成为辐射山东半岛规模最
大的小商品集散地之一。

伴随着豪德小商品城的试
营业，业内预测双方交锋不可避
免，同质化的经营业态无疑会给
长期以来处于绝对“垄断”地位
的小商品城带来潜测默化的影
响。事实证明，这样的影响确实
有。豪德小商品城业态跟交运小
商品城无异，且均位于潍城区，
竞争很直接。

而“人民路”市场在老潍县
人的心里根深蒂固，依据这个品
牌，1993年7月，潍坊交运投资兴
建了小商品城，开业后生意火
爆，摊位供不应求。先后于1996

年进行了二期工程中西厅改造，
1997年三期工程开发建设，特别
是 2 0 0 0年根据市政府潍政发
[2000]79号《关于加快城区四大专
业批发市场建设发展的实施意
见》，配套设有停车场、物流中
心、客运站、公寓、学校、幼儿园、
金融网店、医院等全套服务设
施。2001年荣获“全国百强小商
品批发市场第九位”。

近期同边城市相继崛起的
知名小商品批发市场还有淄博
义乌小商品城、临沂小商品城。
与潍坊小商品城相较，也各有长
处。淄博义乌小商品城依托义乌
成功模式、临沂有先进方便的物
流，最主要的是，这两个批发市
场，都在周边村落发展起来了加
工业，对于商品成本的压低有绝

对优势。
潍坊小商品城副总经理冷

茂明说，与周边的小商品批发市
场相比，全国的商品批发市场主
要分为三类：产地型市场、销地
型市场和集散地，临沂属于第一
种，潍坊属于集散地。潍坊小商
品城是目前山东半岛最大的商
品集散地，与临沂相比，潍坊的
当地加工产业少，主要靠品牌代
理赢得抢占市场。商城有400多
户为省级或区域级总代理、总经
销，也有许多业户成为百货店和
大型超市的供货商。

依靠潍坊小商品城多年积
累下的品牌效应，扼住品牌代
理，或许是一条绿色、风险低
的造富之路。

本报记者 周锦江 赵松刚
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小商品城作为人民商城

(由小商品城单体市场发展成
为由小商品城、广丰家居城、
丰华商城、盛和步行街等十几
个专业市场组成的市场群)的
骨干市场，其前身是老人民路
市场。

人民路位于市区繁华地
段，东临人民公园，西靠繁华
的商业街和平路，北面是百货
大楼、中百大厦等商业老字号
流通企业，与火车站、汽车总
站邻，交通区位优势明显。
“人民路”在老潍县人的心里
根深蒂固。特别是在晚上，一
些面条、炒菜的小摊就支了起
来。

潍坊本地，不用岁数太大
的人，30岁左右即可，一定知
道，小商品城还只是一片大棚
盖起的马路市场的模样。那
时，小商品城绝对是无可撼动
的、最大的、最全的“日用百
货商业中心”。

1988年8月，潍城区工商
局牵头投资人民路市场，这个
以大棚为主要建筑物的马路市
场，设施在今天看来着实有些
简单，摊位还有简易房，便是
市场内最主要的设施。

没有便利的小推车、没有
休息的座椅、更不可能在购物
时有人为你做耐心指导，只有
杂乱的买家、卖家、货。

但这并不阻碍这座市场迅
速积攒超高的人气，并且在短
暂的时间内，成为当时最繁华
的商业中心。

更加令人感到惊讶的是，
这座大棚式的马路市场，以一
种令人匪夷所思的魅力引来本
地的大小商人，然后，浙江一带
的业户也纷纷涌来，要在这个
只不过是“每天的集市”大展身
手。

至1994年，人民路市场已
经发展到业户800多户，其中以
浙江业户为主的南方业户约占
三分之一，市场商品多为小工
业品。

1993年，这座大棚式的马

路市场走向末日与新生。
90年代初随着国家“退场

还路”政策的实施，人民路市场
作为一处大棚式马路市场已不
能适应市场发展形势的需要。
在这种情况下，市政府牵头，潍
坊市汽运总公司投资，在市场
原址的南侧，占用原汽运总公
司汽修厂的地址建成了潍坊小
商品城。

小商品城，名字由此而来。
1993年，施工开始，大棚拆

除，我们现在所看到的商业楼
拔地而起。95年建成后，就成为
胶东半岛地区最大的小商品集
散地。

本报记者 周锦江 赵松刚

“人民路”的牌子，你有多坚挺

我家就在“城”边住
周边“原住民”们的喜怒哀乐

这里养人，因为这里的财富辐射能量之巨

大，大到有目共睹。

这里也“损”人，因为这里10万人次的日均

人流量无可避免地带来了人居环境的损害。

无论如何，“城边”人们的生活都在被小商

品城的效应潜移默化地改变着。

本报记者 赵磊

这里养着生意人
小商品城，作为潍坊市区零售商品

的集散地，辐射作用之大，超乎许多人
的想象。

住在小商品城附近的居民，仗着
“地利”之势，开始了自己的创业之
路。

几年前，单位效益不好，姜利萍下
岗。没有工作就没有饭吃，姜利萍一家
人商量了许久，终于决定加盟放心早
餐，依仗地段优势，在小区门口支起了
早餐车，离小商品城的垂直距离，仅为
300米。

“早上4点左右就接货，一般要卖
到11点左右。”一般别的早餐车，仅仅
是做早上的生意，到八九点钟也就再没
人光顾。而姜利萍的早餐车，却往往要
多忙碌两三个小时，一直到中午。“流
动人口多，来回过路的人多，好多小商
品城做买卖或者去买东西的小姑娘小伙
子过来买早点。”

仗着位置好、交通便利，姜利萍的
早餐车生意火爆，比其他地方的早餐车
销量高了三四倍。“销量大约是一天600

块钱，其他早餐车销量一般每天100块钱
到300块钱。”

“前年公司统计，我这个点的销量
是第四，去年还没统计出来，不过估计
也在前十。”

脏乱差的副作用
据相关数据统计，小商品城每天的

人流量高达10万人次以上。
“脏、乱、差”这个副作用，早在

数年前，就成为了小商品城带给周围居
民的烦恼。在这边生活了10年以上的居
民，心中不能说就没有怨言。

“住在商品城旁边，买点日常用品
是挺方便，可是这环境确实差了点
儿。”市民刘先生家就在小商品城北侧
一小区，可以说与商品城仅仅一墙之
隔。

“从小商品城到这边，也没有个公
厕，咱小区又是开放式的，经常有人晚
上到院里大小便。”小区外围是一片绿
化带，经常有一些内急的市民，跑进来
解决问题。提起这些事，刘先生就忿忿
不平，谁也不愿意自己家门口成为公共
厕所。

也正是因为这些原因，近几年来，
小区大多数房主都迁了出去，留下房子
出租给小商品城的生意人，或者附近的
打工者。“90%的房子都租出去了，一
共四栋楼，108户业主，还在这里住的也
就十二三户。”因为出租户多了，小区
也经常发生被盗事件

“挨着小商品城，做小买卖的吧，
是真愿意，可是在这住的人真是有苦说
不出。”

拆吧！拆吧！
既舍不得住宅的优越地段，又想改

变“脏乱差”的现状，拆迁重建新小
区，成为许多居民的心愿。

然而拆迁的呼声喊了近十年，却始
终未见动真格。“2004年的时候，就有
人来说要拆迁，补偿款是 4 2 0 0元 /平
方。”刘先生一直也想着有房地产商来
开发小区，他当时去规划局询问了一
下，中百大厦至小商品城这一区域，被
划为了特A级黄金地段。

“托了小商品城的福，要是没有
它，这里的房价也不可能这么高。包括
前几年开发的金沙广场，不都是冲着小
商品城来的？”

按照刘先生的房型，房产证上面登
记的面积是79 . 6平米。“按照现在的算
法，加上公摊怎么也有将近100平米了。
估计现在商品城附近的房价能到7000元/

平左右吧。”“这个价格基本上就是新
房的价格，在潍城区算是比较贵的地段
了。”刘先生慢慢分析着，除了一些在
这居住的老人，其他大多数搬出去的，
都想拆了换钱。

刘先生在跟邻居闲聊时，也经常谈
起拆迁的问题。“听说对面一个宿舍拆
迁，按照一平米换两平米的政策来，现
在住在这儿的，大多数也是希望要房
子，哪怕一平米换一平米。”

小小商商品品城城，，作作为为潍潍坊坊市市区区零零售售商商品品的的集集散散地地，，辐辐射射作作用用
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