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在造车40余年，合资20
余年之后，东风汽车公司终
于在自主品牌领域吹响进军
中高级车市场的号角。3月28
日，在北京国家会议中心，东
风公司宣布风神首款中高级
旗舰车型A60上市。

东风公司说，这款新车
的上市，标志东风在自主乘
用车品牌上取得里程碑进
步，其肩负提升东风自主品
牌形象和冲击中高级市场的
重任。

东风风神A60搭载日产
先进的MR20DE发动机和

Xtronic CVT无级变速箱这
一“黄金组合”，最大功率
105kw，峰值扭矩189N.m，
为驾驶者带来激情澎湃的
动力体验和舒适平顺的驾
驶操控感。其中，X t r o n i c
CVT无级变速箱不仅智能
化控制实现人车合一，让操
控更加便捷、顺畅，实现无
缝 加 速 ，而 且 使 东 风 风 神
A60比使用传统AT自动变
速箱的车辆节油15%，低碳
又环保。A60百公里综合油
耗为7 . 7L，与同级别2 . 0L车
型相比节油性能明显，而在

90km/h的等速行驶中，东风
风神A60的百公里油耗仅为
6 . 1L，甚至比一些合资产品
的1 . 6L车型油耗还要低。

空间优势：宽敞宁静，
驾 乘 舒 适 。与 同 级 别 车 相
比，东风风神A60空间优势
明 显 ，以 2 7 0 0 m m 轴 距 ，
680mm腿部空间营造宽敞
舒适环境。同时，东风风神
A60从研发之初就格外重视
整车的静音效果，发动机、
变速箱都采用了静音链条，
实现优异的震动噪声控制。
而在车内环境的环保性上，

东风风神A60通过车内正负
离子自动空调、空气质量控
制系统等配置，贴心地为用
户调节车内环境，全面营造
最佳驾乘空间。

科技优势：配置丰富，
人本科技。东风风神A60拥
有智能钥匙、DVD影音、导
航系统、3 6 0度全景影像系
统等多项高科技配置。与竞
争对手相比，东风风神A60
不仅配置数量占优，而且各
项配置科技含量更高，实现
了整车的全方位价值提升，
让用户在使用过程中获得

成就感，感到驾乘过程是一
种舒适的幸福享受。

安全优势：五星标准，
保驾护航。东风风神A60依
据C-NCAP五星安全标准
设计并经过多次实验，全车
拥有多达55项安全配置，包
含主动安全配置39项，被动
安全配置1 6项。其中，高配
车型上装载360度全景影像
系统，该系统具有超广角的
全方位视野、前后静态辅助
线等优势，令A60安全系数
又提高一层，让用户真正实
现幸福车生活。

东风风神A60 2 . 0L共
有豪华型、科技型、尊贵型3
款配置，售价分别是118800
元/128800元/139800元，极
具竞争力。A60配置丰富，超
越同级别车型，用户能够直
接感知到的价格区间在16-
18万元。

总之，东风风神A60堪称
“旗舰风范，幸福座驾”，凭借
其物超所值的价格有望助力
华系车在中高级车市打开更
宽阔的局面。

东风风神A60正式上市 售价11 .88万元起

他，被大家亲切的称呼
为“王姐”；他，带领着身边的
人买车致富；他的亲戚朋友
在他的推荐下，已购买了7辆
五菱汽车。

笔者在菏泽和信4S店看
到王哥时，他刚参加完经销
店的客户访谈会。早就听说
过这位“传奇”人物，好不容
易逮到这个机会，当然不能
错过。王哥并不健谈，显得有
些拘束，都是我们问一句他
答一句，一看就是很实在很
能干的人。用他的话说，叫做
和五菱汽车“气质很相同”。

“师傅”领进门

王哥第一次与五菱结缘
不是因为别人向他推荐购买，
相反，是他向别人推荐。2009
年3月，王哥的妹妹因生意需
要购买一辆面包车。“时间就
是金钱，车子要三天两头掉链
子，别说做生意，就是伺候它，
都得浪费掉很多时间。因此，
选择一辆皮实、耐用、质量可
靠的车，是妹妹和妹夫的一致
目标，并最终锁定五菱。”

由于两个品牌的车看起
来都差不多，对车也不是很
懂，选择上很犯难。王哥想到
自己有位维修车辆的朋友，开
汽修店十余年了，便去找师傅

“指点迷津”：“五菱的车我接
触过不少。五菱质量比较稳
定，轿厢好，发动机更先进，拉
人拉货都给力。如何选择就看
你们了。”生意人讲求的是实
用，因此很快便定了下来。

“修行”靠个人
2009年10月，王哥做起

了建材生意，买辆车势在必
行。有了妹妹的用车经验，王
哥毫不犹豫地选择了五菱。

“平时把座椅拆了，装上满满
一车的货，足有1吨多。但跑
起一点问题都没有，动力好，
刹 车 也 很 灵 敏 ，开 起 很 顺
手。”由于“打得粗”，又长期

处于满负荷状态运转，王哥
对车辆的使用格外仔细。早
上出车前要检查一遍，胎压、
冷却水之类的，跑起来也学
着听声音，看指示灯。

“按时保养，有什么感觉
不对的就去4S店，我住在下面
乡镇上，保养要在菏泽城区那
边，有点远。上过一次当，在外
面做的保养，不但没弄好，连
螺丝都不帮紧一下，太不专业
了，坚决不再去路边摊。”在王
哥的精心呵护下，这辆五菱之
光6376E就没掉过一次链子，
而且油耗相当低。“现在油涨
价了，拉一车的货算下来才5

毛多一点每公里，之前使用成
本还低些。”

车是家庭的一员
“到目前为止跑了7万多

公里了。一年不到就收回了
成本。现在它就像家里的一
员，和我一起去打拼幸福生
活。”王哥告诉笔者，买车后，
收入增加了不少，生活也奔
小康了，不用再日晒雨淋的。

“周末的时候把座椅安装好，
载着一家人出去玩。视线好，
挡位、离合都很轻巧，家里人
都觉得好开。4S店的服务也
很好，热情周到，有什么优惠
或免检活动都把我们用户想

着，发短信通知，给我们带来
不少实惠，省了不少钱，把车
主当成自己的亲人，回4S店
的感觉就像回家一样。过两
年等生意做大了，再买辆五
菱车，两台车一起跑，把生活
再提高一个档次。”

王哥表示，周围也有朋
友选择的是别的品牌的面包
车，但闲暇聊天时，发现不管
是油耗，还是车辆使用的稳
定性，五菱都高出别的品牌
一筹。尽管在保养或者车价
方面，五菱汽车的价格会比
个别品牌稍微偏贵，但绝对
是物超所值的。 (张虹)

五菱汽车创富故事——— 王哥的五菱“军团”
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