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在物价可能继续上涨的前提
下，手中额外的资金，是让它们
睡在银行吃固定利息，还是拿出
来进行投资理财？对于这个大部
分老百姓都在面对的情况，专家认

为：懂得花钱，并正确地花钱才能
更好地捂紧“钱袋子”。

选择合适的

理财手段

可以通过投资理财的手段，
根据手中资金的多少，可投入到
基金、黄金、信托、理财产品等
等不同的品种当中，以期达到保
值升值的目的。这种投资并不局
限于资本市场，投资实业并不意
味着高风险，找好项目、找对途
径，实现财富稳步增长并非难
事。自我增值也是非常理想的高
收益方案，不断学习、投资理财
产品的同时投资自己，不断充实

的职业生涯能力和更加合理的理
财方式是通向财富自由的必经之
路。

投资理财遵循

二八原则

这里所提到的原则即二八原
则，二八原则一般指将用于进行
中长期投资理财的金额，其中的
八成用于基金定投或货币型基
金的投资上，另外两成用于风
险较高、变化波动较大的债券
股票中。这样风险就被巧妙分
散开来，即使股票投资出现损
失，稳定的低风险理财基金收
益也能够及时予以弥补，从而

将损失降到最低。说白了就是
有两种保险柜，投资者要把多
一半的钱放进保护性能更强的
保险柜里。

合理分割你的

投资资金

就是将除了储蓄之外其他用
于理财投资的资金分成三份：流
动资金、使用预定资金和生利性
资金。其中，前两种资金也可以
通过储蓄和短期理财产品的形式
来准备。这条定律被誉为是无论
个人理财还是家庭理财最合理的
资金分配方法。

具体来说，流动资金主要是

用于生病、灾害等各种意外性突
发事件准备的资金，可以马上变
现投入使用，因此这部分资金可
以活期、定期储蓄等方式存在；
使用预定资金是指在5年或一定年
限后计划使用的资金，比如买
房、买车等，可以投资在国债、
累积性定期存款以及分红基金等
中长期、回报率较高的金融产品
上，属于稳定性低风险理财方
法；而生利性资金是指预计10年
不可能动用的资金，可以用于投
资股票、债券、外汇等高收益产
品。在投资时，最好设定金额上
限，以保证有部分剩余资金可备
不时之需。

(中新)

昨日，国家统计局公
布消息称，3月份居民消费
价 格 指 数 ( C P I ) 涨 幅 为
3 . 6%，环比上涨0 . 2%，超
过此前市场普遍预期。CPI
“涨”字当头，如何捂紧
“钱袋子”成为时下公众
关注的话题。

近日，第十七届“中国国
际教育巡回展(春季)”在北
京拉开帷幕。中国国际教育
巡回展是最具影响力的出国
留学教育展会之一，今年有
来自30多个国家的400多所
高校参展，得到了有出国留
学计划家庭的广泛关注。

笔者了解到，对有出国
留学计划的学生来说，最关
心的是学习成绩是否符合要
求，以及办理签证的相关问
题。而对学生父母来说，对子
女在国外的生活同样关心。
不少家长一方面希望尽可能
满足孩子的消费需求，另一
方面又担心孩子的自制力不
够，会养成过度消费的不良

习惯。
杨女士准备今夏送儿子

去留学。她说：“在国外的很
多朋友的孩子，大部分的花
销还算正常，但也有些孩子
花钱比较狠……我一直跟儿
子说，千万不能学他们大手
大脚。但是我还是担心，孩子
在外接触的都是同龄人，还
不是很成熟，家长在国内是
鞭长莫及……”杨女士说出
了不少家长的心声，让孩子
留学是为了更好的教育，但
如果因此沾染了过度消费和
浪费的习惯，就事与愿违了。

对此，中国光大银行出
国金融专家表示，如果父母
担心孩子因缺乏约束力而过

度消费，可以用金融手段对
孩子的财务进行管理。

中国光大银行是境内开
展出国金融服务较为出色的
银行之一，2012年为出国留
学家庭推出了全新的出国专
属主副卡组合，由家长主卡
关联人民币与外币副卡，副
卡由孩子持有。家长额度管
理，孩子分别使用。通过这样
组合，家长不仅无需担心孩
子的消费问题，还能够对孩
子的消费情况进行实时监
控，做到了如指掌，安全省
心。如同一个贴身金融管家
陪伴孩子出国留学，
为孩子的日常花销提
供足够的支持，在遇到

紧急情况时能够透支信用卡
应急，还能够随时向父母报
告孩子的消费情况，让父母
不再为子女的异国消费担
心。

中国光大银行出国金融
专家表示，所谓兵马未动粮
草先行，不仅是出国留学，包
括出国探亲、旅游、商务旅行
和移民等计划，都需要提前
进行妥善的财务安排，选择
专业的金融机构，不仅能够
选择适合自己的金融产品，
还能够享受到更多的专业增
值服务和优惠。

光大“留学金融管家”让父母更安心

正值招商银行25周年华
诞之际，招商银行再获殊
荣。在最新揭晓的2011年
《亚洲银行家》零售金融服
务卓越大奖评选中，招商银
行第四次荣获“中国最佳零
售银行”大奖，并再度蝉联
“中国最佳零售股份制商业
银行”大奖。尤为难能可贵
的是，此次招商银行从泛亚
太区2 9个国家和地区、逾
180家银行及金融机构的激
烈逐鹿中脱颖而出，成为
《亚洲银行家》“零售金融
服务卓越大奖”设立以来中
国银行业第一次跻身泛亚太
区综合排名前十的商业银
行，成为亚太地区零售银行
业的标杆银行。

招行零售业务之所以能
够脱颖而出，得益于其“早一
点、快一点、好一点”的发
展战略。早在2004年，招商
银行就率先提出经营战略转
型，大力发展零售银行。招
商银行坚持以客户为中心的
经营理念，开启了中国银行
业从产品为中心向客户为中
心的转变，赢得了客户和社
会各界的广泛赞誉和一致好
评。

招商银行长期重视客户
服务，把客户视为上帝，致力
于为客户提供最佳的服务体
验。上世纪八十年代末九十
年代初，当中国银行还普遍
处于“门难进、脸难看、事难
办”的时候，招行就在营业网

点摆放了鲜花、牛奶，实施了
站立服务、微笑服务、上门服
务，很快赢得了客户的好感
和信赖，树立了优质服务的
形象。之后，招行不断加强服
务创新、优化服务流程、完善
服务手段，形成了“因您而
变”的服务理念和葵花文化，
即“客户为太阳、招行为葵
花”，葵花向阳，招行就像金
葵花一直向着太阳一样，紧
紧围绕客户需求为客户提供
最优质的服务。

创新是招行成长的动
力，是招行的生命线，创新
求变的精神已经成为招行的
企业文化而深入人心。在这
种创新文化的影响下，招行
已经形成了创新的基因。也

正因为这样，招行才能持续
不断推出一个又一个拳头产
品，不断引领零售银行的发
展潮流。1995年招行凭借领
先的IT信息技术推出“一
卡通”，被誉为中国银行卡
发展史上的重要里程碑。
1999年，招行在国内首家全
面启动了网上银行——— 一网
通，适应了客户足不出户就
能快速便捷办理金融业务的
需求。2011年又携手中国电
信、中国移动、中国联通三
大运营商联合推出Android
版手机银行。正是依靠持续
不断的创新，招行才能够在
激烈的市场竞争中勇立潮
头，创新是招行永葆青春活
力的不竭源泉。

招行再次荣获“中国最佳零售银行”大奖
4月6日，泰康人寿在北

京启动“泰康爱家汇”平台建
设，李娜以“运动家”的身份
成为“泰康爱家汇”的首个明
星会员。泰康人寿还同时发
布了为李娜专门设计的一组
卡通形象。

“泰康爱家汇”是泰康人
寿在积聚十年爱家力量的基
础上，重新审视个人价值、家
庭价值与社会价值的关系，
旨在通过关注个人梦想和人
生价值的实现激励人们“有
梦想、爱生活、赢精彩。”

据了解，2002年泰康人
寿在业内掀起“爱家风暴”，
将一张寿险保单满足个人需
求转变满足整个家庭的保险
需求，十年间在市场上树立
起“一张保单保全家”的品
牌。而随着标榜个性和独立
的80后的成长，关注个人价
值的呼声日趋高涨。“泰康爱

家汇”从关注个人梦想出发，
希望通过“泰康爱家汇”平台
的打造，把所有心怀梦想、坚
持奋斗的人汇聚起来。

自李娜去年夺得法网冠
军以后，她自我奋斗的历程
和幸福的家庭受到越来越多
的人称道。李娜以自己自主
幸福人生的故事，激励每个
有梦想的人坚持理想，追逐
梦想，成为自己所期待的那
个“家”——— 旅行家、收藏家、
美食家、公益家……

“泰康爱家汇”新浪官方
微博还独家发布了一组李娜
的卡通形象。卡通形象运用

“细腻卡通”的表现手法，深
入刻画娜姐的面部特征和灿
烂表情，突出娜姐开朗、活
泼、自信、豁达、阳光的一面，
并着力表现网球的专业化动
作和娜姐自身特有的“招牌”
动作特征。

泰康人寿启动爱家汇
李娜卡通形象首次亮相

4月7日上午，中国银行
与山东澳加美联出国咨询
有限公司战略合作揭牌仪
式在中国银行济南分行隆
重举行，中国银行济南分行
副行长周曙光，中国银行济
南分行私人银行部总经理
林良，澳加美联公司总经理
王国栋，National Bank Fi-
n a n c i a l 副总裁M r . L o u i s
Leblanc，加拿大mandeville
律师事务 所 M r . N i c o l a s
laurin律师等出席了本次揭
牌仪式。

中国银行济南分行私
人银行部总经理林良表示，
中国银行私人银行，融合了
国内和全球顶级财富管理
理念，凭借百年崇高的声
誉、遍布全球的网络、国际

性专业化的专家队伍和成
熟的财富管理经验，通过一
系列创新服务，致力于向高
端客户提供全球化的财富
管理服务和优质高效的便
利服务，实现财富的长期增
值与世代传承。今后，中国
银行将利用这次战略合作
带来的契机进一步完善自
身的出国留学金融服务和
产品，为移民留学客户提供

“一站称心，全程无忧”的金
融服务体验。

山东澳加美联出国咨
询有限公司总经理王国栋
表示，公司作为齐鲁移民留
学行业旗舰品牌，致力于提
供加拿大、美国、澳大利亚、
英国、新加坡等国的投资移
民、留学申请、商务签证、海

外投融资等出国服务，中国
银行与澳加美联有着非常
良好的合作经验，这次战略
合作协议的签订，可以说是
双方过往合作水到渠成的
结果。一方是国内国际化程
度最高的商业银行，拥有强
大的海外金融服务能力。根
据协议，此次银企战略合
作，双方将利用其丰富的资
源优势、专业的跨境服务体
系和覆盖全球的资源整合
能力。让客户在办理移民、
留学及个性化金融服务的
同时，获得更多的增值服
务，开拓海外事业的发展空
间、帮助子女入读世界顶尖
名校、享受全球性的金融资
产管理服务。

(徐兴广)

中国银行与澳加美联
签署战略合作协议

格行业资讯

4321定律：家庭资产合
理配置比例是，家庭收入的
40%用于供房及其他方面投
资， 3 0 % 用于家庭生活开
支，20%用于银行存款以备
应急之需，10%用于保险。

80定律：股票占总资产
的合理比重=80-年龄(单位
%)。如30岁时股票可占总资
产50%，45岁时股票占总资

产的35%为宜。
房贷三一定律：每月房

贷金额以不超过家庭当月总
收入1/3为宜。

家庭保险双十定律：家
庭保险设定的恰当额度为家
庭年收入的10倍，保费支出
的恰当比重应为家庭年收入
的10%。

理财小常识
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