
重重疾疾保保障障，，

无无人人能能避避免免的的话话题题

拿起手中的 I p h o n e手机，
自然而然的就想起了苹果公司
的创始人史蒂夫·乔布斯，作
为 世 界 市 值 最 高 企 业 的 领 导
者，坐拥数十亿美元资产，用
自己的发明创造改变世界的企
业家，却无法用他拥有的一切
改变自己的命运，在5 6岁就因
胰腺癌早早的离开了人世。为
之惋惜的同时，作为一个工薪
阶层，更加深了对健康和自己
所拥有的保障的思考。

据 卫 生 部 公 布 的 数 据 显
示，人一生罹患重大疾病的概
率高达 7 2 %，而且从近 3 0年的
数据走势来看，全球恶性肿瘤
等疾病的发病率以年均3%-5%

的速度递增，而且随着食品安
全，生活节奏加快，压力增大
等问题，多种重大疾病呈现年
轻化和发病率高等特点。如何

规划自己的重疾保障，成为了
无人能够避免的话题。

选择保险，

用20秒完成20年

对于保障的方式选择，保
险优势突出。

3 0岁的A先生作为月收入
5 0 0 0 元 的 工 薪 阶 层 ， 除 了 房
贷，育儿，正常生活等开销，
平均每月存 8 0 0元，大概 2 0年
后能累积2 0万，假如这二十年
间，A先生罹患重疾或遭遇其
他变故，则不仅存款可能将耗
尽，后续的收入可能也无法保
证，家庭将陷入困境。

同样 3 0岁同样收入的B先
生，选择了一份2 0年交费的带
有重疾保障功能的保险组合。
他使用了平安人寿行业领先的
MIT技术，在电子投保书自核
通过并刷卡交费后，保单即可
实时承保。从收费到保单生效

不到 2 0秒，B先生就轻松拥有
了 2 0万的身故保障和2 0万的重
大 疾 病 保 障 ( 需遵循保单条款
要 求 ) ， 而 其每月只需交纳不
到 7 0 0元的保险费。拥有重疾
保障的每一天，B先生都可以
更加从容，即使遭遇保单约定
的重疾，其自身可以得到良好
的治疗，其家庭也可以安享正
常的生活。

以上 2 0秒和2 0年的对比，
您将如何选择呢？保障是保险
最基础也是相比其他金融产品
最突出的功能，用较少的投入
换来较高的保障。而且现代保
险 产 品 通 过 对 各 个 流 程 的 优
化，短时投保即可获得重疾保
障，完成了以前2 0年才能实现
的重疾金累积。

投入少保障高，

保额有助抗通胀

对于如何购买重疾保险，
客户最集中的问题就是选择多
少保额和多少交费的才合适。

交费的多少要根据选择的
保额来确定，而保额则要能负
担预期的治疗费用。现在医疗
费用高几乎成了大家公认的结
论，很多病并非无法治疗，而
是 病 人 无 法 负 担 高 额 的 医 疗
费。即使不用一一列明各种重
大疾病对应的花销，大家也可
以想象到几万到几十万不等的
费用，所以有人总结说道，富
人 和 穷 人 的 差 别 就 在 一 场 大

病。
根据保险公司的客户样本

数据统计，南部较发达的城市
居民被保人人均重疾保额不足
7 万，而其他地区的人均重疾
保额更是低于 4 万，相比于伴
随着通货膨胀逐年上涨的医疗
费用，居民的人均保额明显不
足，而且即使现在选择了充足
的 保 额 ， 若 干 年 后 ， 还 够 用
吗。

那到底有没有保障高，投
入相对较少，保额还能增长的
重疾保障呢？

中国平安集团旗下平安人
寿主打的重疾保障产品——— 常
青 树 健 康 保 障 计 划 ， 新 推 出
“重疾保额会长大”的功能，
即客户在主险分红选择交清增
额的情况下，保单红利可以同
时增加主险和附加重疾险的保
额，实现了保额可以随着红利
分配累积增长的功能。

这一功能给客户带来的好
处显而易见。首先，通过每年
的保单分红即可获得重疾保额
的提升，有助于抵御医疗费用
上涨的风险，让客户在选择了
此款产品后可以安心的享受生
活；其次，选择交清增额的客
户，即使保额有增加，客户也
不需再体检，有效地避免了因
体检拒保的风险；最后，选择
交清增额的保单仍然可以参与
分红，获得更多收益。

常青树健康保障计划包含
主险鑫盛1 2，附加险鑫盛重疾
和豁免重疾 0 7，不仅对重大疾
病有比较全面的保障，更包含
了身故保障和人性化的豁免功

能 ， 如 主 险 和 重 疾 保 额 有 差
额，重疾赔付后，投保人可以
免交剩余各期的期交保费。除
此以外，客户还可以根据需求
附 加 涵 盖 意 外 伤 害 ， 意 外 医
疗，意外伤残等多种功能的附
加险，享受中国平安为您打造
的贴心人身保障。

选择公司，

实力和服务是关键

保险公司好，其产品才能
好。不论是产品形态还是后期
服务，实力较强的保险公司都
会相比更有优势。

中国平安是国内知名的综
合金融集团，是《福布斯》和
《财富》双 5 0 0强企业，旗下
平安人寿一直是国内寿险行业
的领军企业，通过所属 4 7家分
公司，近 5 0万代理人为数千万
客户提供最优质的服务。并推
出了“主动为您寻找赔付的理
由”，“资料齐全，三天赔付”等
领先行业的服务举措。中国平
安持续创新，用现代化平台实
现客户服务的最优体验，通过
先进的E化行销能够让客户做
到 足 不 出 户 即 可 享 受 多 种 服
务，成为蝉联“中国最受尊敬”
和“最具责任感”的企业。

( 重 要提示：常青树计划
主险为分红保险，其红利分配
是不确定的 )

（转自４月６日《21世纪经济报
道》）

重疾保障，如何选择才超值
作为一个理财专家，经常和业内的同仁一起讨

论理财的建议和想法，大家思路各不相同，对于如

何获得收益各有自己的心得，但唯一的共识就是不

管投资什么也不如投资自己的身体，即先保障，后

理财，这才是公认的理智之选。
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