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泰山财金

中国银行泰安分行蝉联

金融机构综合评价 A 级单位
车险市场手续费混乱
保监会亮黄牌欲整顿

记者近日获悉，大财
险公司在合规经营方面
不但没有做出表率，反而
屡屡上演扰乱市场行为，
保监会日前对这些公司
亮出黄牌，将违规行为归
咎于财险公司董事会、高
管层不科学的理念和决
策。

记者获悉，保监会日
前召集部分市场份额较
大的财险公司进行座谈，
并提出上述要求。保监会
相关负责人近日就披露，
保监会经过调研及监测
分析发现，自去年下半年
尤其是今年以来，部分市
场份额居前的大公司无
视监管法规，带头采取违
法违规手段冲规模、抢业
务，默许、纵容甚至鼓励
支持分支机构违法违规
经营，加剧了财产保险市
场违法违规等问题。不过
该负责人并没有点名批
评。

该负责人指出，部分
大财险公司不顾市场实
际、公司资金实力和管控
能力，将业务政策由效益
导向调整为规模导向，制
定高费用激励政策冲规

模、争速度、保份额，倒逼
分支机构为完成上级公
司下达的任务和考核指
标，不惜采取违法违规手
段，恶意开展不正当竞争
甚至恶意诋毁同业。这些
经营策略完全有悖当前
的监管政策，扰乱了市场
秩序。

保监会将上述违规
行为归咎于财险公司董
事会、高管层不科学的
理念和决策，要求有违
规行为的大公司制定整
改方案并上报，下一步
将加大处罚力度。上述
负责人表示，要向问题
突出的重点公司的董事
会和总公司发监管函，
提出具体监管要求，整
改 不 力 将 坚 决 采 取 停
业、取消任职资格等手
段严厉处罚，并加大责
任追究，对基层机构违
规要上追管理责任直至
追究总公司责任。此外，
对于现场检查中发现屡
查屡犯、未切实整改的
财险公司，保监会将要
求其强化对决策层和管
理层的任期考核和责任
追究。 (信息时报)

4 月 6 日，2011 年度泰安市金融
机构管理工作会议在人民银行泰安
中心支行召开，中国银行泰安分行被
评为“银行类金融机构综合评价 A

级单位”。自 2010 年人民银行开展综
合评价工作以来，该行已连续两年荣
获该项荣誉称号，也是当地唯一一家
连续两年获此殊荣的银行类金融机
构。

2011 年，中国银行泰安分行紧紧

围绕省行党委战略部署，牢固树立
“扎根泰安、服务台安”的经营理念，
全力扶持企业成长发展，竭力满足居
民金融需求，为广大客户提供了专业
的金融服务，为地方经济文化建设做
出了积极的贡献。同时，该行认真贯
彻落实国家货币政策，配合监管部门
做好外汇管理、反洗钱等各项工作的
具体落实，得到当地政府及社会各界
的一致认可和高度评价，在当地树立

了良好的品牌形象。
该荣誉称号的获取，对泰安中行

的业务发展和品牌提升都将起到有
力的促进作用。泰安中行也将倍加珍
惜这一来之不易的荣誉，今后的工作
中以昂扬的斗志和百倍的干劲争先
进位、开拓创新，全力推动全行各项
业务再上新台阶，为泰安市“推进富
民强市、建设幸福泰安”做出新的、更
大的贡献。 （通讯员 李勇）

中国工商银行泰安分行

打“组合拳”促个人消费经营贷款
本报泰安 4 月 9 日讯(通讯员 赵绪春

马丽) 受国家宏观调控政策的影响，今
年住房市场成交量萎缩，住房业务发展受到
一定的影响，对此，中国工商银行泰安分行
打出四项“组合拳”，实现个人消费经营贷款
稳健发展。

工行泰安分行利用多种担保方式个人
经营贷款、商友卡结算套餐等拳头产品，逐
户走访、逐户宣传，不断强化特易通、理财产
品等金融产品的有机组合和捆绑营销，提高
营销成功率。对泰山钢材大市场和泰山光彩
大市场，公司性质为有限责任公司的经营商
户，确有必要对发放个人经营贷款的，按照
可有限交叉的原则，以借款人实际经营性质
为依据，严格执行和适用相关信贷产品政策
规定和条件，实现市场营销全面突破。今年
发放 3 笔，金额 600 万元。

发挥优势，推进个人小额贷款客户数

量、贷款规模快速发展。工行泰安分行将小
额贷款作为商品交易市场营销的重点产品，
加大对各类商品交易市场、商业街等产业集
聚区域的个体工商户、小微型企业经营主的
营销力度，全力做大在商品交易市场内的个
人小额贷款客户数量和贷款总量，今年发放
30 万元。

加强个人消费贷款营销，促进业务平稳
增长。工行泰安分行加大房屋抵押方式个人
消费贷款的营销力度，按照贷款用途分别归
并到不同产品中，运用最高额抵押贷款“一
次抵押 循环使用”的产品优势特点，强化
个人消费贷款由普通抵押向最高额抵押方
式引导转变；要根据不同的客户层级和持有
的金融产品，制定差异化业务营销方案，积
极向企业中高级管理人员、公务员、优质代
发工资客户营销推介个人信用贷款；向持有
工行理财产品、贵金属等金融产品的优质客

户推介个人质押贷款；向有个人自用车贷款
需求的客户，推介信用、车辆抵押、车辆抵押
加经销商担保方式的自用车贷款；提高客户
对我行的满意度和忠诚度，确保个人消费贷
款业务稳健增长。今年发放 213 笔，发放金
额 5249 万元。

坚持业务拓展与风险防控并重，严格依
法合规经营。工行泰安分行除了加强客户经
理培训，将个人客户经理道德风险、营销过
程中的操作风险、信用风险等作为风险防控
的重点，提高风险识别能力；还严格合作机
构和关联客户管理，对贷款客户或申请准入
的合作机构要通过系统监测等手段了解掌
握其品行、融资、信用情况，做到多方位、多
措施、多手段防范信贷风险；同时强化个人
不良贷款清收力度，综合运用短信、电话、信
函、上门等催收方式，做好关注类个人消费
经营贷款催收工作。

东风日产重金寻找山东第一
辆日产公爵王活动在全省日产车
迷中取得强烈反响。短短半月时间
就有近百名日产车主报名参选，更
有上千人来电咨询。经过前期初步
筛选，本报选择了 1992 年以前还在
正常行驶的 50 余辆日产公爵王，
作为最终的入围车型。即日起，东
风日产将对这些车型进行逐一审
核，下周三公布最终结果。

厂方致电本报

“ 40 年仍然正常行驶，已经超

过我们的预期”

本报 3 月 30 日《 1973 年老公
爵申报“山东第一车”》发布之后，
在读者中引起巨大反响。当天接到
数十位读者来电咨询情况。省城济
南的读者张先生给记者打电话，作
为一个资深日产车迷，他一直关注
这次东风日产寻车活动的进程。至
于 1973 年生产的老公爵，到底是不
是“日产第一批进口车”，张先生给
出了自己的判断：“当年中日建交
是 9 月 29 日，当时田中角荣首相送
给改革开放总设计师邓小平一辆
日产公爵，作为礼物。这毫无疑问
是日产公爵进入国内第一辆。至于

首批进口，至少也要到 1973 年吧。
我个人认为这两辆老公爵应该是
日产进入国内第一批车。”

东风日产山东大区营销总监
孔德春得知找到 1973 年的老公爵
后，第一时间联系记者，询问情况。
在得到确认之后，孔总监表示，接
近 4 0 年的车型仍然能够正常行
驶，发动机无大修，原厂件基本还
能使用。这大大超出了自己的预
期。“我从业这么多年，经常会听到
客户说，20 年的老车依然状况良
好。但是 40 年的车仍然能够保持
这么好，我是第一次听说。这是我
们东风日产的骄傲。”孔德春表示，
自己将会尽快和总部商量一套方
案，除了在齐鲁车展展示老公爵之
外，还将组织各地的试驾专场，让
全省日产车迷能够亲身试驾一下
老公爵。

技术总监详解

“发动机 40 年无大修，是怎样

一颗坚强的芯”

临沂两辆老公爵车主表示，自
己在驾驶过程中，发动机没有一次
大修。记者就此采访了山东大友集
团技术总监吴芸生。吴芸生表示：

“日产的发动机技术一直是举世闻
名。40 年无大修，完全有可能。”

吴总监告诉记者，在国内能够
开到 1973 年的老公爵，应该是 1966

年上市的日产公爵第二代车型。这
代车型对后来影响最深远的意义
在于，1972 年增加了硬顶四门配
置，开创了硬顶四门配置的先河，
引领了汽车行业的潮流，开创了全
新的汽车运行格局。作为中日建交
后赠给中方领导人的国礼，这代公
爵王代表了当年日本乃至亚洲汽
车制造业的最高水平。

“早在 1979 年，日产就开始在
公爵上搭载 V6 发动机，这也是日
本第一款搭载 V6 发动机的高级
轿车。也就是从这一代车型开始，
消费者开始真正体验到什么是真
正的豪华轿车。1983 年第六代公
爵，又在全世界第一次使用 5AT

变速器。随后 1987 年改款中，加入
GPS 导航系统，1991 年，公爵用全
新的 V6VQ 发动机，取代了原来
的 V6 发动机。如今我们大家都知

道日产 VQ 发动机连续十几年被
评为全球十佳发动机。这款发动
机早在 20 年前，就已经成为行业
传奇。”

老车主集体建议

东风日产启动 0 元天籁换购

活动

东风日产寻车活动启动以来，
本报已经接到近百位老公爵车主
咨询换购天籁事宜。记者调查过程
中，几乎全部老公爵车主都对老日
产车型提出高度表扬，表示自己愿
意升级换购东风日产新车。

就这一情况，记者也采访了东
风日产本地经销商。东风日产将于
近日推出天籁 0 元换购活动。东风
日产老用户和其他所有车型保有
客户，都可以到东风日产专营店进
行旧车免费评估和新车置换活动。
据山东龙腾专营店总经理张寿峰
介绍，东风日产将在客户原车残值

基础上，做出 10% 以上的上浮，作
为天籁换购首付，车主基本可以实
现 0 元换天籁。

关于本次东风日产换购活动，
喜欢日产和天籁的车友可以联系
当地专营店了解详情，预约试驾，
体验全新天籁公爵“技术之王舒适
之冠“的卓越感受。

东 风 日 产 寻 车 咨 询 热 线 ：
0531-85196006

40 年老公爵引发热议，全省车迷翘首以盼见真容

40 年老公爵王即将亮相齐鲁车展
3 月 30 日本报报道了省内两辆 1973 年日产老公爵参选“山东

第一辆日产公爵王”活动的信息后，在全省范围内引起强烈反响。
网友和读者们对 40 年仍然能够正常行驶的老公爵纷纷表示不可
思议。东风日产厂方表示，即日起在全省范围内联合专营店、媒体
以及行业专家展开评审。最终荣获“山东第一辆日产公爵王”的车
型将在 4 月 12 日开幕的齐鲁春季车展亮相，接受全省车迷的参观
检阅。获奖车主也将免费获得全新天籁·公爵的一年使用权。

王士强

老公爵车内部件依旧完
好如初
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