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齐鲁楼市·市场

4月7日，济南华强广
场在华强广场销售中心举
行盛大的客户选房仪式，
活动当天现场气氛极其火
爆，热销全城，从市场反应
来看，华强广场将引领新
一轮的投资风潮。

对于楼市调控下商业
地产逆市飘红的现象，专
家分析认为主要有三大诱
因：第一，住宅限购政策下
资金的挤出效应；第二，经
济快速发展和转型对商业
物业特别是商住两用公寓
需求快速增加；第三，公寓
有相对合理且稳定的租金
回报率。

华强商铺化公寓以其
特殊性能够在当前市场环
境中独占鳌头，相较而言，
除了以上几点共同点其三
大独有核心价值，使其成
为当前市场的投资的劲爆
点。

核心价值一：电子信
息产业巨力支撑，产业宏
图可窥一斑；核心价值二：
华强集团电子信息产业首
席运营商，为财富保驾护
航；核心价值三：十大智能
化升级+十大经营保障=

投资自住双保险。
科技化与智能化是全

球化的趋势，更是提升居
住与商务品质最基本的要
求，华强商铺化公寓在原
有高品质基础上进行了十
大智能化升级：环境系统
升级；门禁系统升级；停车
系统升级；消防系统升级；
服务系统升级；沟通系统
升级；安全系统升级；网络
系统升级；传播系统升级；
电梯系统升级。

此外，华强商铺化公
寓近期还将同步推出公寓
十大经营保障：店招展示

保障；特权空间保障；宣传
推广保障；以及服务配套
保障：华强广场引入国内
多家银行ATM及营业网
点，打造与行政审批的绿
色通道，实现了快捷高效
的资本运作流程，保障公
寓商家，提高效率，节约时
间成本；物流物管保障：华
强广场主体建筑东西南北
四个广场可全部为物流提
供便利，公寓业主可享受
低物流门槛及进场费用，
加之华强物业提供的全方
位立体服务，保障物流运
营畅通无阻；行业协会保
障：华强广场商业协会的
成立，促进了各商家之间
的交流与合作，实现商机
共享，从而保障行业公平
竞争、利益互惠；网络拓客
保障：在华强电子网首页
整体板块专设济南华强商
务公寓商家信息交流与产
品宣传专栏，另外联合阿
里巴巴+淘宝+京东+当当
网等国内大型交易平台作
整体跨平台上线扶持，保
障商家宣传渠道的多元
化；华强认证保障：依托
深圳“华强北”在电子信
息行业的影响力，华强商
务公寓引入华强“诚易
通”、“ ISCP认证”、
“华强宝”、“洽洽”等
认证传播平台，公寓业主
可享有整体免费使用权，
从而实现了商家身份的双
重保障；金融政策保障：
华强商务公寓引入民生银
行、中信银行、招商银行
及民间PE机构，专为华
强公寓商家搭建融资平
台，从而保障资金流的畅
通，促进快速发展；市场指
数保障：保障经营利润最
大化。

华强商铺化公寓热销

10日上午，“绿地地产杯”
运动宝贝快乐家庭选活动启
动仪式暨新闻发布会在山东
大厦召开，济南市委宣传部、
济南市体育局、绿地山东置业
有限公司等相关领导出席活

动现场并做重要讲话。
上海绿地集团山东置业

有限公司作为本次活动主办
方中唯一的企业，充分表现出
企业推动社会文化进步的重
要影响力。绿地集团山东置业

有限公司总经理侯光军先生
表示，此次活动也是践行“绿
地，让生活更美好”企业宗旨
的最好表现。公司立行企业公
民的责任，以质优平价产品奉
献社会的同时，热衷于公益事
业，关注城市的未来和下一代
的成长。“绿地地产杯”运动宝
贝快乐家庭电视选拔活动的
主办，也正是为了让更多的家
庭拥有快乐融洽的亲子环境，
让更多的孩子拥有美好的童
年，为更多家庭实现幸福居住
的理想。

绿地集团目前已形成“房
地产主业突出，能源、金融等
相关产业并举发展”的产业布
局，在2011中国企业500强中

位列第87位，在以房地产为主
业的综合企业集团中排名第1

位。2011年实现业务经营收入
1 8 3 0亿元，将跻身世界企业
500强。房地产开发经营作为
绿地集团的核心主导产业，项
目遍及全国24个省60座城市，
并成功进入韩国济州实施海
外发展战略。在山东济南，绿
地创造着“五盘联动”的神话，
整个在建和即将建设的项目
建筑面积近千万平米。侯光军
表示，绿地已经制定了山东未
来5年的发展规划，采取以济
南为中心的省会都市圈和以
青岛、烟台为中心的半岛都市
圈的发展模式，双轮驱动、双
核发展。

“绿地地产杯”运动宝贝选拨赛启动

“绿地地产杯”运动宝贝快乐家庭选拔活动正式启动

据世联怡高统计，3月份
济南住宅市场成交2380套，较
2月份的1767套增长35%，从成
交数据来看，省城楼市已显

“回暖”趋势。据悉，4月多家楼
盘首开或加推，“以价换量”仍
是多数开发商的主要营销策
略。

低价续保成交

位于山大路与经十路交
界处的波斐历景在“您购房，
我还贷”活动之余又力推10套
140多平米大户型特价房，价
格每平米降至9 5 0 0元-9800

元。据其项目经理张龙涛透
露，特价房推出当日便售出4

套，每日电话量和到访量也日
渐增多。他表示，刚需市场释
放后，改善性需求也明显回
升。

与波斐历景相同，中海奥

龙观邸仍坚守3月开盘价格，
并表示在未来一段时间内还
是保持毛坯住宅8000-9000元
/平米的低价。奥龙观邸销售
负责人告诉记者3月10日开盘
后，已经销售300多套房源，
目前到访量也没有明显下
降。

位于明水新政府西邻的
山水泉城南城，推出4500元/

平起价复式豪宅，买一层送一
层。其策划人员表示，山水泉
城南城户型面积从88平米到
140平米齐备，楼层、品质都不
错，已经筑底销售。3月共成交
50余套，4月清明小长假签约
也环比增长不少。

隐形优惠开始发力

大幅价格让利是3月份市
场释放的强劲动力，整个市场
由“刚需低价”转变为“全面降

价”，以价换量促成一季度楼
市成交增长。与明显降价相
比，楼盘隐性优惠也悄然增
多。华强广场商铺化公寓在经
历短时期调整后，推出“提质
不提价”，从多方面将实惠带
给业主。据悉，华强广场从环
境、门禁、停车、消防、电梯、安
全、网络等方面进行系统升
级，提高业主居住水平。

而恒生伴山在继二月底

推出6350元/平抄底价之后，
又将目光转向生活补贴。据恒
生伴山营销部郭梁介绍，每天
提供两张200元加油卡，上午
和下午各进行抽奖，凡是到访
者凭行车证均可享受此油价
补贴活动。同时，周末到访销
售中心的客户可参加每隔一
小时抽一桶花生油的促销活
动。

(楼市记者 马韶莹)

多家楼盘再推优惠

降价优惠或将持续

5大纯新盘四月底入市

记者调查了解到，不少新
开楼盘在四月即将面市发售。
位于经十路市立五院西侧的凯
旋新城·嘉苑将于4月底面市，
此次首开将提供100余套精品房
源，主力户型多为85-99平米的
两居室，推盘体量约 1万方左
右；而同样是首次开盘的外海

中央花园将在4月底公开发售，
首开房源187套，户型面积在88-
138平米之间，推盘体量1 . 9万方
左右；济高·舜奥华府也将推出
近500套房源，体量在5万方左
右，着力打造奥体片区高端项
目。在省城东部，波斐历景在
经历了一年的蛰伏期后踏春而
至，首次开盘推出精品房源120

余套，推盘体量2万方；祥泰汇
东国际继森林河湾大卖的形势
下推出公寓和商业项目，推盘

体量达到了6万方。

在售老盘加推体量速增

除新盘首开外，既有在售
楼盘在四月份开始加推。某楼
盘售楼处置业顾问表示，前期
项目销售业绩不错，领导决定
顺势加推，省城不少楼盘都有
这样的营销计划。从加推楼盘

宣传内容看，优惠力度依然不
减，不少开发商还表示，近期
的加推体量不会少于之前开盘
体量。

重汽·翡翠清河在成功签约
历城六中后延续大卖势头，本
周加推2号、11号楼，面市房源
170套、近2万方体量，户型面积
为95-142平米；同为重汽地产旗
下的翡翠东郡一直是刚需置业
的首选，近期也将加推78-116平
米约300套优质房源，推盘体量

近3万方；位于天桥区的绿地梵
尔赛公馆三月热销600套房源，4

月再次应邀加推11、12号楼，加
推房源近300套，户型集中为90-
114平米；高端项目保利·海德公
馆近期也将推出95平米精品三房
和120-135平米舒适三房。除住
宅外，记者获悉华强广场二季
度推盘体量约1 . 7万方，产品涵
盖公寓、写字楼。

(楼市记者 杜壮)

省城各开发商加大推盘力度

4月新增供应量约30万平米
随着市场的不断“回暖”，省城楼市的

成交量不断走高，刚需需求得到进一步释
放。在首套房贷利率下调、市场全面降价的
双重利好下，省城楼市刮起一阵“刚需风
潮”。四月，不少开发商在大打优惠的同
时，再度应市加推，已明确加推楼盘的新增
供应量在2000套左右。

 省城花园路某楼盘建筑
施工正如火如荼进行中
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