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2012年4月4日14时许，河南省范县至山东省鄄城县省道S208线旧城浮桥北3公里
处路东一废弃房屋内发现一具被焚烧的女尸，年龄28岁左右，身高约164cm，染黄色
长发。

有知情者请与范县公安局联系，凡提供线索查清尸源的，我局将予以贰万元奖
励；提供线索直接破案的，予以伍万元奖励，同时为举报人绝对保密。
联系人：吴警官 13703472760 黄警官 13721710569

河南省范县公安局
二0一二年四月八日

悬 赏 公 告

为卖房，开发商急眼了
┮开发商不仅推出特价房、团购房，甚至“借钱”给购房者

┮菏泽楼市近期成交量有所增加，但难以达到开发商销售预期
本报记者 姚楠

在为期4天的菏泽住博会上，菏泽房地产开发商试图以价换量，拿出空
前的优惠力度吸引刚需购房者，尽管销售业绩仍不能让他们满意，但与前段
时间相比，成交量已有所回升，同时传来银行首套房贷利率打折的消息，给
购房者和开发商带来一丝希望。目前，菏泽房地产开发商在想尽一切办法卖
库存，争取资金回流。谈到下一步拿地计划时，他们的言辞变得谨慎起来。

楼市成交量有所回升

据菏泽市住房保障和房产管理局的统
计，为期4天的住博会共成交房屋209套，意
向购房3030套，参观人数达26 . 5万人次。按
照此次市区有48个楼盘参展计算，平均每
个楼盘售出不到5套房。

在做出种种促销努力后，这个结果显

然和开发商的期望还有一定差距，但相比
年前最困难的时期，让他们觉得业绩已在
好转。“3月份以来，看房的人确实多一些，
住博会上我们推出30套特价房，已售出5

套，比之前一月售一两套房的业绩要好一
些。”菏泽领将房地产开发有限公司总经理

史军告诉记者。
相比去年同期，许多

楼盘促销后的价格便宜几
百元，开发商表示购房者
几乎全为自住和改善性居
住。“我觉得抄底这个说法
不准确。”4月11日上午，说
起现在的价格，史军说：

“抄底是针对投机性需求，
而现在市场以刚需为主，
购房是用来自住而非投

资，看到合适的房子、价
位，适时出手就是了。”

11日，记者从菏泽市
建设银行个人贷款中心了
解到，日前，建行已接到通
知，即日起满足“首付款比
例超过50%、公积金组合
贷款、建行白金卡客户”三
个条件之一的即可享受首
套房贷9折优惠。

听到这个消息，一直

盼着贷款利率下降的市
民张先生赶紧来银行咨
询相关情况，算了笔账，
即使按照基准利率9折优
惠计算，从银行贷款25万
元，1 5年还清，总共要还
银行贷款38万多元，比之
前基准利率上浮20%，张
先生可少还近6万元。这
对开发商史军来说，无疑
也是个好消息。

想尽办法回笼资金
采访中，针对年内楼

市大环境不会有太大变
化、国家调控短期内不会
放松成了多家开发商的共
识，“虽然春天已经来了，
但我们开发商还在过冬。”
史军说。

由于许多开发商让建
筑商和材料供应商垫资建
设，卖出房子后才能还款，
为了备足“御寒”资金，也
为了应付前来催款的建筑
商和材料供应商，开发商

们想出各种办法促销，加
快减少库存的速度。

除了推出特价房、团
购房，打价格擦边球外，
面对前来催款的建筑商
和材料供应商，开发商的
通 常 做 法 是“ 以 房 抵
款”，要么直接把房子抵
给建筑商，要么让建筑商
帮忙卖房子，卖出的房款
直接抵债。

不仅让建筑商帮着
卖 房 ，开 发 商 甚 至“ 借

钱”给购房者买房。房产
业内人士透露，针对许多
刚参加工作不久首次置
业者，一下付清10多万元
首付困难的情况，2011年
定陶甚至有家楼盘推出

“1元首付”销售模式，允
许购房者将首付在2-3年
内还清首付，相当开发商
借钱帮助购房者买房，因
为即使这样，开发商的资
金流动起来，也比不卖房
强很多。

开发商拿地更加谨慎

在楼市调控的大背景
下，许多开发商拿地谨慎
了许多，不少菏泽当地开
发商表示，近期打算先把
库存卖掉，靠回笼的资金
把剩余的房子建完，短期
内没有拿地打算。

采访中，记者了解到，
由于长期销售业绩不佳，
位于长江东路的一家楼盘
迫于资金压力，已将一部
分未建房的土地转让给了

一家资金实力更强些的国
有企业，除此之外，已有一
些开发商准备转行做实
业，位于青年路的一处商
业楼盘开发商就表示，下
一步准备开办工厂。

“做完这个楼盘，我暂
时不想拿地了。”说起下一
步打算，史军也表示，他还
想回归之前从事的家居行
业，做房地产“太操心”，但
当记者问起，若楼市行情

转好，会不会考虑继续拿
地，他又犹豫了起来。

南华康城的郑经理也
表示，在当前的楼市大背
景下，拿地更加谨慎，公司
更加关注拆迁量小、位置
佳的地块。“这个时候，操
作不规范、开工量过大、节
奏过快的开发商日子可能
更加难过些，风险也更大。
房子卖不出去、资金就回
不来。”郑经理说。

▲在住博会上，菏泽某项目销售人员向市民介绍楼盘情况。本报记者 邓兴宇 摄
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