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《完整家装红皮书》让您装修更轻松
——— 济宁轻舟装饰公司将于家装展现场免费赠送

装修是一件劳神、费力、
专业的事情，很多朋友此前不
了解或没有接触过装修，所以
在选择装修的时候会尤为慎
重。但是由于不专业或选择不
当，最后的装修结果可能不满
意或产生纠纷，甚至由于装修
污染造成疾病缠身。如何正确
选择装修，并最终实现对家的
美好愿望，本书将对建材、装
饰行业的现状，客户选择装修
的要点注意事项以实际案例做
出逐一的诠释。为装修业主提
供易懂、专业的行业知识，
提高甄别能力，从而选择正
确的装修方式，实现对家的
美好想往。

——— 济宁市建委装饰行业
管理处主任 郭志明

《完整家装红皮书》是济
宁轻舟装饰公司继推出《完整
家装白皮书》之后，经过两年
多的实践探索，经验总结而编
纂完成的又一本关于家庭装饰
装修基础知识的精品读物。较
之前的《完整家装白皮书》更
加成熟，更加通俗易懂。读
后，它会让每一个需要进行居
室装修而又对家装概念模糊或
一片空白的读者，有一种一目
了然，豁然开朗的感觉。“完
整家装”这一概念，在济宁是
由轻舟装饰公司最早提出来
的。轻舟人在多年从事家装工
程施工过程中，从方便客户、
服务客户出发，通过深入思
考，系统总结家装工程中所必
须涉及的诸如设计、施工、选
材、家具、五金、电器、厨
卫、橱柜、环保、配饰等各种
繁杂问题；潜心研究众多用户

所倾心向往的省钱、省力、省
心、省时、省事等诸多心理因
素；为使设计水平、施工质
量、施工监理、售后服务各项
工作得到全面落实而推出的全
新的家装工程施工模式。为了
贯彻实施这一施工模式，轻舟
装饰首先在公司内部进行人员
整合，设计师、材料员、施工
员、监理师责任明确，相互协
调，各施其职；木工、瓦工、
油漆工、水电工各工种各负其
责，积极协作，密切配合；管
理、服务、投诉、维修责任到
人，相互制约，严格检查。公
司上下形成一种同心同德、团
结向上、不甘落后、干事创业
的浓厚氛围。公司业绩一年一
个新台阶，工程质量年年都有
新提高，服务质量年年都有新
突破。轻舟人靠自己的勤奋、
诚信、实干在济宁市民百姓心
中建立了良好形象，业绩、质
量、服务始终走在我市家装行
业的前列。轻舟人依靠自己的
行业知名度和社会信誉度，努
力整合我市各知名品牌建材
商、产品商，发挥各自的积极
性和能动性，让市场说话，把
市场经济带来的好处让利于客
户，让每一个实行完整家装的
客户得到实惠，确保每一个工
程，每一个产品价格合理，确
保每一个客户，每一个商户合
作共赢。与建行济宁分行合
作，推出的“龙卡家装分期付
款”业务，免担保、免抵押、
零利息、低手续费，解决了客
户装修资金短缺问题，受到客
户的高度赞赏。种种举措，服
务至上。想用户之所想，急用

户之所急。把选择的权力和利
益交给客户，把职业道德和责
任留给自己，让市民百姓对轻
舟人的信任藏在客户心中。把
复杂的家装问题变得简便易
行，把客户对家装的忧虑，变
成装修后的身心愉悦。让每一
个选择轻舟完整家装的客户不
得 不 伸 出 大 拇 指 ： “ G o o d !
Verygood!”。这就是轻舟人的完
整家装，这就是《完整家装红皮
书》所要向你传达的信息。

——— 济宁市装饰装修行业
协会会长 杨波

家庭装饰装修和房产开发
一样，地域性很强。别的城市
房价再便宜对济宁人来说也只
是个参考，最终还是要在济宁
定居安家的。装修也是，济宁
人除了选择济宁本地家装公
司，不可能去选择几百公里之
外的其他装饰公司为其服务，
遥远的距离大大增加装修成
本。因此，由于地域性的限

制，本地市场本地公司的装饰
装修服务水平决定了济宁人装
饰装修的选择高度。十几年
来，我和我的团队一直在做家
庭装饰装修的探索，家庭装修
的质量好坏与家庭长期生活息
息相关，如何才能把复杂的、
相对专业的装修工程，做的更
集成化、模块化、简单化？我
们做过游击队装修、做过传统
装修，各种模式都干过，实际
结果与内心追求的装修一直
不能匹配，当我看到业主为
那些琐事奔波、纠缠最终仍
然没有得到好的结果时，其
实我们内心是非常纠结。一
定要“把不专业的装修业主
从装修中解放出来，而且对
最后的结果让业主放心”这
是我们孜孜追求的方向。现
在的“完整家装”模式初具
雏形，但道路仍然很长。

——— 济宁轻舟装饰董事长
张义成
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