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每年的五月到七月，是传统
的婚庆旺季，尤其是传统色彩浓
厚的龙年备受新人关注，同时，
婚宴用酒市场变得异常火爆，各
大商家纷纷推出不同程度的折
扣，力争在今年婚庆市场上抢占
商机。

商家打折迎婚庆大年

龙年有两个立春节气，民间流
传一种说法，“两头春，宜婚嫁”，一
定程度上带火了婚庆市场。

“我们现在推出了婚庆用酒 9

折优惠，估计到五一时折扣还会
多一些。”大润发超市酒类专柜工
作人员说。前来咨询婚庆用酒的泰
城市民吴女士说，她的婚宴订在六
月份，但怕到时候断货，所以提前
预订，而且还有折扣可以享用。

如今新人们为准备婚宴，提
前两三个月购买婚庆喜酒也是普
遍现象，东岳大街一家品牌酒行
负责人刘女士介绍，往年到了五
月份才会真正火起来，但今年一
进入四月，婚庆用酒的销量一路
走高，而且前来咨询的新人们开
始预定六七月份的喜酒。“现在一
天能接到六七个婚庆用酒的订
单，都是成箱批量采购，等到了五
月份，新人婚庆高峰来到，销售情
况会更好。”

在某超市做白酒推销的导购
员宋女士称，他们近期推出了买
二送一活动，而且根据消费情况，
还会有不同程度的礼品赠送。“最
近几天销量节节攀升，现在喜酒

的货架不断补充货源。”宋女士说。

白酒纷纷推“红装”

为顺应消费市场需求，众多酒
品牌开发自己的喜酒产品。

婚礼安排在今年五月份的泰
城市民胡女士说，以前婚庆用酒和
普通白酒没啥两样，但现在再看，
市场上开始有婚庆专用酒，而且一
律采用喜庆的红色。“刚订购完泰

山酒业的红花瓷婚庆用酒，无论是
瓶身设计还是外观，都能显示出喜
庆的感觉。”胡女士说。

财源大街一家白酒专卖的负
责人告诉记者，今年婚庆用酒很明
显的一个特点就是‘红’，红色代表
喜庆，是消费者首选，比如泰山酒
业推出的金泰山系列，都是用红色
包装，目前在市场上非常受欢迎。

在货架上记者看到，不仅是泰
山酒业的红花瓷，其他品牌白酒也

推出了红色系，如金六福喜酒，针
对婚宴市场推出喜酒子品牌，作为
婚庆用酒，酒本身的意头、外形及
包装也有讲究，植入喜庆元素在婚
宴上起到烘托气氛的作用。

市民青睐本地品牌

走访中了解到，选择婚庆用酒
时，绝大多数消费者最在意的是品
牌，而那些家喻户晓的大品牌、老

品牌，在信誉度等各方面，都赢
得了消费者的青睐。

“从平时的销售看，泰城消费
者更青睐于本地品牌，比如泰山酒
业生产的系列婚庆白酒，价位 30

元到 80 元成为市场主流，而五岳
独尊出的一款价值 158 元的婚庆
酒，也开始越来越有市场。”某酒行
工作人员说。

泰山酒业集团直销公司经
理马荣庆告诉记者，随着生活
水平提高，市民对喜酒的要求
也越来越精细，而且婚庆用酒
将会是一个越来越火的市场。

“去年十月份泰山酒业推出了
金银泰山婚庆专用系列酒，喜
庆的红花瓷上市以后迅速占领
了一定的市场，而且今年婚庆
用 酒 的 销 量 要 比 去 年 提 高 了
30% 。”

如今消费者对婚庆用酒的
消费额越来越高，泰山酒业主
打 3 0 元以上的中高档婚庆酒，
不仅迎合了市场还迎合了消费
者的选择。

结婚潮催热婚庆用酒
本地喜庆装白酒受青睐
本报记者 孙静波

一市民正在挑选婚庆用酒。 本报记者 赵苏炜 摄


	S11-PDF 版面

