
银行加盟车展“差钱”也能买车
建设银行山东省分行助力齐鲁春季车展

□周爱宝

细雨更兼微风，吹落梨
花，春意匆匆。泉城的暮春升
温真快，27度的温度让很多人
只着单衣。2012年齐鲁春季车
展在4月12日的细雨中开幕，
春意和着花香，吹醉了车商，
也吹醉了购车人。今年的车展
与以往有一个很大的不同，这
就是建设银行山东省分行闪
亮登场。银行的理性和购车人
的感性，让本次车展成为引导
汽车消费的风向标。

建设银行山东省分行是
第一次参加齐鲁车展，也是本
次齐鲁春季车展的唯一参展
银行。建设银行山东省分行在
车展上风头正健，凭着强大的
品牌影响力和本次车展在山
东的翘楚地位，该行信用卡部
总经理孙飙告诉记者，虽然有
细雨相伴，但头一天就有100
多个客户通过建行龙卡实现
了自己的购车梦！其实，建设
银行也是有备而来，他们已与
多个汽车品牌建立合作关系，
用户可根据自身能力选择12
期至36期不等的分期还款，手
续方便，又可以缓解资金压
力。对于市民来说，如果只是
短时间内缺少资金，选择分期
付款要比选择汽车消费贷款划

算得多，省下来的钱还可以做
其它投资，可谓一举两得。

银行的助阵，车商的优
惠，本次春季车展极大地激
发了人们购买私家车的热
情，真是令人欣慰。在拉动经
济增长的“三驾马车”中，目
前出口、投资相对乏力，用内
需拉动经济增长成为最好的
选择。可以预料，在改革开放
三十多年后，城乡居民养老、
医疗问题得到解决是必然
的，在解决后顾之忧后，居民
将释放出巨大的消费潜力。
谁不希望自己的生活更好一
些呢？有了一辆私家车你就
有了更大的行动自由，你的
经济和生活的空间将更加广
阔。从这个意义上说，办好车

展，助力车展，参加车展，就
是为拉动经济增长贡献一份
力量。

不必讳言，2012年的经济
增长面临着诸多的困难与挑
战。但我们相信，三十多年积
累起的改革智慧和勇气，中国
经济一定能够从容应对各种
挑战，战胜各种困难。宏观层
面上我们相信中央和政府，微
观层面上需要各经济单位实
实在在的努力和付出。

春风吹动了这驾“马车”

什么行业能持续稳定的
赚钱呢？这是吴先生苦苦
追寻的一个问题。吴先生以
前是做机械配件生意的，前
两年这个行业特别火，但从
爆发全球金融危机以来，生
意越来越不好做。平时特别
关注报纸、网络等媒体，希
望能从中找到受外界因素影
响较小的行业，但一直都不
甚理想。

直到有一天，他去朋友
干洗店有点事情，一上午
的时间，看到店里取送衣
物的顾客这么多，跟朋友
细细一交流才知道洗衣业
利润竟然这么高，平均利
润空间高达80%。洗衣服务
的单笔交易金额低，且顾
客愿意预先付款，不存在
呆账、滞帐的情况；产业
变化性小，风险低，它不
像 哗 众 取 宠 的 流 行 性 商
品 ， 或 价 格 昂 贵 的 奢 侈
品，只要消费者每天都要
穿衣服，不管市场经济怎
样变动，洗衣店的生意都
可以永远持续下去，一年
比一年生意好，使投资风

险大大降低；洗衣业不像其
它行业，必须先备货库，储
放在仓库，再销出去，卖不
掉就要丢掉。因此，洗衣业
不会积压资金，更没有存货
损失。这和吴先生以前所从
事的行业有很大的区别。他
决定把投资方向锁定在干
洗业。

考 察 了 很 多 干 洗 品
牌，他最终选择了加盟国
际知名洗衣连锁、山东干
洗业第一品牌——— 朵拉国
际 洗 业 公 司 。 自 开 业 以
来，吴先生用心经营，短
时间便收回投资，利润稳
步上升。在朵拉洗业公司
的协助下，成为金融业、
银行业等行业的定点团体
洗衣单位，现在每天衣物
输送线上都是满满的。

吴先生非常庆幸自己
当初选择朵拉国际洗业公
司。他现在积极的向朋友
们推荐朵拉，希望身边的
朋友们也能快速加入赚钱
的行列……
咨询电话：0531-86117788

400-8095-777

你想持续稳定的赚钱吗？

家庭购车

信用卡分期更划算

以往手头要有足够的钱
才买汽车的消费观念正在改
变，市民刘先生告诉记者：

“以前我买车的时候，都是存
了好些年的钱才买得起一款
中意的车，现在我的儿子才
工作两三年，就打算用信用
卡分期付款买一辆十几万的
车了，比以前方便多了。”

建设山东省分行相关人
士介绍，目前，他们已与多

个汽车品牌建立合作关系，
用户可根据自身能力选择
1 2期至36期不等的分期还
款，手续方便，又可以缓解
资金压力。对于市民来说，
如果只是短时间内缺少资
金，选择分期付款要比选择
汽车消费贷款划算得多，省
下来的钱还可以做其它投
资，可谓一举两得。理财专
家指出，通过分期付款，提
前实现购车愿望，提高生活
质量和工作效率。消费的同
时还省下了不少费用，是一
种不错的理财消费方式。

信用卡分期购车

建行更给力

“我们一直想进入齐鲁
车展，因为种种原因一直未
能 实 现 ，今 年 终 于 如 愿 以
偿，通过这次展览，相信一
定可以给消费者提供满意
的汽车金融服务，赢得更多
消费者的青睐。”建行山东
省分行信用卡中心总经理
孙飙表示。

孙飙介绍，建行是国内
率先推出信用卡分期付款购
车业务的国有上市银行，积
累了丰富的经验，产品设计
完善。该行的“龙卡购车分
期付款”更是以“零利息、免
担保、免抵押”等特点得到
了众多购车消费者的喜爱。

据了解，建行信用卡购
车分期付款业务是指持卡
人同意支付首付款情况下，
向建行申请用其龙卡信用
卡，在指定经销商购买家用

汽车，经核准后，将审批通
过金额平均分成若干期，由
持卡人在约定期限内按月
还款，并支付一定手续费，
无需办理抵押、担保手续；
合作汽车厂商贴补手续费，
远低于同期限汽车贷款利
率 ，且 不 占 用 正 常 信 用 额
度。分期金额还可根据每月
分期入账金额计算积分，逐
月 累 积 ，还 可 兑 换 相 应 礼
品。

信用卡分期购车

渐成主力

汽车信贷如今已成为
车市重要的推动力，目前，
在汽车消费贷款业务中，较
为流行的有传统银行车贷、
汽车金融公司车贷和信用
卡分期支付三种方式。因为
传统的银行车贷业务手续
比较麻烦，而源自国外的汽
车金融公司车贷也只能办
理本品牌的车型贷款，消费

者的选择面受到限制。
随着信用卡的普及，通

过信用卡分期付款购车的
方式，越来越多地被市民接
受。用信用卡分期购车，部
分车型能做到零利率零手
续费，相比较手续麻烦、费
用多的汽车消费贷款，信用
卡信贷购车的好处显而易
见。本次车展第一天，就有
100余位订车的市民选择了

建行龙卡分期付款购车。
对于建行的信用卡购

车政策，逛车展的市民也表
示欢迎。市民时先生就表示
说：“我因为刚刚买房，没有
足够的钱买车，但是考虑到
上班不方便，便打算用信用
卡分期购买车。1 2 期的分
期 ，每 个 月 也 就 一 千 多 块
钱，不需要担保和其他的费
用。” (财金记者 薛志涛)

4月15日，2012齐鲁春季车展胜利落下帷
幕，与往届车展相比，本届车展不仅参展厂商
赚得盆满钵满，为汽车销售提供专业金融服务
的银行也收获颇丰。建行山东省分行作为唯一
指定合作银行，车展第一天就签约100余辆车，
其大力推广的“龙卡购车分期付”业务，也因
为“零利息、免担保、免抵押”等特点获得了
众多购车消费者的追捧。

张先生是一家餐饮连锁
公司的老板，目前公司已
有 8 家门店，正处于扩张
期 。 随 着 业 务 的 不 断 增
加，资金结算上的烦恼也
逐渐增多。因为餐饮行业
现金流量大，为保证销售
资金的安全和集中使用资
金，张先生要求各连锁店
每天将现金营业款存入当
地以他本人名义开立的银
行卡中。因为各门店周边
附近的银行不同，为此张
先生不得不开立了多家银
行 的 账 户 ， 资 金 非 常 分
散，增加了财务人员的对

账、划款和资金统一管理
的难度，耗费了大量精力
和时间。

近期张先生开通了华夏
银行的网上银行，不仅实现
对各银行账户资金的统一归
集，并且资金实时到账，不
收手续费用 ,彻底解决了资
金结算的烦恼。同时张先生
根据资金归集情况，进行相
应的理财规划，例如购买
“天天利”理财等，有效提
高了资金效益。

据华夏银行相关负责人
介绍介绍，作为一家全国性
中型股份制商业银行，华夏

银行将服务小企业作为转型
发展的突破口，致力于打造
“中小企业金融服务商”，
积极开展小企业金融服务的
探索与实践。网银跨行资金
归集业务是华夏银行为方便
小微企业集中管理资金，创
新推出的网银服务，可为小
微企业提供将他行资金转入
华夏银行账户的服务，被归
集账户可以是本人他行账
户、他人他行账户、本人本
行账户和他人本行账户，有
效满足了客户加强现金收支
管理和财务集中的需求。华
夏银行网银跨行资金归集资

金实时到账，有效提高了小
微企业提高资金结算效率。
目前华夏银行是业内为数不
多的暂免手续费的银行之
一，极大降低了客户的转账
成本。

该负责人表示，网银
跨行资金归集业务是华夏银
行今年重点打造的电子银行
业务，力争作为华夏银行服
务小微企业的特色业务品
牌。相信通过网银跨行资金
归集产品的广泛推广应用，
华夏银行将在服务小微企业
上做出更大的贡献。

(财金记者 王小平)

华夏银行服务小微企业又出新举措
创新推出网银跨行资金归集业务

近日，中国平安在北京
举办的“专业 让生活更简
单”新闻发布会上宣布，旗
下车险“快易免”服务再次
重磅升级。

在发布会现场，中国平
安旗下平安产险董事长兼
CEO孙建平宣布：“针对广
大消费者最关心的车险理赔
难等问题，平安产险将再度
升级‘快易免’服务。在业
内，首次改变传统理赔流
程，‘先赔付，再修车’；
首次进行‘从报案到赔款的
全流程时间’承诺；首次推
出人伤案件‘省心调解’服
务；首次推出人伤案件‘贴
心在线’服务；再度扩大升
级‘足不出户，赔款到家’
的上门代收索赔资料服务范
围，并继续为平安车险客户
提供免费‘7×24小时百公

里’道路救援服务。中国平
安将通过专业的流程管理和
风险控制能力，积极响应保
监会号召，让理赔服务变得
更方便、更简单。”

据了解，为应对升级后
的“快易免”服务，平安产
险山东分公司在服务流程，
人员安排，制度要求等方面
均做了充分准备，已经按照
总部要求全面启动升级服
务，省内平安产险客户已经
可以享受到包括“简单快
赔”、“三心服务”、“上
门代收”、“免费救援”在
内的“快易免”服务。另外，为
充分回馈客户，平安产险山
东分公司今年继续推出包括

“欢乐平安行”，“VIP服务”，
“承保理赔人性化关怀”在
内的三项增值服务。

(财金记者 王小平)

平安车险

“快易免”服务体系再升级

格财金资讯

泰山农信存款突破60亿

近日，从泰安市泰山区
农村信用社传来喜讯，截至3月
末，该社存款总额首次突破60
亿元大关，较年初猛增近7亿
元，增长12.29%，顺利实现存款
工作“首季开门红”。该社认真
贯彻落实山东省农村信用社
联合社泰安办事处各项工作
部署，坚持做到早安排、早行
动、早部署，通过细化考核指
标，完善客户营销维护办法，
加强督导调度等措施，充分调
动了全员工作积极性，营造了

“比发展、比贡献、创先争优”
的良好氛围。(杨华 刘睿)

肥城农信办理

首笔林权抵押贷

3月31日，肥城农信联社
成功办理了首笔150万元林
权抵押贷款，为有效解决中
小企业缺少抵押物而导致的
担保难、融资难的问题提供
了有效解决方法。此笔林权
抵押贷款的成功开办，实现
了肥城农信信贷业务的突
破，为全社今后灵活办理资
产业务提供了借鉴，同时把
林企手里的“死资产”变为

“活资金”，拓宽了林企发展
融资渠道，为林企增收注入

了新活力。(柳鲁宁 王宁)

东平合行

服务中小微企业

为进一步服务实体经济，
东平合行以扶持中小微企业
发展为突破口，加大信贷投放
力度，创新金融产品和服务，
在积极开办资产抵押、保证担
保贷款等业务的基础上，大力
推行中小微企业联盟贷款、第
三方监管动产质押贷款等融
资模式，全打造中小微企业服
务平台。今年以来，该行共发
放贷款1 . 2亿元，为89家中小
微企业提供信贷支持，有效满
足了中小微企业的发展需求。

(李润凤 李峰)

新泰农信整治“乱收费”

为进一步开展以纠正
“附加不合理贷款条件和不
合理收费”为内容的不规范
经营问题专项整治工作，新
泰农信联社组织召开了专题
会议，对“不合理收费问题”进
行了安排部署。成立了由理
事长任组长，其他班子成员为
副组长的领导小组，制定本网
点的具体实施细则并负责组
织本网点该项活动的安排部
署和开展。对照内容，严格自
查，在各网点开展了全流程、
全品种、全层级、全员工的地
毯式、无死角的自查清理，确
保业务、人员全覆盖。(王凯)
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