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本报建材抢购会结束，现场下单一千多份

十位厂商上台都被“砍”得不轻

现场，消费者的情绪一次次地被魅
力先生带动。

去年刚在山海天买房子的成女士
告诉记者，她最近刚安装好欧神诺地
板，这需要安装橱柜，听欧神诺的经销
商说15日在君临天下酒店有抢购会，她
中午没吃饭就赶来了。

在魅力先生在每次呼吁大家的时
候，成女士都会积极地响应。“人多力量
大，大家一起喊，厂家就会给更低的价
格。”成女士兴奋地和记者说。

“确实是低价，以前可从没遇到
过。”周先生说，他这次是和父母、妻子、
儿子一起过来的。“前不久刚给父母买
了一套新房子，在报纸上看到有抢购
会，我也来‘抢一抢’。”

周先生这次下单了好几样建材，有
地板、吊顶、衣柜还有木门。“听说这这
次抢购会上的价格是全年最低价，错过
了这村可就没这店了。”周先生为没有
错过这次抢购会而感到高兴。

本报记者 化玉军

1点多，各家居建材的厂家代表开
始挨个上台接受魅力先生的砍价。第一
个上场的是生活家地板的厂家代表李
先生。

初上场，魅力先生就告知李经理得
先拿红包给消费者，李先生也很“识趣”
地拿出了300元交给魅力先生。随后，经
过系列环节，这300元钱落到了现场消
费者手中。

李先生简单介绍了一下自己的三
款产品，然后魅力先生自己向消费者们
介绍怎样购买高质量的地板。

“你这个地板出多少钱？”魅力先生
指着第一款地板说。

“这款原价是358元，厂家定的价格
是245元。”李经理说。

“太贵了。”魅力先生大声喊道。
“那再降一点，238元。”李经理说。
这时，魅力先生鼓动台下的消费

者：“这个价格你接受吗？”
台下一片响应：“不接受！”
这时，李经理开始擦汗，不停地说

不行。但是这时候主动权已经掌握在魅
力先生手中。

厂家代表一咬牙：“199元。”
无奈魅力先生仍不肯放手，抓住李

经理的话筒喊道：“196，成交，记下来。”
一旁的工作人员把这个价格记了下来，

“这简直就是割肉啊！”欧神诺地陶
瓷厂家代表葛经理向记者感叹道。

本报记者 化玉军

格现场特写

厂商：这简直就是割肉

市民：不吃午饭也要来“抢”商家现场展示产品质量。

本报4月15日讯(记者 化玉军) 4月15

日下午，由齐鲁晚报主办、日照三乐文化传
媒公司承办、领袖家居联盟旗下十家家居建
材企业参与的日照首届大型建材抢购会引
爆日照建材市场，一下午时间，700余市民下
单超千份。厂商承诺，15日下订单的消费者，
可享受2012年全年的低价。

12点半，活动还没开始，近十排的的座
位已坐满人。“听说这个砍价师很厉害，我现
在很紧张。”一位厂家代表说。

12点40分，活动开始，魅力先生一开腔，
就吸引了室内所有人的注意。“这次我作为
砍价师来向厂家砍价，大家支持砍价好不
好？”魅力先生大声喊道。“好！”台下的观众
大声地回应。

十个品牌的厂商代表依次上台，经过魅
力先生和现场消费者合力砍价，然后将最终
价格写在展示牌上面，厂商代表再将展示牌
带回自己的展区，这时消费者就会蜂拥过
去，抢购低价建材。

抢购会现场，十个厂商代表都没能顶住
压力，全部都选择现场降价或者打折。比如
只要现场下订单或者缴纳定金，一款防爆钢
化玻璃台面由原价1500元被砍到880元，一
款橱柜由原价8460元被砍到4880元，另一款
进口钢材水槽砍得更狠，由原价1580元被砍
到免费送。

据了解，此次抢购会有专用的收据本，
消费者在15日下了订单，就可以享受2012年
全年的低价，如果对产品不满意，完全可以
退货，如果在今年有比这次抢购会更低的价
格，经销商将十倍差价返还给消费者。

据领袖家居联盟的工作人员统计，来参
加活动的有近七百人，现场下了一千多单。

每次砍价都得到台下消费者响应。

现场市民交钱签单。

现场签单，消费者争先恐后。本版图片/本报记者 刘涛 摄
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