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近日，平原县农村信用社被
德州市人民政府评为全市计划生
育“双千帮扶”工程先进单位。这
是该社近几年来重视贷款帮扶计
生户致富的结果。

2010年以来，平原县农村信用

社把帮扶农村计划生育户发家致富
作为一项重点工作来抓，联社成立
了专门班子，固定专人靠上抓。县乡
妇联和计生部门推荐帮扶对象，信
用社负责信用考察和评定，并发放
低息贷款帮助发展种、养、加致富项

目。到目前，全县已发放低息贷款
337 .5万元，扶持127户计划生育户
新上致富项目130多个，如前曹镇
宫徐村计生户朱传雷，在信用社3
万元贷款的帮扶下养猪，一年纯收
入2万多元。 (高玉才 张海玲)

平原联社：获市级计生“双千帮扶”先进单位

德城区联社坚持以“支农、兴
农、富农”为己任，以支持全区畜
牧业发展作为服务“三农”的切入
点，高度重视支持现代畜牧业发
展，以“养殖大户、畜牧专业合作
社、畜牧龙头企业”作为信贷支持

的重点，对畜牧养殖产业在政策、
技术、资金等方面给予支持，全面
推进畜牧业的规模化和产业化。
积极配合当地农业产业结构调整，
把支持畜牧业发展作为繁荣农村
经济、增加农民收入的“重头戏”，

不断优化贷款投向，推行阳光办
贷，开通“绿色贷款通道”，加大对
畜牧养殖业的信贷扶持力度，有
效解决了养殖农户、大户和畜牧
企业的融资难题，促进了畜牧业
的快速发展。 (刘玉磊 孙海敏)

德城区联社：全力支持畜牧产业链发展

4月11日，陵县联社组织召开
了业务营销强力推进动员会议。
会上，谈洪泉、赵鹏副主任对陵县
联社的首季经营管理和业务发
展进行了分析，对二季度提出了
具体的工作要求；王成军主任重
点就“四扫”(扫村、扫社区、扫街

道、扫企业)工作做了重点部署，
要求相关单位做好工作配档表，
狠抓工作落实。

最后，陵县联社理事长王立
国就业务发展工作提出了四点具
体要求：一是认真分析一季度工
作中存在的问题和不足，加快实

体贷款投放。二是业务发展务必
实事求是。三是将风险防控工作
做实，不断提高信贷资产的质量。
四是加大电子银行业务的推广力
度，丰富中间业务品种，增加中间
业务收入和银行卡收入。

(赵鹏 赵富彬 王锡龙)

陵县联社：召开二季度业务营销强力推进动员会议

4月9日，夏津联社“小微企业
金融服务宣传月”活动拉开帷幕。
为确保此次活动顺利开展，夏津
联社精心组织，周密部署，成立专
门活动领导小组，制定具体宣传
方案，统一定制宣传横幅40余条、
辖内设立咨询台35个、更新营业
室外电子显示屏网点宣传标语、

印发“小微企业金融服务”宣传手
册，充分利用营业网点数量多、覆
盖面广的优势，加大宣传力度，积
极宣传小微企业信贷产品和融资
渠道。同时，推行市场利率定价机
制，灵活确定利率浮动程度，对优
质客户主动让利，增强市场竞争
力，实行信贷受理的“首问负责

制”，信贷审批“限时办理制”，进
一步优化服务流程，改进服务方
式，为小微企业送去金融套餐。

本次宣传月活动的开展，将
有利于帮助小微企业解决在融资
过程中的实际困难，促进小微企
业的健康发展。

(韩方强 王树晓)

夏津联社：开展“小微企业金融服务宣传月”活动

为 进 一 步 响 应 国 家 号
召，大力宣传和推广农村信
用社在服务小微企业方面所
取得的经验和成就，加大小
微企业金融服务力度，禹城
联社在辖内积极开展了“小
微 企 业 金 融 服 务 月 宣 传 活
动”，并取得了显著成效。图
为该联社客户经理向客户介
绍农信社对小微企业实行的

优惠信贷政策。
(高爱芬、张春涛)

禹城联社全力做好宣传

切实服务小微企业

“没有咱信用社的支持，
俺就不可能夺得这全省粮王
的称号！” 4月6日，正在麦田
指导农民浇水施肥的魏德东
动情地说。

魏德东是临邑县德平镇
魏家村人。2008-2010年，他
连续三年被评为“全国粮食生
产大户”。2011年，他被评为
山东省夏玉米“粮王”，被国
务院授予“全国种粮售粮大
户”，并代表山东种粮大户进

京接受表彰。四年前，在信用
社9万元贷款的支持下，魏德
东从承包原德平农场的300
亩土地，靠种植无公害绿色土
豆、谷子起步，先一步走上了
科技致富路。临邑联社帮助协
调县农业技术部门，使1000
余农户的小麦平均亩产550公
斤以上，玉米平均亩产700公
斤以上，亩均粮食产量比其他
农户高20%以上，有效增加了
农民的收入。 (钟振华)

临邑联社助农户夺粮王

庆云联社外汇业务实现零的突破

近日，庆云联社将1 . 95万
美元成功转入辖内一企业账
户，填补了外汇结算业务领域
的空白，标志着该联社向本外
币一体化金融发展迈出了坚
实的一步。

庆云联社把开办代理国
际业务作为实现经营多元化，
增强市场竞争力的一个突破
点，通过梳理相关制度、举办培

训班、强化宣传等多种方式，积
极为开办代理国际业务创造
条件。待条件成熟后，庆云联社
对客户进行市场调查，详细了
解客户对办理外汇的需求情
况，积极向目标客户展开营销。
3月30日，山东庆云云龙精密铸
造有限公司首先提出业务申
请，该联社随即为其办理汇入
业务1 . 95万美元。 (张涛)
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