
全潍坊 聚焦三联家电
潍坊家电史上最强团购夜宴

市民心声：省钱才是硬道
理，团结起来赚便宜

近日，笔者从三联家电获
悉，今年五一，三联家电的主题
是凝聚消费者的力量，打造潍坊
家电史上最强万人团购盛惠夜
宴。5000万钜惠让利集中释放，
500万豪礼海量放送，500知名厂
家鼎力支持，众多优惠将集中在
4月28日倾情爆发。

绝无仅有
5000万钜惠让利集中释放
厂家让利：靠一流服务征服

顾客，靠平价商品获取效益，三
联家电作为潍坊家电的领头羊，
凭借六店联动的强大实力，争取
厂家的最大让利，以120分的真
诚带给顾客更多优惠。另外，五

一、团购、夜场，这么多的家电促
销“题材”，荣聚三联家电一身，
365天仅此一晚，厂家设擂比拼
的让利程度可想而知。

“0”利润钜惠：三联家电本
次五一促销将不惜“0”利润销
售。也许大家会问“0”利润可能
么？”“肯定能，面对五一家电市
场促销大作战，三联作为潍坊家
电行业领军企业，肯定不甘示
弱，为了拼销量、拼力度，‘0’利
润不在话下，甚至针对一些我们
提供的特价机，三联会进行亏本
销售，为了竞争必须牺牲，这些
都很现实。再说，4月28日团购夜
宴仅限10小时，对于限时团购，

‘0’利润销售是完全可能的。”一
位家电厂家负责人对笔者说。这

一分析给我们消费者吃了一颗
定心丸。

团购砍价：本次三联将反客
为主，打造另一种团购——— 限时
团购。28日14：00—24：00全民狂
欢10小时，团结就是力量，人越
多，价格越低，赚到的便宜越大。
另外，记者从三联家电了解到，
限时10小时团购可以集体砍价，
万人团购共同见证家电砍出“白
菜价”，对于消费者而言，这次三
联活动，买到就是赚到。

海量豪礼 Hold不住
据了解，很多消费者买家电

抱有“哪里赠品多去哪里”的心
态，所以除了拼价格，还要比赠
品。对消费者而言，三联家电此
次500万海量豪礼是一次超值享

受，足以让消费者心动，买的越
多，赠的越多。一位市民向记者
反映：“我觉得价格之外，赠品比
较容易打动我，每年家电搞活
动，我都会去看一下，一路逛
下来发现，三联家电的价格确
实不仅最低，而且赠品也是最
丰厚的。所以今年我打算直接
等到4月28日去三联买家电，三
联这么大一个商场，在潍坊市
区都扩大到了三个店，有实
力，有信誉，信得过。”

团购+砍价 厂家齐给力
忙活大半年，就看这一

晚。五一黄金周500家知名厂商
为抢先机，设擂比拼，给予了
三联家电充足的后备支持。针
对此次万人团购活动，三联采

销部门更是向厂家争取了多达
数百款主流品牌的畅销商品进
行现场砍价，空调、冰箱、彩电、
电脑等均深受消费者欢迎，厂家
的设擂比拼不仅让三联家电有
了充足的货源，另外还推出了特
价机、砍价机，“这些家电将花落
谁家？在4月28日团购夜宴上才
能见分晓。”采销部神秘地笑了
笑。

省钱是硬道理，赠品、服务
那些相当于软实力。三联家电软
硬兼施，将在4月28日的团购夜
宴上一举定乾坤。一个诱人团购
优惠大餐即将呈现给鸢都市民。
买家电？hold住！倒计时仅剩8天，
让我们按捺住激动，共同期待，
相约三联。
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