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从 2010 年 3

月首届“泰山之
春”大型车展到
2012 年春季大型
车房展，齐鲁晚
报·今日泰山已
连续举办十几次
车展。四年来，车
展年年有变化，
年年有进步，影
响力与日俱增。

车展现场火爆。（资料片）

车展十几场销售万余台
本报记者 王鹏
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今日泰山

大型车展引领泰城车市

2010 年 3 月，首届“泰山之
春”大型车展，近 5 万人次涌入会
场，成交和预订达 1027 辆。

2010 年 8 月，汽车嘉年华大
型车展，6 万人次涌入会场，成交
和预订达 1300 多台。

2011 年 3 月，第三届大型车
展，近 7 万人涌入现场，成交和预
订达 1500 辆，突破历史新高。

2011 年 9 月，2011 秋季大型
车展，观展人达数万人，车辆成交
和预订达 600 多辆，吹响“金九银
十”冲量集结号。

2011 年 12 月，2011 岁末精品
车展泰安车展，车商年内最后一

搏冲击库存销量，也成为市民购
车的最佳时机。

2012 年 4 月，2012 年春季大
型车房展，市民一站式看房选车，
涉及汽车领域方方面面。车展现
场独家举办泰山精英汽车模特大
赛，为市民奉上一道精彩的视觉
盛宴。6 万人次进入现场，各种车
辆成交和预订量达到 1200 辆。

据了解，齐鲁晚报·今日泰山
四年来已经连续在泰安各县市区
成功举办十几次车展，吸引几十
万人入场，成交预订上万台车，在
泰安刮起阵阵车风暴。

大型团购给市民送实惠

2010 年 11 月 18 日，本报发起

“齐鲁晚报·爱车人团购大行动”，
把一些计划购买相同车型的消费
者组成团，通过集体购车，从经销
商处争取更多优惠。每天都有大
批市民来电咨询，报名超过 700

人。经过看车、选车，最终达成购
买意向的团员有 300 余位。经过激
烈砍价，13 家 4S 店共有 102 位团
员购得爱车。

2011 年 7 月，本报启动“ 2011

爱车人团购大行动”，一个月多时
间，四百多位有购车意向的读者登
记意向购买车型，报名加入团车大
军。9 月 10 日，本报组织 30 多位团
车读者奔赴济南，到 2011 齐鲁秋
季汽车展示交易会现场购车。优惠
的车展团车价格让读者欣喜不已，
毫不犹豫就下订单，满载而归。

“ 2011 爱车人团购大行动”，
以“免费、诚信、高效”为宗旨，为
读者提供一个汽车团购亲民平
台，从汽车经销商处争取到最优
惠的购车价格回馈读者。“你买车

我砍价”的团购方式让不少市
民耳目一新。

县域巡展买车更方便

2011 年，本报先后在肥城、新
泰、宁阳举办“走遍齐鲁——— 山东
省 30 县区汽车巡展”肥城、新泰、
宁阳三地巡展。

肥城巡展吸引 10 多家汽车
销售商、20 多个汽车品牌、近百辆
汽车到场参展，两天时间近 2 万
人次涌入会场，各种车辆预订及
销售量达 100 多台。

新泰巡展与“魅力新泰”第四
届车房文化展合二为一，30 多家
汽车销售商、60 多个汽车品牌、
300 多辆汽车参展。两天时间涌入
近 4 万人次，各种车辆预订及销
售量达到 300 多台。

宁阳巡展采取新颖消夏夜场
车展，近 20 家汽车销售商、60 多
个品牌、百余辆车参展，三天时间
涌入 3 万人次，各种车辆预订及
销售达 200 多台。

三场车展为三地市民献上精
彩汽车大戏，也是三个地区历史
上最大规模车展。三场为县市区
二三级市场消费者精心打造的汽
车巡展活动，经过本报前期精心
组织策划，依靠自身强大的宣传
优势提前对车展预热，使车展活
动家喻户晓。为销售商和消费者
搭建沟通桥梁，车展安排在周末，
为市民搭建—个赏车的最佳平
台，提供购车良机。
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