
消费专刊 编辑：王凤娇
电话：18766491065

C07
2012年4月20日 星期五

组版：赵旭

滨州家电

掀起五一促销战
滨州空调流行风向标 >>

直流变频空调

国美家电王经理告诉记者，今年直流变频空调受到
了滨州市民的喜爱，相对一般空调而言，变频空调增加了
变频器，提高了能效比。而且变频空调能够保持室内的温
度稳定，工作时随着温度接近设定温度而逐渐降低转速，
逐步达到设定温度。此外，空调在日常生活中多少都会带
来噪音，但变频空调的噪音相对较低，因为产品的结构特
点使得它的室外机的振动较小，从而减少噪音。另外，变
频空调在节能环保方面的优势也较大，以上几点使得它
成为了今年的竞争焦点。

时尚靓丽外形

据某空调品牌销售人员称，目前来商场购买家电产
品的都是年轻人，在空调选择上很大一部分取决于空调
的外形，今年外形上有着花色图案和花纹设计的空调有
着很大吸引力，加上今年结婚的新人较多，带有明显“中
国红”特色的空调也受到很多年轻人的追捧。

轻薄的机型设计

春季到来后，人们开始流行瘦身，在今年的空调市场
上，市民朋友也能看到“瘦身”后的空调了。今年空调开始
全面流行起“瘦身运动。”据销售人员介绍，有的空调挂机
厚度变薄幅度达到约 1/3左右，外观上美观精巧的同时
也节约了空间，因此受到喜爱。然而有的超薄空调为了追
求超薄外观而牺牲了一些功能，比如减少交换器从而损
害空调的保湿功能。如果要“瘦身”又不牺牲空调的功能
性，这样技术难度比较大。市民朋友在购买时可以向销售
人员咨询相关功能情况，尽量在不影响功能的前提下追
求轻薄外形。

很多市民都准备在夏天到来之前给家中置办一款适
合的空调，记者近期走访了解到今年空调流行的几个方
面，不仅体现在实用性上，而且也添加了很多时尚元素。

滨州家电市场开
始回暖

随着去年家电下乡
以及以旧换新等国家政
策的结束，2012年家电市
场变得相对萧条。这种情
况也明显存在于滨州市
场。记者近期走访了滨州
市内几家大型的家电商
场，据相关部 门 的 负 责
人 介 绍 ，同 时 期 的 营 业
额较往年有了很大的削
减，三联商社的负责人戚
秀智经理介绍说，现在的
家电市场较以往两年消费
趋于理性，首先是因为国
家政策的终止，使得人们
的消费观回归，其次，两年
的政策扶持已经提前“透
支”了一部分的市场。与此
同时各大家电卖场的负
责人也都在积极地准备
新一轮的促销措施，以增
加销售量。就目前来说，
家电销售也还存在着不
小的市场，其中包括要在
今年结婚潮中步入婚姻
殿堂的准新人们。五一节
期间的促销活动将是今
年以来滨州家电卖场打
响的第一战。

家电卖场推出让
利活动

为了抓住五一这个重
要节点，大部分的家电卖场
都通过促销活动来刺激消

费，滨州国美电器推出“五
一狂欢节”活动，其中包括
满送活动，即所购买的生活
家电满 1000元以上就能获
得现金卡和礼品；预交押金
抵顶活动，即提前预定家电
可以享受 10元抵 100元的
优惠；套购家电有机会获得

液晶彩电等。滨州苏宁电器
就消费促销月也推出了大
幅度的让利活动，活动期间
可获得消费券作为购买补
贴，而且在其他活动的基础
上仍可享受这一优惠，补贴

的产品范围包括多个方面，
也包括手机和相机。

买家电也可以分
期付款

另外，对于很多准备结
婚、“手头相对紧张”小夫妻
来说，一次性购买一系列的

家电产品比较困难。“结婚
需要准备的东西太多了，要
是样样都置办齐全，钱还真
是有点紧张了。”一位准备
购买家电的殷女士说到。因
此为了减轻消费者的购物
压力，很多家电商场也跟相
关银行合作，采取分期支付
措施，消费者可以根据自身
的情况选择付款期限。据滨
州苏宁电器经理介绍，自开
展这一活动后，大约有20%
左右的消费者采取了这种
购物措施。于此同时，滨州
三联家电等商场也开启了
这项措施。在消费者减压的
同时还能整体带动滨州市
家电市场的销量。

厂家配合商家搞
促销

除滨州市的家电卖场
外，很多生产厂家也将于五
一节期间推出自己的促销政
策，特别在电视、冰箱、洗衣
机等产品领域，通过开展特
价节等形式来给消费者提供
优惠，从而带动消费。多形
式、多方面的促销手段将会
给五一节期间的滨州家电销
售带来大规模推动作用，让
滨州市民享受到更多优惠。

(王凤娇)

对于家电市场来说，即将到来的五一是促
销活动的重大节点，据滨州国美家电的王经理介
绍说，在此节日期间的营业额约占全年营业额的
1/3左右。记者近期走访了滨州市内的几家大型
家电卖场发现，各个家电卖场都针对五一节推出
了自己的促销计划。
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