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泰山财金

今日泰山

存款准备金率 18 日下调 0 . 5%

银行腰包更鼓，贷款或便利
本报记者 李兆辉 通讯员 李峰

农行泰安分行成立小企业专营支行
223 家小微企业获重点支持

农行泰安分行在贷款规模有
限的情况下，积极进行信贷倾斜，
优先对小微企业匹配专项贷款规
模，按月下达贷款专项计划，确保
小微企业贷款实现增速不低于全
行平均水平、增量不低于上年水平
的“两个不低于”目标。2009 年以
来，累计向小微企业投放贷款 15 . 2

亿元，年均贷款增幅达 49 . 1%，高于
全部贷款年均增幅 25 . 6 个百分点。

为掌握小微企业资金需求情
况第一手资料，泰安农行按照“贴
近市场、方便经营、专业管理、精

简高效”的服务原则，成立了两家
小企业金融服务特色(专营)支行、
5 个小企业金融服务中心，组建了
专业化营销服务团队和客户经理
队伍，积极走出去、沉下去、深进
去，广泛开展小微企业客户资源
普查，专项制定了小微企业贷款
业务三年发展规划，在工业园区、
产业集群、大型专业市场等重点
区域筛选了涉及制造业、批发业、
新能源、食品加工、建材、化工、纺
织服装等多个行业的 223 家小微
企业作为重点支持对象。三年来，

先后为 5 个工业园区、3 个产业集
群、2 个大型专业市场的上百家
小微企业提供贷款、银行承兑汇
票 38 . 18 亿元，促进了小微企业成
群连片发展。

泰山钢材大市场是江北最大
的钢材批发市场，钢材批发商户达
400 余户。2009 年以来，众多商户受
金融危机困扰。在此情况下，农行
泰安分行不压贷、不撤贷，而且将
网点升格迁至钢材大市场附近，开
通“绿色通道”，以快捷优质高效的
服务加大对骨干商户的扶持力度，

累计发放多户联保贷款 8 . 3 亿元，
为 71 家商户解决了融资难和担保
难问题，使其在较短的时间内摆脱
了金融危机的负面影响，走出低
谷，重新焕发生机和活力。

为深化支持效果，该行针对
小微企业资金需求短小频急等特
点，在面向市场、细分客户的基础
上，相继推出了简式快速贷款、多
户联保贷款、自助可循环贷款、微
型企业助业贷款、县域小企业简
式快速贷款、产业集群多户联保
信贷业务等系列新产品，着力满

足不同区域、不同行业的小微企
业周转性、季节性、临时性资金需
求。同时，该行还积极拓宽服务思
路，充分利用网点网络优势，为小
微企业提供 POS、企业网银、电话
银行、转账电话、特约商户、短信
通等电子化结算服务，进一步提
升服务质效，使客户足不出户即
可享受现代化的金融服务，有效
促进了小微企业经营支付结算手
段的升级，提高了企业资金流转
和使用效率。

(赵文平 董伟)

交行近期针对中小
企业客户推出交通银行
网上商城——— 交博汇企
业馆业务，这是为客户提
供一体化电子商务服务
平台。企业馆是一个面向
中小企业的网络化社区，
适合手机、电脑及配件、
服装、酒类、礼品、珠宝、
家具、地板等批发销售公
司，以及纺织品、机器设
备、机电产品生产、化工
产品生产等生产企业。

企业通过此平台发

布供求信息、在线交流、
撮合订单，交行则为其
提供资金清算、资信认
证、融资等服务。在此基
础上，结合供应链金融、
要素市场金融为中小企
业提供金融综合服务，
这是中小企业客户宣传
企业、发布产品信息、促
进销售的新选择，也是
交行服务实体经济，支
持中小企业客户发展的
又一新举措。 (王欣)

今年以来，泰安工行按
照总省行“收入上规模、产
品成体系、项目创品牌、团
队专业化、服务综合化”的
工作要求，采取切实有效措
施，充分利用现有客户资源
和营销网络优势，精心筛选
潜力项目，积极营销客户，
大力发展品牌类投行业务，
努力提高投行业务核心竞
争力。

深入探索结构化融资
顾问业务。一方面结合具体
项目，为大额、复杂的融资
项目担任融资顾问，出具融
资方案，提供融资安排服

务；另一方面，在相关贷款
不符合本行信贷政策时，帮
助企业寻找资金方，通过委
托贷款、信托、投资基金等
途径，进行前期资金的结构
性安排，待符合本行信贷政
策条件后予以贷款融资。

积极尝试重组并购等管
理顾问业务。根据泰安市资
源型企业近年内加速扩张的
实际情况，密切关注辖区内
企业在资产收购、资产及债
务重组、股权或企业转让、国
有企业改制和股份制改造等
的投行业务需求，及时录入
总行重组并购业务信息系

统，并依托总行重组并购信
息库，挖掘业务机会。

进一步发掘企业发债、
上市顾问业务。在客户经理
加强营销、积极收集辖内企
业融资需求的同时，密切与
金融办等政府部门的关系，
及时获取辖内拟上市、发债
企业信息。通过存款、贷款、
结算等一揽子业务的营销，
提高该类客户对泰安工行
的综合回报率；积极争揽客
户短券、中票的发行资格，
为客户提供发行、销售等相
关服务。对于上市顾问业
务，要从发掘潜在客户和培

育目标客户做起，为企业上
市前的股份制改革、重组提
供全程顾问服务，增强在资
本市场上的影响力和渗透
力。

加强制度建设，规范业
务发展。认真贯彻银监会

“七不准”，以依法合规经
营，规避操作风险为业务发
展的前提，严格执行上级行
出台的投行业务各个产品
的操作规程，明确各项制
度，规范服务标准，使投行
业务逐步驶向快速稳健的
发展轨道。

(赵绪春 邓刚)

央行 12 日宣布，
从 5 月 18 日起，下调
存款类金融机构人民
币存款准备金率 0 . 5
个百分点，这是年内第
二次下调存款准备金
率。此次下调，对泰安
小微企业、首套购房
者，以及理财产品投资
者都将带来较大影响。

泰安工行瞄准拟上市企业
大力发展品牌类投行业务

交行泰安分行

设“企业馆”
企业可网上融资、签订单

增加可用资金 8 亿元

小微企业融资更便利

泰安市存款总量 1709

亿元。人行泰安中心支行
粗略估算，此次下调，泰
安市金融机构将增加可
用资金 8 亿元左右。此次
下调后，大型金融机构下
降到 20% ，兴业银行泰安
分行和泰安市商业银行
等下调至 16 . 5% 的存款
准备金率，而农村合作金
融机构下调后执行 14%。

记者了解到，2 0 1 2

年，农行泰安分行将继续
保持对实体经济强有力
的金融支持，拟投 20 . 85

亿元支持全市重点项目、
特色行业、小微企业等领
域发展。

记者从人行泰安中
心支行了解到，下调存
款准备金率，增加了银
行的可贷资金，有利于
银行加大对中小企业，
特别是小微企业的信贷
投放力度。因为从理论
上讲，下调存款准备金
率，会导致市场利率水
平下降，有利于企业降
低融资成本。但实际执
行情况，要取决于企业
的信用状况、还款能力、
企业的谈判能力、银行
的利润目标等等一系列
因素。

有分析人士认为，降
准将直接增加银行的可贷
资金、缓解存款成本压力，
对银行业而言是利大于
弊。同时，货币政策放松的
趋势渐渐形成，有利于地
产行业。而地产行业的复
苏，必然会牵引工程机械、
建筑建材等相关上市公司
业绩复苏，进而推动此类
个股股价的走高。以银行、
地产为代表的主板蓝筹股
有望在短期内成为带动大
盘上行的主动力。

首套房

贷利率或将优惠

对个人住房贷款市
场来说，首次置业的刚需
购房者可能会继续受益。
一家国有大型商业银行
个金部负责人分析，随着
信贷资金的进一步释放，
商业银行在首套购房者
的贷款发放上不仅会提
速，还会对利率进行适当
的优惠。

人行泰安中心支行分
析，此次下调存款准备金
率，银行的个人房地产按
揭贷款或将迎来更多的政
策优惠。至于下一步是否
会对首套房贷提供更多的
利率优惠，取决于各家商
业银行上级行的政策调
整。记者了解到，目前，泰
安市主要商业银行对首套
房贷的利率多数是执行基
准利率，只有建设银行泰
安分行对首套房贷实行下
浮 10% 的优惠利率。

但对开发商来说，由
于调控政策一直偏向“去
投资化”，降准后，房地产
企业短期内仍不会获得

融资的直接便利。不过，
开发企业紧张的资金链
可能会有所缓解，因为

“自助需求”会随着存准
率降低而增加，在一定程
度上会帮助房地产企业
回笼资金。

理财产品

收益率将降低

一国有银行理财客户
经理告诉记者，自从上次
下调存准率后，很多银行

的理财产品收益率“降下
去后，一直没有升上来”。
从理论上讲，存准率下调
后，银行手里的钱多了，通
过理财产品从社会上募集
资金的欲望自然减弱很
多，收益率也必然会下降。

也就是说，随着市
场流动性的增加，银行
短期理财产品收益率下
降 将 是 近 来 的 大 势 所
趋。银行理财经理表示，
下调存准率后，稳健型
投资者可将短期理财产
品转为长期，以保证年

化收益率不会降低，不
妨考虑购买半年至一年
或更长期的理财产品。
此外，投资者可适当增
加债券型基金的仓位，
按照风险承受能力依次
可选择纯债、稳健债基
和激进债基。

而中国银行岱岳支
行理财客户经理邱鹏分
析，短期理财产品对于克
服收益率的波动有一定
的帮助，从这个角度讲，
投资者应转向短期理财
产品的投资。
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