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都市车界·车市

5月21日，海马汽车旗下
丘比特 2 0 1 2款上市，推出
1 . 3L、1 . 5L两个排量共4款车
型，售价5 . 39万-6 . 89万元。
与2011款相比，海马汽车针
对年轻男女消费者的不同用
车需求，为丘比特2012款精
心打造出男版、女版两大系
列，让年轻消费者能随心拥
有最适合自己的时尚个性座
驾。

同时，为迎接海马丘比
特“参演”的《金太狼的幸
福生活》首播，“丘比特限
时抢购活动”也在海马汽车
全国350家销售服务店同步启
动，活动期间(5月22日至6月
3 0日 )购车即可获赠超值礼
包。

三大不同

缔造“女才男貌”

丘比特2012款在秉承原
有“高·品·值”全方位优势
的基础上，响应时尚年轻消
费人群的全新需求，实现了
“个性大不同”、“超值大
不同”以及“安全大不同”
三大改进，全面打造A0级性
价比最高、最符合年轻消费
者个性需求的时尚小车，成
为最受年轻一族喜爱的“时
尚人生第一‘部’”。

基于对A0级市场精准洞
察，丘比特 2 0 1 2款推出男
版、女版两大系列，针对不
同的消费人群，在配置上各
有侧重。男版车型从男性消
费者对座驾动感的需求出
发，全系配备C-sport运动套
件，包括铝合金行李架、运
动尾翼以及前后包围，显得
时尚感十足。而女版车型则
贴合女性消费者追求舒适、

喜爱娱乐的驾驶喜好，着重
在便利性、娱乐性等方面进
行配置升级，包括新增倒车
雷达、大灯高度调节、带照
明化妆镜以及强大的娱乐系
统等。男、女版车型的推
出，让海马丘比特2012款完
美满足不同消费者的个性需
求，尽显“个性大不同”。

此外，为了更好的让年
轻一族享受轻松的汽车生
活，丘比特2012款依然享受
海马汽车为其量身打造的专
属金融服务——— “买半贷半
零息零手续费”，意味着消
费者只需首付50%，即可轻
松拥有高品质入门家轿丘比
特。

个性诉求

奏响A0级主旋律

随着汽车消费年轻化，
消费者对汽车的个性化需求
也越来越高，特别是A0级市
场，已经由家庭用车的主要
消费市场，逐渐成为年轻消
费者展现个性、追求时尚、

享受低负担汽车生活的舞
台。而“时尚个性”也逐渐
与“性价比”并驾齐驱，成
为A0级市场消费者最看重的
两大消费利益点。

面对A0级市场这一新趋
势，海马丘比特从2011款开
始，就在维持原有优势的基
础上进行了个性化时尚化的
改革。而这次推出的2012款
丘比特，则把个性化和性价
比作出了完美的结合。男
版、女版两大系列的推出，
为丘比特增加了更多个性化
元素；在配置和安全等方面
的升级，加上极具吸引力的
金融政策，让年轻时尚消费
群能以最优惠的代价，拥有
最能展现个性时尚的座驾。

在迎合消费者个性化需
求的同时，进一步提高自身
的性价比，是丘比特2012款
的优势所在。随着丘比特
2012款的全面上市，丘比特
必将继续引领A0级市场的新
趋势。

(晓宁)

欧洲标准重卡欧曼GTL

凭借高品质、高安全、高节
油、高舒适、高智能的竞争优
势，抢滩“港澳线”，撼动了以
进口重卡为主的高端物流市
场，成为高端物流用户订购
的首选车型。

持续盈利 冲击高端物流

深圳宝源汽车贸易有限
公司的总经理陈先生向笔者
表示，欧曼GTL在深圳上市
后就受到高端物流用户的追
捧，现场就收到 1 1 0台的订
单，甚至出现了供不应求的
局面。“在舒适和操控性方
面，欧曼GTL吸收了轿车的
舒适性设计，充分利用空间
优势，带给司机良好的驾乘
体验；其通过莱茵认证测试
的各项操控平顺性指标，均
达到欧洲重卡水平；加上对

‘福田戴姆勒合资’的信心，

我们相信在重卡品质、安全
和技术等方面欧曼GTL都更
加精益求精，欧洲标准是个
值得信赖的选择。”

另外笔者了解到，来自
深圳的一家国企单位批量采
购30台欧曼GTL替换了原来
的进口重卡。“我们此次采购
欧曼GTL替换掉原来的进口
重卡，既降低了运营成本，品
质还得到了保证。”该单位的
李先生表示，“欧曼GTL采用
的CAN总线智能控制系统，
能达到节约能源、优化排放，
增强动力性的优点，这些都

非常契合我们高端物流作业
的需求。”

服务高端 助名利双收

在河北，一位欧曼重卡
的老用户王先生，一次性购
买了3台欧曼GTL。作为中国
首款世界标准重卡，欧曼GTL

专属的“一站式服务”也受到
了王先生的好评。“欧曼GTL

的服务非常人性化，开了这么
多年的欧曼车，跑到哪里都能
享受到欧曼的服务，所有问
题都一站解决、所有需求都
及时响应。” (韩雪)

针对不同的用户，星快运
产品细分明确，5座、6座、7座、
10座丰富座椅布置，合理分配
乘客、货物空间，充分满足偏
货、客货兼容两种细微需求。
偏货车型，充分满足个体业
主、自营物流和专业物流货物
运输的大空间需求，6座、10座
两种不同座椅数设计为用户
提供两种解决方案。7座兼顾
车型，针对自营物流和个体物
流，既提供超大货物运载空间
又兼顾一定数量的乘员运输，
同时保证乘员运输的舒适性。

星快运座椅各种“侧翻”
“滚翻”“折叠”，体现“重组乘运
新格局”的设计理念，实现多
维度延展承载空间。由于座椅
灵活多变，即使是偏货车型，
也提供6座滚翻侧翻和10座滚
翻侧翻的不同车型选择。一则
避免座椅固定，内部空间支离
破碎，即使空间有余，类似床

垫家具等的大件物
品也无法装载的难
题。二来座椅变化
灵活，充分协调乘
客与货物的比例，
空间自主，为用户
提供合适的座椅和
空间选择。

此外，蓝牌C1照的星快运
也给诸多用户解决了大问题。
由于欧系轻客快运产品一直
都是解决城市最后一公里问
题的重要力量，星快运在设计
时充分注意了产品的城市适
应性：上蓝牌，能让用户不受
城市限行限制，一路畅通高效
运输；C1照即可驾驶，则能让
众多自营物流、个体业主用户
自己就能轻松驾驶，不再依赖
高薪也难求的B照专业司机。
招聘：销售顾问、市场专员
联系电话：18678867875艾老师
济南金万通星锐汽车销售服

务有限公司
地址：济南市二环西路匡山
汽车大世界东区16号
销售热线：0531-88677878

单位名称：泰安金瑞汽车销
售服务有限公司
地址：泰安市东岳大街东首
(一汽服务站 ) 销售热线：
0538-6116679 6137178

德州和兴汽车销售服务有限
公司
地址：山东省德州市经济开
发区新河东路十二里庄工业
园区内
销售热线：0534-2263300

东风日产一直很重视消
费者需求，像正在举办中泉
城淘大集活动就是如此。此
次东风日产做车的同时更做
文化，结合闲置物品置换、环
保、低碳等潮流，并在第一时
间推出“0元天籁开回家”活
动，开创了省城车市营销的
又一先河——— 深入诠释了那
句“东风日产不造车，只造精
彩生活”的宣传语。

据悉，东风日产“淘宝
节”主题活动在济南共有四
站，5月20日在省体育中心成
功举行了首站活动，分为白
天场和夜晚场。

白天场，主要是车型展
示、试乘试驾以及各类淘宝
趣味活动。“换一换、评一评、
比一比、猜一猜”四个环节也
将带给消费者惊喜。换一换：
置换新天籁，就可享受1000元
装具。评一评：参与购车信用
榜评价，就有好礼相送。比一
比：1根香烟、1张CD、1枚硬
币、1杯水见证天籁V6发动机
奇迹。猜一猜：推出数款东风
日产认证二手车进行价格竞
猜，竞猜价格最接近正确的
观众，将获得价值千元的原

厂车模1个。
当然，夜晚场更是不容

错过。淘宝街淘宝，您可将家
中闲置物品放在车辆后备箱
内进行交易，现场还将推出
跳蚤街的二手车置换活动，
最后还有机会成为淘女郎摄
影专区的获奖者，可到东风
日产4S店领取奖品。

花絮一：2012款逍客

360°盲驾挑战赛 智能

上演

车窗四面全部用车贴遮

挡住，车主在2012款逍客车内
只能通过AVM全景式倒车
影像系统完成比赛，刚拿到
驾照的刘女士感言：“屏幕清
晰度很好，倒车感觉像是在
玩游戏一样，再也不用担心
倒车时发生意外了！”。

据了解，AVM全景式监
控影像系统曾是进口高档车
的专属配备，而本次新逍客
在同类车型中第一个搭载了
该系统，全景倒车影像可模
拟出车身四周鸟瞰图，从而
消除一切视线死角，可谓“眼
观八方”！

花絮二：老婆很惊讶！

上午开骊威、下午变天籁

5月份，大友集团开始在
全市范围内推出“座驾升舱，
一秒变天籁”置换活动。具体
来说，就是针对东风日产骐
达、骊威和轩逸(其它品牌的
车型也可参加活动)的老车主
开展的座驾升级活动，您只
要将旧驾开到活动现场或者

4S店，在经过权威机构认证
的二手车评估师进行合理定
价后，并结合天籁近期推出
的“0利率 0月供 0首付”金
融贷款业务，为您带来一站
式服务便利！

现场成功置换新天籁的
一位骊威老车主对笔者说：

“最近这一个月就有换车的
计划，卖车车贩价格太低，自
己在网上发布信息又耽误大
量的时间，前期试驾、验车、
看手续就很费劲了，后期还
要跑各类手续、办理过户，一
个月下来比上班还累。‘一秒
变天籁’活动最关键的是给
我们带来了极大便利和降低
了购买门槛”

花絮三：换完自行车

再卖二手车

“今天用家里的山地自
行车换了个小冰箱”王先生
向笔者兴奋的介绍，“周日没
事，利用大友集团提供的免
费展位，又当了一次老板”。

很多车主朋友将家中闲置物
品现场展示交换，又受到现
场二手车销售氛围的影响，
自己干起了买卖！本次活动，
车主朋友可以通过报名的方
式预约，这种营销方式开创
了省城汽车圈的先河。

东风日产淘宝节首站活
动宣告圆满成功，接下来还
会在济南各大商圈举办，错
过第一站的朋友还可继续报
名参加！另外，东风日产全车
系车型在5月还推出购车享
特价活动，旗舰家轿轩逸厂

家直销特供版10 . 98万元起，
购骊威、阳光在享受现金优
惠的同时再送1年交强险，天
籁车型更是推出了送全车险
活动，各类车型活动不断，购
车正当时！

泉城淘宝节形式新潮、
独特，感兴趣的朋友可以关
注一下或者到济南东风日产
专营店进行咨询。

大友集团服务热线：0531
-88880000

本周活动快递：

5月26日本周六大友集
团将举办“全能跨界·智掌潮
流典范——— 2012款逍客上市
发布会暨逍客黄河湿地深度
试驾营”活动。在800米黄河
滩涂体验2012款逍客的优越
性能，现场还设立BBQ休闲
烧烤区，试驾新逍客过后，看
着黄河夕阳美景，吃着烧烤，
实在是赏心悦目！搓板路、交
叉轴、轮胎路、盲驾区、滩涂
驾驶五大体验科目让您在周
末纵情释放激情！

大 友 集 团 服 务 热 线 ：
0531-88880000

欧曼GTL抢滩“港澳线”领衔高端物流新价值

江淮星快运 绿标蓝牌畅行城区

5 . 39万-6 . 89万元

海马汽车丘比特2012款上市

“东风日产淘宝大集”首站活动圆满成功
———“汽车赶集式营销”大友集团开创省城车市营销又一先河！
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