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油价下调短期内对车市利好

烟台0号柴油油价历史及走势图
2012-07-18，烟台0号柴油油价为每升6 . 81元。

烟台90号油价历史及走势图
2012-07-18，烟台90号油价为每升6 . 46元。

烟台93号油价历史及走势图
2012-07-18，烟台93号油价为每升6 . 91元。

烟台97号油价历史及走势图
2012-07-18，烟台97号油价为每升7 . 33元。

驾校成本节省不少
油价的涨跌对驾校影响可谓相当深

远，而随着油价的三连跌，各大驾校受惠
不少。

一家驾校工作人员介绍，驾校训
练车辆每月耗油1 . 1万升左右，油费高
达 8万多元。驾校的小汽车多用天然
气为燃料，每月每辆车只需 4 0多升汽
油启动车子，油价下调后，每辆车的
用油成本将下降 2 0元左右，驾校共有
1 0 0多辆小汽车，因此一个月能省下

2 0 0 0多元钱。此外，该驾校有 3辆大货
车，每月每辆车用油 1 0 0 0多升，3辆车
每月可节省 1 6 0 0元左右油费。同时驾
校还有 1 0辆考试用车，油价下调后，
每月又能节省 1 0 0 0多元的油费，这样
算下来，一个月能节省四五千元。油
价下调后每辆小汽车平均能节省40元
左右的油钱，驾校 5 0多辆车每月就能
节省2000多元钱。同时驾校客车、货车
一个月又能省去2000多元。

快递费用降价难
物流业、快递业可谓是车轮子上讨

生活的行业，油价三连降后，这些企业
的货运成本、相关费用会降低，利润空
间相对宽松一点。但快递行业相关工作
人员表示，这并不意味着物流快递业运
费也会下调。

油价下调后，成本并不会大幅降
低，虽然油价降了，但人工费和仓储费
等成本也在增加，路桥费居高不下，物
流行业整体来看是一个微利行业，价格

调下去，企业也不太容易接受。虽然油
价下调了，但是快递费用并不会跟着立
刻下调。同时，快递价格是总公司明文
规定的，一般不会随意上涨或下跌。此
外，作为快递网点，油价下调对其影响
并不是不大，但是对总公司来说，还是
能节省一笔不少的费用。申通快递、圆
通快递、韵达快递等多家快递网点均表
示，现在没有接到总公司任何降价通
知，所以短期内快递价格不会下调。

油价降了，哪些行业得实惠

油价下调，提振汽车市场

7月11日，国家发改委再次
下调油价，经测算，90号汽油和
零号柴油每升价格分别降低
0 . 31元和0 . 34元。自5月10日和6

月9日油价下调以来，我国油价
在历史上首现“三连降”，烟台也
重回油价“6元时代”。

对于一些正在打算购车的
准车主们，影响相对明显，一位
近期正打算买上汽的MG6车型
的消费者表示，听到油价降低

后，更加坚定了购车的想法；至
于那些有车一族，部分车主表示
影响不大，而另一部分车主则表
示，油价下跌后出行成本降低
了，驾车乐趣增添不少。

“无论对车市还是对消费
者来讲，油价的再次下跌均是
个值得高兴的事情。”资深汽
车行业分析师张兆钧说。张兆
钧表示，降低油价对于车市来
讲是刺激消费的一项有效措

施。
对于那些属意于中低价

位车型的潜在车主，可能从持
币待购转而直接消费，因为这
一类车主对于汽车使用成本
的估算更为敏感，油价下调可
以大大刺激其购车欲望。这样
一来，汽车的销量势必也有乐
观提升，对于近来反应平平的
车市也起到了一定程度的提
振作用。

油价进一步下降，不仅对购置大排量汽车的消费者产生有益的影响，也对徘徊着、正在
纠结着，是否购买汽车的潜在消费者产生积极的影响。由此可见，油价很可能成为拉动车市
的其中一个“强心剂”。汽车消费方面，购车成本已是大的支出，如果后期养车费用可以降
低，那么无疑将是利好。
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@音乐房子健哥：油价降
了，可以使劲多加点哦。
@斗战剩佛：油价降了，真
好。
@哆哆的姐姐：今天去加
油，300元居然就加满了。油
价降了真好。
@六月冬冬：油价降得太快
了。一看价格就直接提枪
了，加错了97。唉，怎么半个
月不到，93都到6 . 96了？开
心一下。
@沟里的：油价降了！我也
换了新座驾。
@Stephy_z：以前加200就到
油表一半多点，现在加200

油表快满了。终于感受到油
价降了。
@劉ka i翔：忽然发现，原来
加93号油的钱现在可以加
97号的油了，这油价降的。
@蜂谷大神：大家发现没
有，自从油价降了以后我们
一箱油能跑的里程也跟着
变了。

近期油价接连下调，罕见的出现三
连跌，油价重回6元时代，对于油价是否
会继续下调，国家信息中心宏观经济研
究室主任牛犁表示，油价继续下行的空
间是比较有限的，随着世界经济的温和
增长，可能会出现回升的态势。

“三连降”后，除了北京、上海、南
京、广州等实行国IV汽油规格的地区，
中国多数城市的93号汽油价格重新回
到了“6元时代”。

对于油价接连下调的原因，首先，
全球经济总体上增长比较乏力的，需求
增量很有限。今年需求增量全世界也就
60到80万桶，增速非常低。

其次是投资炒作，今年各个地方普
遍都是大选年，主要国家的政府对于金
融市场给予严厉监管，防止过度投机炒
作因素，损害老百姓利益的这些因素，
所以从这些角度来看也是有助于价格
稳定的。

最后是货币因素，尽管近期可能由
于欧债危机，欧元是更差一些，所以美
元有一个避险功能，跟日元是出现了一
定走强的趋势。美元对油价的影响比较
小，所以从油价这个角度来讲，近期出
现了显著下行的局面。但油价继续下行
的空间是比较有限的，可能下一阶段，
随着世界经济温和增长，将呈现回升态
势。

油价走势预测

汽车消费意愿有望提升

全球经济下行是油价下降
的主因，需求减少导致价格降低
是典型市场现象。油价下调之
后，不但广大车主，整个乘用车
市场或许也会因此受益，毕竟购
车时少了油价这个心理暗示，在
车型的选择和出手的速度方面，
消费者会更随心所欲一些。

对于汽车业，主要是因为

汽车供求与消费意愿息息相
关。在中国竞争极为激烈的汽
车市场上，高油价将成为汽车
需求的重大阻碍因素。在前期
油价高企的过程中，消费者购
买汽车的意愿明显下降。5月
全国乘用车销售低迷，就大大
低于市场预期。销量下降的主
要原因在于油价高企带动成

品油价格上调。乘用车消费中
影响较大的是经济型轿车的
消费需求。主要的原因就在于
该细分市场的消费群体属于第
一次购车的新增需求，这部分人
群对于燃油价格上涨的敏感性
相对较大。如今油价大降，第三
季度国内成品油价必然存在
下调的预期，对汽车业有利。

虽然中国汽车工业协会的
官方统计仍未出炉，不过来自
多个渠道的监测显示，6月汽车
销售数据将非常亮丽。不过，在

“井喷”的背后，经销商和汽车
厂家却笑不出来。研究显示，同
期经销商库存也达到了新高，
而受制于消费环境的变化，本
地经销商纷纷表示担忧，希望
厂家能出台补贴政策或减少先
前下达的目标。

据统计，上个月内地18家主
流汽车厂家批发销量取得15 . 7%

的增幅。据此推算，6月乘用车销
量有望达到110万辆，同比增长
15 . 3%。

乘联会最新数据显示，今
年1-6月份我国汽车市场产销均
同 比 小 幅 增 长 ，其 中 产 量 为
754 . 17万辆，同比增长7 . 3%；批
发销量为759 . 46万辆，同比增长
6 . 5%。但由於国内外经济形势仍

不明朗，加上市场上经销商库
存量巨大，因此下半年车市或
将呈现新的格局。

自年初部分豪车品牌掀起
降价序幕以来，车市的各种“价
格战”就打得如火如荼；进入6

月，这股降价潮更是从原本暗
地里的小打小闹演变成了整体
混战；只是，即便是大范围的降
价促销活动，市场反应却并不
是很理想。

6月乘用车销量同比增长15 . 3%

汽车·热点
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