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8月14日，菏泽市政
府与建行山东省分行签
订战略合作协议，在未来
三年内建设银行将向菏
泽市提供总额不低于300
亿元人民币的融资支持。
建行山东分行行长薛峰，
建行山东分行副行长李
文达，菏泽市委副书记、
市长孙爱军，菏泽市委常
委、常务副市长段伯汉出
席签约仪式。

段伯汉、李文达分
别代表各自双方在合作
协议上签字。根据协议，
在未来三年内，建设银

行将向菏泽市提供总额
度不低于300亿元人民币
的融资支持，重点支持五
大基地一大产业及新农
村建设等基础设施项目；
并为骨干企业提供财务
顾问、投资银行、并购重
组、融资咨询等一系列金
融创新产品和服务；同时
将加大对菏泽市重点产
业发展、特色产业、中小
(微)企业的金融扶持力
度，支持民生领域建设，
为菏泽科学发展、和谐发
展、跨越发展助力加油。

（通讯员 张庆颖）

菏泽与建行签订战略合作协议
未来三年内，建行将向菏泽提供不低于300亿融资支持

工商银行菏泽分行突出资
产业务的发展主渠道地位，立足
传统业务市场，运用新型信贷品
种，做大增量增强文章，继续巩
固和扩大资产业务在当地同业
的领先优势。至今年7月末，该行
各项贷款余额突破180亿元，较
年初增加30亿元，增幅20%，较全
省平均增幅高14个百分点，增量
排名第五位。

该行深入贯彻落实省委省
政府《关于进一步支持菏泽加快

科学发展的意见》，结合总行确
定的战略性新兴产业、先进制造
业、现代服务业和文化产业四大
信贷战略市场，做好项目营销储
备工作。及时掌握重点客户、重
大项目投资情况，迅速拓展储备
一批优质项目资源，争取市场竞
争的主动地位。

紧紧围绕核心客户上下游
产业链、小企业产业集群做文
章，积极营销符合中小企业客户
融资需求特征的网贷通、易融

通、联营百货商场小企业零售客
户等各类融资产品，加大新产品
探索推广力度，寻求新的业务产
品增长点，扩大市场份额，提高
业务操作规范化水平和企业风
险控制能力。

以核心客户为抓手，做好
供应链产品营销，在业务发展
的同时，实现风险真正可控，同
时进一步加强市场目标客户排
查力度，挖掘潜力客户，不断增
强核心客户的收益水平，特别

是针对总行新近出台的贸易融
资产品组合方案、信用保险项
下贸易融资等创新业务，成功
办理一笔回购型国内信保融资
3000万元，为贸易融资创新产
品 的 推 广 普 及 打 下 了 良 好 基
础，实现了贸易融资业务更好
更快发展。

拓宽企业融资渠道，统筹安
排各贷款品种均衡发展，大力调
整贷款结构，努力扩大经济资本
占用低、综合收益高、风险小的

贷款占比，多方满足客户需求。
在稳固发展原有优势消费贷款
品种的基础上，重点向个体私营
业主营销推介个人循环贷款业
务。借助工银商友俱乐部平台，
对菏泽六大商品市场开办批发
市场模式下的个人经营贷款、个
人小额贷款业务，带动其他业务
品种发展。（通讯员 李鲁民）

近日，邮储银行菏泽市分行累计投
放贷款金额突破60亿元，其中超过七成
贷款投放于“三农”和地方小微企业。

据悉，该行开办信贷业务四年多
来，立足地方经济，扎根农村市场，产品
体系日益丰富，服务能力不断增强，
2008年5月首先推出小额贷款，目标客
户为农户、农村经营者、个体工商户、私
营小微企业主等，截至目前累计投放
44 . 45亿元；2009年初针对各类小微企
业主推出了小额贷款的升级产品———
个人商务贷款(房产抵押)，截至目前累
计投放13 . 2亿元；2010年10月推出小
企业贷款，服务户范围由个人拓展到了
企业，截至目前累计投放2 . 55亿元；消
费贷款方面，2009年初推出个人二手房
贷款，2011年、2012年相继开办个人一
手房贷款、个人综合消费贷款。

截至目前该行累计投放各项贷款
达到62 . 35亿元，其中投放于“三农”和
地方小微企业的贷款达到42 . 85亿元，
占比71 . 67%，各项贷款余额达到19 . 07
亿元，为菏泽地方经济的发展做出了积
极贡献。

（通讯员 刘本昊 刘百生）

工行菏泽分行
积极做好贷款投入和结构调整工作

近年来，农行菏泽分行把
信贷风险作为全面风险管理
中的最重要一环，从严把关，
超前防控，信贷资产质量逐年
提升。至2012年7月末，该行连
续三年新发放各类贷款39 . 86
亿元，无一笔形成不良。

主要做法是：一是明确贷
款投向，优选客户类别。该行
结合本地实际，贷款重点投向
政府支持或者技术领先，具有
一定规模的优质客户、优质项
目。如全市30强企业的再建续

建项目、政府优先发展的战略
性新兴产业、优质“三农”客
户、县域小企业集群客户前10
名、企业和行政事业单位的高
端个人客户等。二是合理选择
贷款方式，强化还款保证。对
新增授信，该行优先采用抵押
方式发放贷款，对按规定可以
采取保证担保方式的，只接受
A+级以上客户提供的保证担
保。三是强化信贷流程管理。
从对客户的调查、授信、贷款
发放、使用、贷后管理，到贷款

收回的整个过程，严格执行贷
款流程管理制度，同时明确谁
发放谁负责，做到责任到人，
有效避免了流程风险和道德
风险的发生。四是进一步完善
合规经理派驻工作制度。严格
责任考核，强化制度制约，制
定了《菏泽分行派驻风险合规
经理考核评价办法》，明确了
风险合规经理的工作职责和
任务、工作流程和报告路线，
促进派驻合规经理不断提高
履职尽责的能力。五是加强科

技预警管理，及时化解风险隐
患。充分发挥C3预警监控系
统的功能，进一步提高贷款的
管理能力，对C3预警监控系
统每日发布的各类信贷风险
预警信号按照“预警指标”的
不同，及时梳理分类，迅速核
实，并由专人跟踪督导，直至
风险信号解除。

（通讯员 王付忠)

农行菏泽分行
连续三年新发放贷款不良率为零

“去年刚怀孕的时候，身体
不适，办理过程动作一慢，有时
就会受客户的唠叨和埋怨”。如
今小李已有8个月的身孕，却没
有了这样的烦恼。今年7月份，单
县农村信用合作联社推出“准妈
妈为您服务”温馨服务提示牌，
即便“准妈妈”起身慢了，客户也
能理解。

“有时来办业务赶时间，心
里着急，一看到这提示牌，我也
着急不起来了。”办理业务的张
先生表示。该联社理事长时培行
表示，“温馨提示”牌的推出对柜
员、对客户双方都有利，减轻孕
妇工作强度的同时也得到了客
户的体谅，下一步会大力推广这
样的温馨服务。

（马爱华 杨凯）

用用心心沟沟通通

邮储银行菏泽市分行

四年放贷60亿

七成投向“三农”、小微企业
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