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在苏宁商场内的广告牌上标有“比网价更低价”的广告语。 本报记者 王震 摄

除了大声叫好和围观
等待，有消费者对“价格战”
理性地看待析。市民高先生
受访时分析：“商家拼价格，
短期内或许老百姓有利可
图，长期来看，恶性竞争结
果就是垄断及产品与服务

质量下降，大家不要被三家
的价格战忽悠了。”

也有市民质疑，这是否
属于恶性竞争？威海市贸易
办工作人员称，不正当竞争
的表现包括为排挤竞争对
手而以低于成本的价格倾

销商品。对于三家家电巨头
的价格战是否为不正当竞
争，不好界定。他介绍，他们
也在关注这场价格战，并提
醒消费者，在消费时还需保
持理性，不要贪图便宜大量
购买没有用的商品。

威海家电实体店加入价格战
“三国杀”蔓延到苏宁国美卖场，消费者担心是炒作

本报记者 李彦慧

贸易办提醒：市民消费还需理性

商家的这一仗，是放狠话还是真
降价，消费者还得擦亮眼睛。

记者对比三家电商发现，不少网
友称价格低的都无货，而各家电商的
线上线下家电型号重合度低。

“这就是个吸引眼球的噱头。这
家打折的，那家就没货。这怎么比
价？比价工具、比价方法也不好操
作。”在威念书的大学生小韩说，她
在京东、苏宁易购和国美网上商城浏
览了一圈，对“价格优惠”很失望。

究竟是商业炒作，还是真动格
打价格战呢？这成为消费者最为关
注的话题。有网友算了一笔账：“算
算苏宁的0元购，100块买东西返100

券，再买个 1 0 0 块的东西，相当于 5

折，而这些商品很可能是提价以后
的，最多也就是 7折优惠。实际上不
可能正好用 1 0 0块钱买 2 0 0的东西，
多多少少还要自己添些钱，所以最
终拿到的商品是8-9折，其实没得到
什么实惠！”

“今天你比了吗？”这似乎成为15日
当天的大热话题。三家电商的价格之战
引来众多消费者的关注。

在国美电器新威路店，赵先生听到
三家价格战的消息很高兴，立即打算暂
缓购机。“有空就刷新一下网页，看看调
价没。”林女士说，她想这几天先在网上
看看价格，等周末集中到实体店比对一
圈，再下单。

在一家本地论坛上，关于三家价

格战的帖子引起了网友热议。网友“小
小彦”发帖说，她看好一款三星手机，
在当天发现苏宁易购真的比前一天便
宜了两百元，可她还是纠结着不敢下
单：“谁知道他们哪天是最低价的，这
不跟赌注一样吗？”

不少网友认为，如果想买什么，先
观望两天，看看“局势发展”。也有消费
者认为，不急着下单，不仅要看价格，
更要看售后服务。

是真降价，还是商业炒作？

打价很热闹，下单很纠结

“刚开了会，要求实体店必须跟着
电商的价格走，没有及时降价会被罚
款。”15日上午9点，国美电器新威路店
店长称，集团要求实体店的反映速度
要快，一是密切关注国美网上商城的
价格，二是要根据苏宁和京东的价格
灵活调价。

该店长称，当天尚未开始调低价
格，具体的价格调整一般要本周六、周
日才能体现。“目前来店内咨询的消费
者还不算多，周末才是一场大战。”“整
体调价不现实，电商也是拿着几款产
品来主打促销。”

当天上午10点，在苏宁电器广场
店，门口的电子屏反复播放着“苏宁8

月17日现场比价”的促销广告。在店
内，几位店员正在入口处的地面上张
贴“8月18日—19日到苏宁仓库抢电器”
的指示标志。

“会比网上更便宜。”苏宁电器广
场店市场部负责人介绍，8月17日的

“击穿网价”促销活动将从苏宁仓库直
接取货，这样取消很多环节，自然将商
品的价格压缩地更低，给消费者更多
优惠。

店内工作人员介绍，苏宁的促销
活动从17号开始到19号持续3天，并且
会在商场内设电脑供顾客上网查询价
格，与京东商城做比价。还可预存10元
在活动日顶100元使用。

卖场“磨拳擦踵”欲迎战

8月14日上午，京东商城CEO刘强东的一条微博搅起了电商行业的价
格恶战。15日，苏宁、国美电器的迎战让三家家电巨头上演了一场“三国
杀”。15日，记者走访威海实体商场，发现苏宁、国美实体卖场也加入混战
中来。都宣称最低价，真实惠还是大炒作？高调的降价消息不仅引起诸多
网友集体“观战”也引来众多质疑。
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