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一年一度的成都车市盛宴“齐鲁金秋车展”就要拉开序幕了，相信很多持币待购的客户已经期盼了很长时间，想在车
展上购买到自己喜欢的爱车，但很多第一次购车的客户可能还对如何在车展购车不是很了解(由于车展环境的特殊性，与
平时的购车流程会有很大的不同)，为了帮助这些客户购买到适合的爱车，现推出齐鲁车展购车指南，希望对您的购车能提
供一些帮助。

很多的人可能觉得小编把资金放
到第一位感觉到很奇怪，这个是谁都知
道的东西，购车当然要准备钱，还有什
么好写的呢。恰恰相反，今天小编就帮
你分析一下。

现车>>

很多客户习惯了先订车，然后在等
待车辆的时候准备资金，选个“吉利”的
日子提车。但车展的购车环境和平时不
同，如果说平时客户还有很多是订单购
车的话，车展通常都是购买现车。据小
编多次参加车展了解得知，每年成都车
展的时候，厂家和经销商都会备足车

源，也就是说下单订车之后很快就会提
车，有些甚至是当天提车 (多外地客
户)。经销商也是主推现车，一是为了完
成厂家下达的车展任务，而是要尽快回
收资金进行周转。甚至有些品牌的销售
顾问只接待有意向购买现车的客户。车
展就是现车为王，购车就是现金为王。

低价>>

客户之所以选择车展购车，无非就
是觉得车展的价格是全年最低的，真的
所有车型都是这样吗？让我们先对主
机厂和经销商的关系进行一下分析。
很多品牌的厂家除了对经销商全年的

任务量进行考核之外，还会分车型对
经销商下任务进行考核。对于热销的
车型，经销商肯定愿意进货销售，而对
有些小众甚至滞销的车型，经销商肯
定 不 想 进 货 ，对 此 ，厂 家 多 会 采 取

“搭售”的形式进行铺货。对于这些
压货严重的车型，经销商肯定会借车
展进行降价促销，而对于那些没有货
的车型的优惠应该就和平常差不多。
对此，那些想着车展“淘相因”的购
车 客 户 ，应 该 尽 量 选 择有现车的车
型，也只有这些车型才是有可能比平
时的价格低，甚至是全年最低价的。

资金的准备

相信大家都听过这
样的“故事”：某某刚刚
买没有好久的新车就要
卖掉，原因竟然是这车
不是他喜欢的类型。对
于这样的客户，小编除
了无耐之外还是觉得目
前国内的购车客户还不
够理性，往往一时冲动
就做出了错误的决定。
买车对有些家庭来说应
该还算是一件大事，在
车展上如何能选到适合
自己的爱车，同时也是
最低价的车型呢？

车型>>

结合自己的预算，
车展前要先选择几款自
己喜欢的车型，这里特
别注意的是打算车展购
车的，你的备选车型要
精确到具体的型号，同
时要了解各型号之间的
主要配置区别。如果是
平时购车，销售顾问会
很有耐性地为你介绍各
个型号，然后详细介绍
各个型号之间的配置区
别，最后推荐你购买哪
个配置。但车展不同，在
车展上销售顾问会把介
绍车型这个简单地一笔
带过，很快转入价格的
谈判。平常他们可能每
天只接待 4 、5 组客户，

车展上要几百组，肯定
没有时间给您详细介绍
车子。同时，有些厂家和
经销商会推出车展特供
车型，如果您事先没有
了解，很可能会一头雾
水，最后出现我上面说
的“故事”。

车商>>

选好车型品牌之
后，就要选择经销商了。
小编认为，选择经销商
有两个原则：一是选择
口碑好的经销商。二是
选择“大”的经销商。这
些都可以在网站、论坛
上找到。如果您不上网
的话，听听身边有车朋
友的意见吧。就目前的
成都市场来看，很少有
独家代理的经销商存在
了，这对消费者来说绝
对是好的事情，所谓货
比三家嘛。所以在车展
上，同一个展台肯定有
多家经销商同时在场的
情况，这为您比价提供
了很好的平台，但最后
一定要选择您事先了解
的经销商，因为这将决
定您此次购车体验的一
个非常重要的因素，而
通常来说这家可以做出
来的价格别家也可以
做。

资料的准备

购车时要把经
销商的各项优惠活
动都搞清楚。（资料
片）

本报记者 张
召旭 摄
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