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捷隆惠邦家居建材夜宴全城
9月22日让你“艳”遇不断

疯狂夜“艳”记入档案

火辣的 9月 2 2日将近，做为
水城枣庄建材家居业的巨头，捷
隆惠邦国际家居建材中心在相
继推出“砍价会”、“爱心红酒会”
后，本次夜“艳”更可谓做足了功
夫，无疑又是一次创新；从活动
策 划 到 货 源 ，夜 宴 市 场 容 量 巨
大，货源充足既意味着销售的大
幅增长；再到服务，促销终时段、

人群、购物时段、商品情况，品类
划分等细节进行了整合，各个环
节精心策划，稳扎稳打。

谈到此次活动，捷隆惠邦国
际家居建材中心总经理黄扬名
介绍说：“我们非常重视这次夜
宴 活 动 ，并 且 投 入 了 大 量 的 人
力、物力和财力，就是要把最好
的商品回馈给枣庄的消费者。在
此之前，我们就已经开始着手准
备商品货源和价格的谈判，早就

未雨绸缪，蓄势待发了……”
由此看来，这就使得捷隆惠

邦国际家居建材中心在夜宴活
动中占得先机。

享受“秒杀”乐趣
让利3000万

秒杀这种新鲜的购买方式
也从网络移植到了现实当中，作

为捷隆惠邦国际家居建材中心
一年仅一次的夜宴活动，9月 2 2

日晚18 :00—21 :00，百万家具秒杀
价格中惠卖，仅仅持续三小时。

捷隆惠邦国际家居建材中
心此次推出了其它方无法效仿
的“秒杀”价，都是有赖于多方的
共同“出血”：厂商的一致支持 ;

捷隆惠邦对每款商品进行补贴，
保障商品的最低价；原价8000多
的沙发，现价 3 9 9 9特卖；不少品

牌打出全年少有的折扣，4折；3

折；4 . 5折…

低价“艳”水城

价格一直都是消费者购物
的第一考虑因素，捷隆惠邦国际
家居建材中心推出的低价不是
简单的追求商品的低价，而是坚
持为消费者提供性价比高，物有
所值的商品！此次活动捷隆惠邦
国际家居建材中心携手众品牌
千万大让利的同时，还精心准备
了豪礼，空调、冰箱、洗衣机、液
晶彩电……

免费班车，服务周到

炎 炎 秋 季 夜 长 日 短 ，捷 隆
惠邦国际家居建材中心促销期
间在提供给消费者更长的购物
时 间 的 同 时 ，还 为 枣 庄 的 市 民
提 供 了 家 居 购 物 的 方 便 。本 次
夜 宴 活 动 ，捷 隆 惠 邦 还 为 广 大
市民准备了数十台免费接送班
车 ，让 市 民 可 以 享 受 夜“ 艳 ”的
魅力。

“白天没有时间购物，下班
后 你 可 以 放 心 的 选 购 ”捷 隆 惠
邦国际家居建材中心率先在行
业内提出了“白天上班，晚上血
拼”的购物理念，很好的迎合了
现 代 人 一 次 性 购 买 家 居 、家 电
的 理 念 ；和 广 大 市 民 的 生 活 相
交融，引爆夜市经济，让广大消
费者在休闲之余获得巨大的实
惠。

活动现场赠品发放区

今年九月，什么最火
爆？走过水城枣庄的大街
小巷，答案不言而喻，非

“商战”莫属。这家打折，那
家清仓；锣鼓喧天，鼓乐齐
鸣，誓把商业消费火烧连
天。

调查发现，在这场没
有硝烟的商战中，厂商多
销，百姓实惠，构建出一派
欣欣向荣的商业景象。

另据悉，枣庄建材家
居业巨头捷隆惠邦国际家
居建材中心将在9月22日
夜以重量级的神秘崇高的
身份出现在“夜宴”现场，
为水城火辣的9月压轴助
威。
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