
信用卡不允许购买预付卡
防范预付卡被利用进行洗钱套现等违法违纪活动，下月起实施

为了更好地发挥预付卡
在便利公众小额非现金支
付、扩大消费方面的积极作
用，防范预付卡被利用进行
洗钱套现等违法违纪活动，
切实保护持卡人的合法权
益，按照规范发展、从严管理
的思路，中国人民银行近日
制定并发布《支付机构预付
卡业务管理办法》，《办法》自
2012年11月1日起施行。

禁止用信用卡购买

预付卡或预付卡充值

《办法》禁止使用信用卡
购买预付卡和为预付卡充
值。

这位负责人认为，这样
可以有效防范预付卡套现和
信用卡套现风险互相传递。

“根据对预付卡市场的调查
了解，为逃避对常规套现方
式的监管和打击，用信用卡
购买预付卡或充值、再通过
地下交易市场变现已经成为
套现新手法；尽管《办法》通
过限额发行、实名购卡和限
期赎回等方式增加了信用卡
套现难度，但有必要从源头
上切断预付卡和信用卡之间
的‘以卡购卡、以卡充卡’行
为。”

此外，从行业实践看，部
分预付卡发卡机构已从风险
防范的角度出发，自觉关闭
了其售卡系统中客户使用信
用卡购买预付卡的功能。

不允许预付卡广泛

用于网络支付渠道

《办法》规定，预付卡不
得用于网络支付渠道，但三
种情形例外，一是缴纳公共
事业费；二是在发卡机构拓
展的实体特约商户的网络商
店中使用；三是同时获准办
理“互联网支付”业务的发卡
机构，其发行的预付卡可向
持卡人在本机构开立的实名
的网络支付账户充值，但同
一客户的所有网络支付账户
的年累计充值金额合计不超
过5000元。

这位负责人坦言，不允

许预付卡广泛用于网络支付
渠道，主要是考虑现有网络
商户的风险管理法规制度和
监管体制尚未健全；网络支
付账户与银行账户绑定，二
者可以进行资金转移，在这
种情况下，预付卡在网络商
户使用将由于其匿名性而滋
生套现、洗钱等问题。

为引导预付卡业务规
范、健康发展，《办法》适度掌
握制度设计的灵活性，对风
险可控的小额便民支付给予
特例安排。考虑到这类预付
卡在现实中应用比较普遍，
且其交易背景真实、可信、有
据可查，因此，《办法》允许预
付卡通过网络支付渠道缴纳
公共事业费。”

来源：《人民日报》

10月13日上午，农行东营分行在职业学院体育场举行了第六届职工运动会。本届运动会规模、参赛人数均创新
记录。来自全行的九支代表队在本次运动会上，既表现出该行员工众志成城的向心力和凝聚力，又向社会展示了农
业银行奋发向上的精神面貌和良好形象。 本刊记者 郝文杰 本刊通讯员 张光濂 摄影报道

小银行挑起收费价格战

比拼质优价低成行业趋势

有为青年身患重疾
保险公司赔付30万
本刊记者 郝文杰

2011年6月14日，对别人而言可
能是再普通不过的一天了，然而对
于年轻有为的王先生一家来说却是
永远挥之不去的阴霾，就在这一天
王先生被诊断为胃癌……

现年36岁的王先生已经是东营
市一家工贸公司的法人了，拥有别人
羡慕的富裕生活、美满家庭，当问起
他的创业史及与平安的渊源，他滔滔
不绝：年仅17岁就因家境贫寒被迫早
早地踏入社会开始了早出晚归养家
糊口的艰难生活。他当过民工、摆过
地摊、端过盘子……被骗过、被嘲笑
过……但是他没有自暴自弃、没有怨
天尤人，他深知只有加倍勤奋、只有

加倍努力才能改变现状。自小在商场
中摸爬滚打，看惯了人情世故、世间
冷暖，他经历过身边的朋友在面临天
灾、人祸时的猝不及防与窘迫，他懂
得未雨绸缪的重要性，也就是在这个
时候他接触到了平安，认识到了寿险
的意义与功用。

王先生的生意越做越大，经济
条件越来越宽裕的时候，王先生主
动找到了公司的业务员，在业务员
的帮助下他进行了人生的规划。
2009年7月2日；他为自己购买了智盈
人生保额20万，智盈重疾保额10万；
富贵人生保额18万，鑫盛保额20万，
鑫盛重疾保险保额20万，住院日额5

份，同时为自己的女儿投保了世纪
赢家保额5万，赢家重疾保额4万。

王先生不是那个最不幸的，非
常幸运的是他为自己储备了平安。
当王先生接到公司赔付301350元的
理赔决定电话时，感动地只是说“谢
谢你，谢谢平安保险，平安保险给了
我希望”，客户的认可就是对平安保
险人辛苦工作最好的回馈。据悉，这
也是东营寿险市场迄今为止最大的
重疾赔案。

面对无时不在、无处不在的风
险，试问您做好准备了吗？您的保障
是不是足以应对未知的挑战呢？保
险人与您一起迎接风雨……

生老病死，是每个人都无法逃
避的生活规律。虽然逃脱不掉，但
我们一直在关注健康，见谅。一旦
发生重大疾病，它不仅折磨着患者
的精神和肉体，高昂的治疗费用以
及中断的收入更是让患者家庭雪
上加霜。据统计，有近48 . 9%的老百
姓就是因为经济原因，在患病后选
择了“等待”而非“治疗”。

东营市保险行业协会会长、平
安人寿保险东营中心支总经理温
玉明感慨道：“买保险就是买保障，

一个家庭，一年只需拿出少量的收
入就能获得不低保额的重疾保障。
这份保险能够在灾难来临时,为一
个人、一个家庭撑起一片天空。”

疾病和意外，都是我们生活
中必须计算的成本。保险就是积
善行，思利他，未雨绸缪的明智选
择。中国保险监督委员会于2012

年5月2日发布《中国保监会关于
合理购买人身保险产品的公告》，
倡导消费者按照自身要求购买保
险，首先考虑保障，建议将意外保

险保额定为年收入的10-20倍，重
大疾病保额定为年收入的 5 - 1 0

倍。
事故中的王先生提前为自己

准备了足够的重大疾病保险金，在
疾病来袭的时候，为自己和家庭撑
起一片遮风挡雨的保护伞。我们在
共同祝福他早日康复的同时，也应
检视一下我们及我们的亲人是否
也有一份保障。保险不能创造财
富，但却可以让我们的财富和幸福
之路更长远。
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记者近日采访发现，许
多小银行为吸引储户，推出
一系列降低收费的优惠政
策，使颇受质疑的银行高收
费有所松动。专家表示，此

举有望形成鲶鱼效应，或将
大中银行拉入降价行列。但
从长期来看，银行吸引客户
不能只靠价格战，提供更多
更好的服务才是关键。

脏小银行多项优惠措施吸引客户

脏小银行吸引客户动力强、难度大

脏银行竞争仍要比拼服务

每到九月份高校开学
的时候，中央财经大学的小
李都会在离开山东老家时，
将一万元现金藏在行李箱
里，小心翼翼地带到学校，
然后存进北京的银行卡。他
告诉记者，“无论是汇款还
是异地取款，手续费都很
高，这样做可以省下几十元
的手续费。”

最近小李发现，身边的
一家城市商业银行，虽然营
业网点少，存取款不方便，
但新近推出了跨行、异地取
款免费的优惠政策。“不仅
免了手续费，还能在任意一
家银行的自动取款机提取
现金，确实省了不少事。”小
李说。

记者在采访中发现，确
实有不少银行在收费领域
推出优惠活动，内容涉及异

地、跨行以及境外消费等。
威海市商业银行天津

分行的工作人员告诉记者，
目前威海银行推出了多项
免费措施吸引客户，比如异
地取款不收手续费，在自动
取款机上跨行取款不收费、
网银汇款不收费等等，而且
也不会扣取银行卡年费。另
一家城市商业银行——— ——
哈尔滨银行的工作人员也
表示，目前哈尔滨银行对异
地取款不收取手续费。

华夏银行在天津的营
业网点比较少，但境外刷卡
免费的优惠还是吸引了不
少客户前来开户。银行工作
人员告诉记者，只要办理华
夏银行普通的银行卡，境外
刷卡消费全部免收手续费，
如果境外取款，每天第一笔
也是免收手续费的。

目前参与到“价格战”
的，大多是中小银行，大银
行在收费项目上几乎没有
松动。农业银行天津红旗南
路支行的工作人员告诉记
者，农行系统内，异地取款
需要收取1%的手续费，50元
封顶。

“中小银行在降低各类
手续费方面，有更强的动
力。”中央财经大学中国银
行业研究中心秘书长李宪
铎说，“各地一些城市商业
银行，客户和存款都比较
少，在吸收存款、发展客户
方面积极性更强，更乐于以
优惠措施吸引客户。”

李宪铎还表示，中小银
行敢于减免各类费用，与其
基数较低也有关系。“在这

些银行开户并进行异地、跨
行取款的客户并不多，免除
手续费造成的财务压力也
在可接受的范围之内，对经
营业绩的压力不大。”

记者采访中发现，即便
收费较低，这些中小银行的
吸引力，仍难以超过国有银
行和全国性股份制银行。

在一家会计师事务所
工作的王蕾向记者展示了
多达十余张的银行卡。“现
在各种用途的银行卡太多
了。异地跨行取款的机会本
来就不多，实在没必要再办
一张了。”李宪铎也表示，国
有大银行网点多、取款机
多，使用方便。中小银行只
有让出更多的利润，才有可
能将客户吸引过来。

专家指出，一些大中城
市的银行市场，已经由过去
的五大国有银行占主体，发
展成现在的二十家以上银
行共同存在，且呈现同质化
竞争不断加剧的局面。未
来，收费“价格战”只是一个
方面，更激烈的竞争是比拼
优质服务。

中央财经大学民生经
济研究中心主任李永壮认
为，利率市场化开启后，很
多中小银行都将存款利息
上浮到顶，并继续将降低费
用作为竞争的主要手段。但
对于很多人来讲，这些举措
仍不足以打动他们将存款
从大银行搬到小银行。中小
银行要继续增强吸引力，仍
要立足当地，推出更多、更

好的服务。
记者了解到，一些地区

的城市商业银行开始扎根
社区，旨在为当地居民提供
更便捷的服务。在黑龙江等
地，有的社区银行甚至将服
务时间延长至晚上八点，网
点内设置儿童活动区，并为
社区居民提供洗衣、健身服
务等。

李永壮还表示，虽然目
前国有商业银行和股份制
银行尚未跟进“价格战”，但
降低收费肯定是大势所趋。
这一方面会给广大储户带
来更多的实惠，另一方面也
促使银行加强内部管理，降
低成本，促进银行业整体质
量的提升。

来源：《经济参考报》
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