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为感谢广大车主朋友对风
行景逸品牌的信赖与喜爱，风行
汽车于本周未全面启动景逸
SUV试乘试驾会活动。活动期
间，不但消费者购车享有多重优
惠，而且消费者到店进行赏车、
试驾均有好礼相赠，更享有豪华
购车礼。感兴趣的朋友详询济南
鑫泉4S店：68815111。

高配低价成就市场典范

拼车模、比促销，这些方法
虽然在短时间内能Hold住消费
者，但高性价比才是领跑销量的
诀窍，景逸SUV凭借“三高三
低”的六大优势成为了细分市场
中高性价比的典范。

所谓三高，即“高通过
性、高安全性、高舒适性”。
与同价位的车型相比，景逸
SUV高达205mm的最小离地间

隙让其具有了
超越同级车型
的高通过性；
同 时 ， 景 逸
S U V 标 配 了
博世 8 . 0版的
ESP车身电子
稳定系统，安
全 性 首 屈 一
指 ； 景 逸
SUV采用了全独立悬挂设计，
配合2690mm的超长轴距带来的
大空间，景逸SUV的舒适性也
远超同级车型。

而“三低”是指“低油耗、低
成本、低噪音”。景逸SUV采用
了节能高效的发动机，其百公里
综合油耗仅6 . 6L，成为首款获得
3000元节能惠民补贴的SUV车
型；另外，起售价仅8 . 09万元的
景逸SUV上市前经过多项严苛

测试，故障率低，降低了日常的
养护和维修成本；而7项NVH噪
音改善技术的采用，更是为车主
在驾乘过程中提供了静谧的车
内环境。

“三高三低”的超高性价比，
5年/10万公里的超长质保促使
景逸SUV在细分市场的激烈竞
争中迅速赢得消费者好口碑，得
到市场认可和专业人士、消费者
好评。

“景逸SUV试乘试驾会”活动全面启动

2012款景逸从节油、安
全、性能、配置及舒适5大
方面，进行了系统性品质
升级，共实现了29项优化。
升级后的2012款景逸，性能
更强，配置更高，油耗更
低，以全面均衡的出众设
计成为近期代步车市场的
消费热点。

在节油升级方面，2012

款景逸通过增配自动起停

系统 ( STT )

和电动助力
转 向 系 统
(EPS)，使百
公里综合油
耗由原来的
6 . 8L降低至
6 . 2 L，达到
了更为严格
的国家节能

惠民补贴标准，油耗降低
率达8 . 8%。

在安全升级方面，2012

款景逸在“井字形”底盘、
高刚性3H车身、全车防撞
钢梁、B柱4层钢板等德系

“钢炮级”标准基础上，又
对发动机的放置进行了加
固处理，同时对车身顶棚
应用了加强横梁、加固等
工艺。这些优化，不仅提升

了整车操控性及稳定性，
更使整车的安全性再次提
升。

在配置升级方面，2012

款景逸增配了新三幅方向
盘、迎宾踏板、电热除霜除
雾后视镜、全车系拉丝钛
银装饰、不锈钢装饰亮条
等近10项配置，于细节中
尽显人性关怀。

在舒适升级方面，2012

款景逸从发动机噪声、风
阻噪声、轮胎噪声、传动系
统振动、制动噪声等噪声
来源出发，实施了系统的
降噪工程，创造出安静怡
人的舒适享受。动静之间，
2012款景逸正以悠然静雅，
却又不失激情澎湃的方式
诠释着城市代步家轿市场
的制胜之道。

2012款景逸代步车 多项功能升级

□曹俊杰

瞄准需求

紧凑型SUV定义“年轻化”

回顾今年的紧凑型SUV市场不难发现，
紧凑型SUV上市便热卖的现象比比皆是。近
日别克昂克拉的上市就引爆了紧凑型SUV的
巨大消费潜能，记者在对山东鸿发森岳别克
4S店市场部经理项阳的采访中了解到，昂克
拉于 1 0月 1 0日店头上市后就已经“先声夺
人”，仅一周时间就已经敲定近30台订单。“紧
凑型SUV在细分SUV市场的同时为年轻消费
者提供更多的选择空间，由于偏好SUV车型的
年轻人在价格承受力度上接受不了太过昂贵
的SUV，作为紧凑型SUV车型的昂克拉以其
近乎家轿的价格定位，刚好可以满足年轻消
费者购买‘第一辆车’的愿望。”项阳说。

济南大友宝宝马4S店市场经理靳贤飞告
诉记者，宝马X1以跨界车的设计风格出现在
紧凑型豪华SUV市场中，更具吸引力，截止
到今年10月份就已经斩获近200台订单。记者
通过调查发现，宝马X1的车主多数为24-35岁
的年轻女性，该现象恰好体现了诸多女性爱
车一族对宝马X1的青睐，与该车型的定位不
谋而合。

今年7月25日上市的奥迪Q3同样为这一高
端紧凑型SUV市场增添了不少活力，润华天
信奥迪4S店总经理韩旭认为，奥迪Q3面世之
初旨在为追求高端汽车品牌和驾驶品位的消
费者提供购买能力范围之内的选择，将目标
客户群体下探至年轻消费者阶层，以“低价
位的豪华品牌”满足更多的消费者需求。

一步到位

产品力贴合消费者“胃口”

在新车频频发力的同时，早已抢占紧凑
型 S U V市场的众多“明星”车型也有所建
树。今年上半年上市的进口标致4008和进口雪
铁龙C4 Aircross作为进口车行伍中的重磅车
型亮相已久，销量方面均有势头不减之势。
据济南金狮宝龙汽车销售服务有限公司销售
经理赵大强介绍，进口标致4008和进口雪铁龙
C4 Aircross于今年在济南地区分别拿下近百

个订单，表明紧凑型SUV已经被消费者所关
注，之所以这类车型受到热捧，是因为符合
时下的消费趋势，更与其实惠的售价和消费
者一步到位的理念分不开。顾客到店后不再
仅限于咨询家轿和传统意义上的SUV两种车
型，作为跨界车的紧凑型SUV车型的出现让
消费者有了更多的选择。赵大强告诉记者，
紧凑型SUV车型在被消费者接纳的同时集合
了轿车的操控性与SUV通过性的优点，在多
样化的市场需求下既能满足车主都市驾驶的
欲望又可以让车主体验到户外驾驶的快感，
从而将购车者的意向吸引到这一SUV市场新
兴势力上来，并且这种“家轿式”的价格定
位更能促使消费者入手一辆紧凑型SUV。

此外，记者在对济南众通奇瑞4S店总经
理王姝菁的采访中还了解到，随着大排量限
购的“环保理念”的贯彻，紧凑型环保SUV

将有可能在SUV市场未来发展中成为主流，
以奇瑞瑞虎为例，经济性上佳的紧凑型SUV

将在未来更合消费者“胃口”。

热度升温

紧凑型SUV市场生机勃勃

今年，在SUV整体市场的火热环境下，
众多汽车厂商为从庞大的SUV市场中分得一
杯羹，纷纷推出品牌下的紧凑型SUV车型，
继续在汽车市场中“攻城略地”。记者在对
长安轿车山东翔悦达4S店总经理李志法的采
访中得知，长安轿车自主研发的首款紧凑型
SUV CS35将于十月底亮相山东。据悉，CS35

作为长安汽车首次推出的SUV，在制造品质
和设计方面相比长安旗下以往车型都有了大
幅提升，将以较高的性价比逐鹿自主品牌紧
凑型SUV市场；而据了解，奥迪Q3将在2013

年实现国产，放低“身价”进入国产化节
奏，业内人士认为，此番转变必定让消费者
对入手改款后的奥迪Q3更加期待，有助于紧
凑型SUV消费群体的进一步扩大；宝马X1国
产改款车型或将在年底推出，而国产2013款宝
马X1在细节上的全新设计之处和价格优势将
使其继续决胜豪华紧凑型SUV市场；记者日
前从长安福特厂家方面了解到，年底之前，
由长安福特研发的全新翼搏也将加入到紧凑
型SUV的行伍中，作为长安福特今年产品计
划中的重要车型，全新翼搏的出现将会让紧
凑型SUV市场再度升温。

2012年，SUV市场的异军崛起与汽车行业整体低迷的大环境形成鲜明对比，据

中国汽车工业协会刚刚发布的9月份统计数据显示，在乘用车主要品种中，SUV市

场较去年同期相比产销增速较快，诸多车商将其视为“香饽饽”。而随着消费需

求不断年轻化，往日“身价高高在上”的SUV也逐渐降低身价走入寻常百姓家。

花一辆轿车的钱就能买回一辆SUV，何乐而不为？于是，进一步细分化的紧凑型

SUV初露锋芒，凭借吸引人的高性价比和SUV车型的独有魅力逐渐受到市场热捧。

上市时间：10月30日
预售价格：8万-10万元

点评：长安汽车首
款SUV CS35充分体现
了其城市定位，人性化
考虑方面也值得肯定，
如果上市后价格合理，
它将会是目前自主品牌
紧凑型UV里性价比很
高的一款车型。

长安汽车CS35

上市时间：预计2012年底
预售价格：28万-40万元

点评：奥迪Q3国产
后，若它的价格合理，凭
借着目前所积累的人气，
或许那时Q3会更加的大
卖。

上市时间：2013年
预售价格：28 . 2万-49 . 8万元

点评：2013款宝马X1属
小改款车型，针对细节进行
全新设计，满足了更加挑剔
的消费者。

上市时间：2012年底
预售价格：10万-13万元

点评：全新福特翼搏
在燃油经济性、安全性和
智能科技等方面均为中国
消费者展现了一款标杆紧
凑型SUV的风范。

长安福特翼搏

2013款华晨宝马X1

国产奥迪Q3

上市时间：10月10日
在售价格：14 . 99万-19 . 69万元

点评：作为别克首款国产
SUV，别克昂科拉Encore不仅
填补了别克在国产SUV车型
上的市场空白，更开辟了15万
- 2 0万元区间、高档紧凑型
SUV的全新蓝海市场。

别克昂克拉
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