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□李晓宁

汽车厂家

新车上市忙

从8月底开始，2012年
的汽车市场进入了异常密集
的新车上市期，可谓各个汽
车阵营都有“新军入伍”。

豪华军团里新加入了改
款奔驰GLK、改款雷克萨斯
LS、奥迪RS5、进口大众新
一代甲壳虫、讴歌RDX等十
多款新车；备受追捧的SUV
阵营迎来了上海通用首款国
产SUV昂科拉；自主品牌更
是 增 丁 不 少 ， 吉 利 英 伦
SC3、吉利英伦SC6、启辰
R50、长安悦翔V5、东南V5
菱 致 、 中 华H 2 3 0 、 中 华
H320等车型的接连上市让
10万元以内的车型竞争变得
更为惨烈；而合资品牌中广
汽菲亚特菲翔、起亚K3、
大众POLO GTI、北京现代

朗动等新车型的上市也确实
吸引了很多青年购车族的眼
球。

众所周知，作为三四季
度的交界，九十月份的销量
对车企全年任务的完成和经
销商的年终冲量，都起着决
定性的作用。北京现代山东
区域负责人在接受本报记者
采访时表示：“面临今年巨
大的销售压力，在下半年车
市表现也不是很被看好的情
况下，各大车企肯定会在
‘金九银十’期间力推新
车、加大促销力度，为全年
销售目标的完成发力。”

汽车商家

借力车展销售忙

上周末，记者与购车的
朋友一起走访了鸿发汽车
城、润华汽车公园等汽车4S
店，发现九成以上的汽车4S
店展厅洽谈区都座无虚席，
每位销售顾问都在忙碌的接

待看车客户，鸿发别克4S店
市场经理告诉记者：“借助
于2012齐鲁秋季车展的留资
客户，整个9月店内售车372
台，同比去年增长近10%，
十月份截止15日也有150多
台的销量，整个9月的到店
客户多达1000组，成交率在
30%以上，现在我们正在忙
着交车，每天提车的客户可
达十组。”据了解，像润华
雪佛兰、北京现代华建4S店
等许多商家的九月销量都突
破了400台，均同比去年有
所增长。

再看自主品牌，吉利全
球鹰汽车在齐鲁秋季车展上
将满满的订单收之麾下，随
即展厅内便是银行叫号式的
排队热销，山东吉利汽车超
市总监房立刚微笑坦言：
“今年吉利全球鹰迎接到的
不是‘金九银十’而是战绩
傲人的‘金九金十’，较之
2011年，今年全球鹰双月销
量同比去年增长70%，吉利

帝豪九月销售突破300台，
再次创造了今年单月最好业
绩，同比增长35%。”

调查发现，除了推新车
吸引关注度外，车企对销售
的直接支持更让经销商放手
促销有底气。二手车置换补
贴的提高、特供版低价车型
的供应等，都让今年的“金
九银十”热闹异常。“9月
和10月的表现对我们至关重
要。”采访中，不止一位4S
店老总告诉记者，他们已准
备好了10月底再推出几个大
力度促销活动，希望能进一
步刺激销量增长。

消费者

提车忙 保养忙

记者在银座别克遇到吕
先生一家，他们正在为家里
的第一辆幸福座驾奔走于各
个汽车4S店，面对记者吕先
生笑言：“看车看了两个月
了，不再犹豫了，就在这个月

准备出手，天气冷了，送个孩
子老人也方便……”吕先生
的太太表示，现在目标车型
已经锁定，唯一担忧的就是
短期内提不到现车，据了解，
多个汽车品牌4S店表示80%
的车型都有现车供应，但像
别克凯越、雪佛兰科鲁兹、一
汽大众迈腾等这样的热销车
型还是比较紧俏，提车周期
均在一个月左右。

汽车销售一片繁忙，售
后保养维修的“生意”也红
火的很。北京现代华建4S店
售后经理告诉记者：“九十
双月正赶上中秋和国庆两
节，加上今年国家十一长假
高速公路减免通行费的惠民
措施，使得回家探亲和自驾
游的车主大大增加，所以节
前保养和节后检修的车辆也
排起了长龙。”

最近两个月，小编身边咨询买车的朋友忽然多了起来，各个汽车厂
家的新车上市发布会、试驾会也接连不断，经销商的团购、促销活动也
频频出现在报纸广告、电台广播中，2012“金九银十”的汽车市场果真
是红彤彤的一片“艳阳天”吗？有多少汽车厂商在这场“秋收战役”中
捞到了真金白银？消费者又是为何撒开了捂了一年的荷包开始出手购
车？为此，记者走访了省城各大汽车4S店，为你揭开一个真实省城车市
的“金九银十”。

GC7、自由舰、远景

3000元补贴

全球鹰GC7时尚家轿
上下班首选，现推出一款惠
民车型，购此车型客户，都
可享3 0 0 0元补贴。除此之
外，全球鹰GC7-6AT正火
爆热销中，到店试驾有惊
喜。

科技省油，超长4年

15万公里保修

全球鹰GC7汽车超长4
年15万公里保修，贴身服
务 ， 贴 心 保 养 ， 买 的 省
心，开的安心。引领省油
新潮流！源自澳大利亚DSI
变速箱，具细腻传动、平
顺性好的使用特征，其动
力性带来10%的提升，百公
里仅为6 . 7升的超低油耗，
算来算去，同级车里，还是
它最经济实惠。

全球鹰GC7也拥有超
越同级的舒适配备，定速巡
航、全景观可视倒车雷达、
智能行车电脑、阳光智能感

应前大灯等配置，让驾乘者
尽情追逐驾驶乐趣。超酷颈
部防护装置、后排座椅中央
扶手、包覆式豪华座椅、惬
意温馨的影音设备，都为驾
驶者营造着舒适性。

双白金动力

傲然登场

为顺应国内日趋激烈
的市场竞争环境，同时，
能够率先推出DVVT+6AT
这类看齐国际先机水准的
动力组合，显现出吉利汽
车在技术上的独到优势。
可以预见，全球鹰GC7所
具 备 的 “ 双 白 金 动 力 组
合”策略的实施，势必将
像吉利汽车在安全领域取
得的成就一样，对合资品
牌再次形成压力，也将巩
固其在国内自主品牌中的
市场地位。

自由舰、远景钜惠行动
进行中……

■全球鹰自由舰：免购
置税；免交强险；免车船税；
免挂牌，4 . 28万元包牌。

■全球鹰远景：惠民车
型享3000元补贴，4 . 99万元
起。
济南世通·全球鹰汽车4S店
地址：济南市经十路31210

号(经十路最西)

经十西路GEELY

汽车超市：87292222

匡山GEELY

汽车超市：85609288

工业北路GEELY

汽车超市：88674567

济阳GEELY

汽车超市：83143999

平阴GEELY

汽车超市：87883333

长清GEELY

汽车超市：87205199

商河GEELY

汽车超市：86655707

章丘GEELY

汽车超市：83213172

仲宫GEELY

汽车超市：18615171029

保险客服热线：87292206

二手车置换热线：
18615171069

网址：www.stauto.net

第一眼被他的色彩迷
住，不复杂，不张狂，低调的
身影却无法掩饰新骐达炫雅
红带来的抢眼。当慢慢了解
他，才知道他无需低调，他出
众夺目。

杰出车型 屡获殊荣

新 骐 达 月 销 量 突 破
15000台，无论是大众的口
碑还是媒体的评价，骐达都
是当之无愧的杰出车型。从
“年度车2012微博最受关注
车型奖”，到搜狐汽车的
“ 最 佳 ( 全 球 ) 首 发 新 车
奖”，从中国汽车总评榜的
“年度风云中级车”，到腾
讯汽车的“最受关注上市新
车奖”，从北京的“年度最
受欢迎新车”，到四川的
“年度十佳车型”……拿奖
拿到手软的新骐达已成“获
奖专业户”。

而在全球知名的调查机
构的调查报告中，继2010年在
J.D. Power亚太公司中国新
车质量研究报告中排名入门
中型车细分市场第一位之后，
2011年，TIIDA骐达在该报告
的中型车细分市场再次排名

第一。所有这些有着重大影响
力的奖项，都表明新骐达具备
了超越同级的品质。

内外兼修 惠享补贴

新一代骐达更像一位性
感的赛车手，你一定想不到，
如此帅气的“小伙”生活中却
会过得很，新一代骐达的综
合 工 况 油 耗 仅 为 6 . 2 L /
100km，堪称同级市场的“节
油之王”。骐达CVT版还享受
国家3000元节能补贴，从购
车的第一步就为你节省。

安全承诺 100%安心

在400万台达成之际，
面向400万车主及未来更多
的新车主，东风日产推出
“安全保障承诺”，向所有
车主郑重承诺：

在特定意外事件背景
下，由第三方恶意造成的车
辆损失，东风日产将全额承
担，让每一个东风日产车主
安心享受精彩汽车生活。

活动链接：

10月27-28日东风日产

金大友店举行“开启客户关
爱购车季”活动到店即有惊
喜！订车最高获赠千元礼
包！老客户推荐亲友购车
享 积 分 大 礼 另 送 5 0 0 元 礼
包！即日起至10月31日所有
东风日产车主到店享受车
辆免费检测服务 (价值 2 0 0

元 )，更有特价精品优惠！
东风日产金大友专营店：工
业北路 1 0 0 - 5 号，抢购热
线：82798888。
东风日产二环南路银大友
店：87580666

东风日产章丘大友明店：
83788888

东风日产经十西路大友店：
88880000

东风日产省体育中心店：
82039888

东风日产工业南路店：
69927777

东风日产匡山汽车城店：
87111188

东风日产平阴翠屏街店：
87876655

东风日产济阳开元大街直营
店：81175808

东风日产商河钱隆直营店：
84800158

大友集团服务热线：88886888

全球鹰GC7
交1000抵7000震撼钜惠
分期购车0利息0手续费免担保

深秋的骐达别样“红”
——— 感恩400万东风日产客户关爱季本周温情启动
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