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“瑞雪兆丰年”，飘扬
的雪花带来了新年美好的祝
愿，而同样“飘雪而至”的
还有雪佛兰新景程等全系车
型的重磅钜惠！据悉，山东
雪佛兰冬日“雪拼季”疯狂
来袭，即日起到 2 月 2 8 日
前，下载智能手机APP“雪
拼 季 ” 游 戏 ， 积 攒 “ 雪
花”，就可获得全系购车现
金 抵 扣 ， 其 中 ， 新 景 程
1 . 8LSX车型将以最高3000
元优惠额度，让新年冬天
“火”起来！

山东中级车细分市场的
消费者普遍务实，时值年
末，选择一辆实用超值、称

心如意的家庭用车，与家人
欢度一个喜气祥和的新年，
是新车主们最大的心愿。作
为国内高档中级车市场的一
名“挑战者”，2013款雪佛
兰全新景程突出“大尺寸、
大空间、高配置”的鲜明特
点，不仅在外观和内饰上焕
然一新，动力系统及科技配
置方面更是全“芯”升级，
大幅提升了科技感。值得注
意的是，新景程2700mm的
超长轴距也已经达到B级车
的标准，真正意义上成为
“ 1 0 万 元 就 能 买 得 到 的
‘B’级车”。

纵观国内中级车市场，

雪佛兰景程一直备受务实奋
斗的实干主义者的欢迎，他
们关怀家人，热爱事业，并
热衷为自己和家人创造有品
质的生活而坚持奋斗。全新
景程的上市，将更加紧密地
贴合目标人群的实际需求，
将成为国内中级车市场的有
力角逐者。近日，雪佛兰景
程更在2012 J.D. Power中国
汽车魅力指数评选中拔得头
筹，以839分的优异成绩在
入门高档中型车中斩获第
一，遥遥领先于822分的细
分市场平均分。

此次2013款景程主打
“全尺寸高档中级车”概

念，不仅在外观内饰方面多
项革新，同时在科技与动力
上做了提升。加上“50/50

超长贷(15/月)金融购车
计划”的同步推出，能够轻
松满足不同阶段、不同收入
消费者的贷款购车需求，帮
助消费者轻松一圆“购车
梦”，让2013款雪佛兰全新
景程成为其高品质生活的忠
实伴侣。

钜惠“飘雪而至”，你
还在等什么？不妨拿起你的
手机，一起来体验“雪拼
季”吧！详情尽请咨询当地
雪佛兰4S店。

(宇轩)

新春伊始，万象更新。有
着“一次碰撞、两次获奖、三
次远征”经历的天津一汽威
志品牌，在总结、分析过去的
同时更加注重现在和未来。
当下根据人们对经济型轿车
节能、安全的强烈诉求，2012

年上市的威志V5在同级市
场中创新性导入了“智能双
I”理念——— I-Save、I-Safe，
我节能、我安全，以“智能”的
名义，运算着汽车产品竞争
力的算式，求出了“以进取超
越期待”的最优结果。让威志

V5成为中国一汽品牌战略
发布以来重磅推出的又一款
经济型轿车，也成为天津一
汽在大自主发展战略下，深
入了解市场动态，顺应当前
经济发展趋势而研发的一款
节能、安全型智能家轿。

作别龙年的好运，迎来
蛇年的吉祥。天津一汽携威
志V5智能双I车型为金蛇贺
岁，开启新的希望。威志V5
最大的亮点是导入了“智能
双I”理念。在节能方面，威志
V5不仅是被动降低能耗，更
是主动提高能效。搭载VCT
-I技术的高性能发动机，配
合全新引入的ISS智能节油
系统和EPS电子助力系统，
更适合在城市拥堵路况中行
驶，节能效果明显，百公里综
合油耗最低达到5 . 6升/百公
里。威志V5智能节油型及旗
舰型产品，完全满足国家三
阶段“节能产品惠民工程”的
要求，享受国家3000元惠民
补贴，并达到了国五的环保
标准。目前济南地区威志V5
最低售价5 . 19万起，从腊月
初一到大年三十购车即送丰
厚年货大礼包，还有更多惊
喜等您来体验。
地址：济南经十西路28438号
济南市工业南路79-10号(华
达汽配城对面)

购车热线：0531-87512377
88511599

1月14日，比亚迪在山
东济南发布城市公交电动化
解决方案：针对出租车及公
交大巴市场推出“零元购
车·零成本·零排放”解决
方案，国家开发银行股份有
限公司(下称国开行)为该方
案提供金融战略支持。这一
方案旨在解决出租车公司及
公交公司一次性购买电动车
的资金压力，为加速公交电
动化进程开辟一条现实可行
的道路。此次比亚迪推出的
“零元购车·零成本·零排
放”方案则从资金和推广模
式方面为公交电动化提供支
持。

零元购车：

三大模式自由选择

所谓“零元购车”，是
指集团客户不用一次性承担
购车资金压力，可采用“零
首 付 + 分 期 付 款 ” 模 式 购
车。为使不同性质的客户都
能享受到这一便利，比亚迪
共推出三种操作模式：融资
性租赁、经营性租赁和买方
信贷，同时满足出租车公司
和公交公司的不同需求。客
户可根据需求和具体合作业
务自由选择合作模式。

零成本：

能赚钱的运营方案

新方案不仅实现“零首
付”，同时由于电价远远低
于油价，使用成本的差价将
远远抵消电动车高出燃油车
的售价差额，甚至差价还要
高于电动车的原始售价。同
时比亚迪的新方案，改一次
付款为分期月供，合约期内
每月油电差价的节省金额高
于月供。即使是零首付全额
月供，油电差价也足以覆盖
月供金额，大大减轻了购车
方的月供压力。

零排放：

充电便利告别油耗

由于电动车纯电驱动，
零排放、零污染，规模运营
后，节能减排效果显著。与燃
油出租车相比，一辆e6纯电
动 出 租 车 一 年 节 省 燃 油
14120升，减少二氧化碳排放
32吨，真正实现了零排放、
零污染，绿色出行。如果将
全国120万台出租车全部替
换为纯电动车，则一年可节
省燃油169亿升，减少二氧
化碳排放3862万吨。为了支
持电动车的规模化运营。比
亚迪将协同电网公司全权负
责充电设施建设，提供占地
面积约 1 8 0㎡、 3 0 个充电
位、可提供150辆出租车24
小时服务的充电站建设方案
及技术支持。并负责车辆的

维护保养，以解决购车方对
新能源汽车使用的后顾之
忧。

优质金融支持+成熟车型：

助力规模化运营

目前，该方案已经得到
了国开行的全力支持。借助
于国开行的融资优势和比亚
迪的产业优势，双方拟共建
投融资平台，谋求建立新型
的产业集团与金融集团全方
位深度合作的投融资模式，
实现制造商、投资商、经营
商和消费者互惠互利的共赢
局面，真正推动公交电动化
的规模化运营，实现可持续
发展。同时比亚迪也已为这
一模式的推进储备了两款成
熟车型。比亚迪e6是目前全
球续驶里程最长的纯电动
车，综合工况下单次充电最
长可行驶300公里。crossover
的车型设计和尺寸大车身使
乘客能有一个舒适的乘坐空
间，还不用缴纳燃油附加费。
同时比亚迪纯电动大巴K9也
已在深圳、西安投入运营，并
在海外市场大受欢迎，不仅
在荷兰、以色列、匈牙利等多
地斩获订单，还在“克林顿环
境与气候倡议组织”开展的
道路测试中，凭借优异的能
耗表现，成为“最佳能耗效率
大巴”。 （本记）

“雪拼季”来袭

新景程开启雪拼购车时代

5 . 19万元起售

威志V5智能双I车型新春送礼
比亚迪山东推“零元购车·零成本·零排放”

城市公交电动化解决方案
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