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阳光100“大惊喜”系列活动是阳光100在
2012年底推出的献礼活动。2012年11月上旬活动
一经推出，引起了济南市场的巨大轰动，“6字
头起”、“震撼价”、“前所未有”等关键词
风靡坊间，两周内成交额即突破一亿大关，成
为济南年末楼市一大亮点。“大惊喜”活动是

阳光100“幸福家”系列主题活动的一个完美收
尾。继2012年5月份开盘以来，阳光100公园五
区不断突破自我，引发一轮轮的购房热潮。纵
观阳光100五期上市以来的热销风潮，持续不断
的口碑效应成就了阳光100的热销效应，成就了
开盘必热销的独特风景。

1
9月16日，保利山东置业集团举行“巅峰启程——— 保利置业品

牌发布(山东站)”活动，并在当晚举行“丰茂五载感恩有你”专场盛
会，拥有“华语流行乐教父”之称的罗大佑现场为嘉宾和到场新老
业主献唱经典歌。为了庆祝保利山东五周年生日，旗下在售楼盘保
利海德公馆、保利中心、保利大名湖、保利花园、保利香榭里公馆，
保利凯旋公馆“六盘联动”，推出“亿元特惠月活动”，以实实在在的
优惠回馈新老业主。

2 高端楼盘恒大帝景
逆市热销

2012年12月，备受关注的恒大帝景项目在冬日的严寒中首次
开盘。作为济南房地产市场上的典范豪宅，恒大地产精品项目中的
顶级产品，恒大帝景自认筹以来就吸引了广大置业者的眼球，开盘
当日，恒大帝景共销售近400套，实现销售额8 . 1亿元。恒大集团能
够在济南乃至整个山东地区持续强势挺进，与恒大卓越的品牌影
响力以及其一贯倡导的“精品地产”和“民生地产”理念密不可分。

3 鲁能领秀城举办
“工地开放日”活动

2012年12月，鲁能领秀城举办“工地开放日”活动,邀请了近百
位市民来到正在建设的楼房中,在专业工程师的讲解下,参观楼房
在建设过程中的相关情况。参观完在建楼房之后,鲁能领秀城还专
门制作了工法展示间,将房屋从建筑主体钢筋结构、墙体砌筑工艺,

到屋面工艺做法、外墙保温做法、窗户收口做法、厨卫防水等都让
参观者亲眼看到，亲手摸到。此外,工法展示间还将屋面烟道、避雷
针,无动力风帽等房屋建筑中不可或缺的小细节也一一展现。鲁能
领秀城相关负责人表示,以后他们还将继续举办“工地开放日”活
动，真正做到让购房者住的放心。

4 世茂国际广场
举办奢侈品盛宴

2012年10月13日—14日，由世茂国际广场主办的“VSM奢侈品
拍卖会”在其销售中心盛大启幕。本次活动专为世茂国际广场VIP

客户打造，并为广大奢侈品追随者们提供一个与国际名品零距离
接触的机会，来到世茂国际广场就能享受与世界同步的时尚购物
潮流。

现场的购房者与国际一线名品GUCCI、PRADA、BURBERRY

等，以及意大利顶级时尚品牌ICEICEBERG、JUSTCAVALLI、
CAPPOPERA等百余国际大牌的奢华风采。

5 绿地中心
对话茅于轼上演巅峰对话

2012年10月14日，由绿地集团山东置业有限公司主办的2012绿
地中心·对话茅于轼高端高端经济论坛在山东大厦中华厅盛世开
启。中国著名经济学界泰斗茅于轼先生亲临现场，与齐鲁各界精英
300余人就中国经济发展趋势展开精彩的演讲。据了解，本次活动
吸引了众多学者、专家、企业家等齐鲁各界精英300余人的到场，可
以说是2012年济南的一大财经盛事。

6 碧桂园·凤凰城
系列慈善活动

2012年初“情满学子回家路”活动，资助山东大学等贫寒学子
回家过年；3月“凤舞泉城”系列公益活动，关爱环境、关爱护城河、
关爱老年人；6月“寻找碧桂园国华的孩子”，在省教育厅的帮助下
面向全省选拨品学兼优的寒门学子免费入读碧桂园国华纪念中
学……通过系列公益慈善活动，碧桂园“希望社会因我们的存在变
得更加美好”的企业公民形象深入人心，获得市场的认可，获得业
主的信任。

8 阳光100“大惊喜”活动献礼泉城

2012年，国内龙头房企恒大集团持续对省城
济南的开发步伐。10月27日，恒大地产在济南西
客站片区开发的品质名盘——— 恒大雅苑经过近
两个月的蓄势成功开盘。作为济南西城的标志性
楼盘，恒大雅苑吸引了众多置业者的眼球，恒大

雅苑解筹当日，人流攒动，再现已经很久没有出
现的购房热潮。累计成交金额达5 . 8亿元。这个数
字在房地产调控持续深入，且短期内“限购”等政
策不会退出舞台的背景下，可以说是创造了成交
奇迹。

9 恒大雅苑开盘热销

道通·山水泉城上半年举办“五一购房季”的
营销活动，受到了社会的广泛关注。“优三居认筹
5万抵10万”、“加1元送5万、10万家电装修基金”、
“日送千金”及“特价房源4500元/メ起”等多项优
惠，一经推出，立即在市场上获得了强烈的响应。

与此同时，山水泉城“周周精彩活动”也拉开了序
幕。优惠组合拳配合一系列丰富多彩的活动成功
引爆了市场，有效地拉动了销售，一举奠定了全
年热销的基础。6个亿的销售额，让山水泉城跻身
章丘前三甲。

10 山水泉城“加1元抵10万”受市场追捧

2012年6月，由中海国际社区举办的为期
十二天的“拉斯维加斯·极致乐享嘉年华”博
彩体验尊崇派对在中海央墅园林示范区拉开
帷幕，吸引3000余名顶级客户到场。美味的
烧烤自助餐、点心、水果和鸡尾酒，h igh爆
全 场 的 乐 队 表 演 ， 公 正 美 丽 的 荷 官 (发 牌

员)，风情火辣的兔女郎，21点、梭哈、德克
萨、趣味轮盘等经典博彩游戏吸引了大批客
户。各界名流在中海央墅尽情领略山东第一
别墅风采，在轻松、愉快的环境中亲身体会
到中海央墅带来的生活品质。

7 中海国际社区举办嘉年华活动

2012年，对于济南楼市来说是不

平凡的一年。国家宏观调控政策的持

续深入,限贷、限购政策成为制约房地

产发展的一道不可逾越的障碍,然而在

开发商担子和压力倍感沉重时,2012齐

鲁楼市却自4月开始 ,一直维持高位成

交态势,实现了华丽的转身。逆势练就

“真金”，2012年房企所取得的成绩

更显珍贵。让我们共同回味2012年济

南楼市十大成功营销案例。

保利五周年明星助阵，
六盘联动
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