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今日烟台 C29

启动·向前的力量
东风雪铁龙C4L极限驾驭体验会烟台站圆满落幕

1月20日，东风雪铁龙C4L极限驾
驭体验会在烟台黄务大集试驾场地
精彩启程，众多资深媒体人和C4L车
迷亲自试驾了C4L。直线加速、S形绕
弯、紧急制动等项目的体验全面展示
了高性能高端中级车C4L近乎完美
的驾乘感受。

C4L极限驾驭

真金不怕火炼
作为东风雪铁龙的战略车型，

C4L集合了雪铁龙多项优势技术及
领先设计理念，激动人心的整体设
计，释放出更具凌厉、质感、张扬的极
致魅力。活动当天尽管路面有些滑，
但丝毫没有减少大家对C4L试驾的
兴奋感，在极速体验区体验“T动力”

风驰电掣的无限快感，享受C4L随心
所欲的驾驭体验，以及优质底盘所带
来的舒适驾驶，切身感受C4L“极限
驾驭”的魅力。

法式底盘调校

“试”出你的新征程
在普通模式下，东风雪铁龙C4L

其舒适的乘坐感和不错的燃油经济
性赢得了不少家庭用户纷纷试乘试
驾，为了提高乘坐舒适性，雪铁龙
C4L除了悬挂比其他车型更偏向舒
适性之外，后排座椅的头枕还设计成
像飞机商务舱座位那样，能调整两侧
的夹角支撑头部，十分舒适。富有韧
性的悬挂调校除了使其拥有不俗的
路面震动过滤能力之外，还保持了不

错的操控性。试驾中精准的转向设置
令人开起来很容易产生一种尽在掌
握，得心应手的感觉，让车辆在过弯、
加速、复杂路况条件下的操控稳定性
与驾乘舒适性都能得到上佳保障。另
外，现场设置东风雪铁龙历史文化
墙、C4L竞品PK展示以及有奖问答，
也吸引了众多客户参与，让获奖的客
户喜不胜收，心情愉悦！

此次东风雪铁龙C4L极限驾驭
活动，不仅让客户感受东风雪铁龙
C4L时尚与激情的完美体验，更力
求将最直接的驾驭感受传递给每
一位尊贵的东风雪铁龙客户，助其
对爱车的选择更了然于胸，与向往
美好汽车生活的人们一同启动向
前的力量。

通讯员 王宁

作为东风雪铁龙品牌20周年推出的
战略车型，C4L在上市短短时间内就以其
完美缔造的动力与操控、安全与舒适的
极致平衡在消费者心目中树立了高端中
级车的旗帜品牌形象。

近日，记者从烟台风行4S店了解
到，时值年末，风行菱智还推出了一
系列活动，为各级公商务客户带来了
难得的优惠。而且，还开通了官方微
博是风行景逸-烟台万达4S店。

风行菱智各大4S店的“冬季服务
月”活动已于2012年12月24日全面启
动，所有新老车主都将获得专业的免
费检测和优惠保养套餐。同时，在“年
末最大牌，3福来敲门”的网络活动
中，消费者通过微信关注、微博预约
试驾、网上订车等形式可获得丰厚的

奖品和购车现金优惠券。
2013款菱智3系列产品中的另一

款产品菱智V3，是风行菱智面向小
排量商务车市场推出的一款全新车
型，它有着纯正的商务车血统，是国
内5万-7万元商务车市场的首款纯正
1 . 5L小排量大空间全能MPV。其搭
载三菱4G15S发动机，最大功率78kw
/ 6 0 0 0 r p m ，最 大 扭 矩 1 3 0 N·m /
3000rpm，内部容积高达4400L，商务
商用都能给予车主超大空间的感受；
同时，菱智V3还拥有商务车风格内

饰、轿车化的仪表台、透气面料座椅、
空调等丰富配置，与同样价格区间的
传统微客相比，性价比更强。菱智V3

诞生自风行菱智国际化的商务MPV

平台，5万-7万元的主销价格与传统
大微客、新型大微客等车型不相上
下，但在超高性价比、超大灵活的使
用空间、超体面的商务形象等方面都
优于传统车型，全面满足了处于事业
发展初期的基层公商务车用户在商
务、商用方面的多种需求。车主可到
4S店试乘试驾。

2013款菱智M3获首批车主好评

烟台风行菱智V3
商务用户的理想用车

□专刊记者 宿珊珊

李先生虽然来自乡村，但对车子很在
行，他对离地间隙的研究却令人刮目相看。

“我经常要深入各村去收购蚕茧，山路、土路
特别多，普通车的底盘哪受得了。这款菱智
M3的底盘来自专业SUV的越野底盘，跑山
路才放心。”李先生俨然一副行家的口吻。

深聊后发现，李先生对2013款菱智M3了解
得相当透彻。“蚕茧属于体积大、重量轻的货
物，运这东西，车子空间必须大一些才能装得
更多。2013款菱智M3比其他车都要长不少，能

多装不少蚕茧呢。而且，它是正宗商务车，
去各村收蚕茧时，特别有面子。”

除了空间、外观，李先生还谈到了油
耗。“这车1 . 6L排量，专业人士叫黄金小排
量，拉货时的百公里综合油耗也就8L左
右……”李先生的笑容很灿烂。“这台车
才卖6万多块，我真的很喜欢。”他补充道。

2013款菱智推出仅一个月，风行菱智
整体销量就有了明显的提升，消费者对
风行菱智全能商务车表现出了极高的认
可度，预计风行菱智夺得12月MPV市场
月销量冠军和2012年年度冠军几成定局。
随机采访2013款菱智M3的车主，尽管所
购车型不同，但他们都对风行菱智全能
商务车给予了高度的评价。

风行菱智为全系车型提供整车5年/
10万公里超长质保服务，在给车主带来实
惠的同时，也展示了对自身产品的充分
自信。烟台大渝为菱智M3在烟台地区唯
一指定经销商.

M3车主档案

车主：李先生
所购车型：2013款菱智M3

职业：蚕茧专业户
一句话评价：皮实耐用 空间大油耗低
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