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对于大部分“80后”来
说，简单、幸福、享受是最
直接的诉求，而定位于“属
于你的幸福”的新赛欧，恰
恰能够满足“80后”们对于
汽车的诸多诉求。今天的
主角，是新赛欧上市后最
先提车的车主之一，是什
么原因让他选择了新赛
欧？

2010年1月11日新赛欧
上市发布会现场，所有观
众融入弥漫满场的幸福

中，身为现场观众之一的
胡小姐也不例外。“当初买
车时选了很久，最后选择
新赛欧，是因为我觉得新
赛欧的性价比特别高，确
实没得挑。”

除了新赛欧让胡小姐
对雪佛兰品牌的认同外，
还有一点也让胡小姐十分
满意：“雪佛兰的4S店多，
服务很到位，雪佛兰品牌
的车型油耗也不高，因此
它的保养便捷性和较低养

车成本都很吸引人。”
如今，这款幸福小车

已经驶入全国数十万个车
主家庭，海外出口销量也
超过10万。对所有新赛欧
车主来说，新赛欧的魅力
除了它时尚个性的外形和
得心应手的操控外，更在
于它给我们带来了对幸福
生活的追求，这种追求已
远远超越了汽车带给我们
的便捷和舒适本身，而成
为幸福的标志。 (袁茵)

乘新赛欧寻找简单幸福

春季天气变暖、雨水
增加，雾霾也不时出现，汽
车的呼吸系统也跟人一样
需要经历更加严苛的考
验。汽车和人一样，换季时
也会有一些不适，如果保
养不得当反而会让它患上
严重病症，因此汽车内外
饰的清洁以及关键部件的
保养需要广大车主们的细
心处理。

清洁车内空气

进入春季，天气变得
温暖潮湿，看似干净的车
内，其实还隐藏着许多肉
眼看不见的细菌、螨虫，还
不时散发出刺鼻的气味，
所以需要对车内空气进行
清洁。

春季车内灰尘和食物
残渣容易孳生细菌和螨
虫，同时春天正是呼吸道
疾病多发时期，车内空间

狭小，乘车人员之间最易
相互传染病菌。通常来说，
有蒸汽杀菌和光触媒两种
方式。

蒸汽杀菌是将蒸汽机
的喷汽口对准顶棚、座椅、
地绒、空调风口、仪表台、
后备厢，利用蒸汽机喷出
的高达130℃的蒸汽杀灭车
内的有害菌，并除去空气
中的异味。

光触媒则是将光触媒
喷洒在顶棚、非接触操作
台面、车门周围，将微小物
质如病菌、螨虫、臭味等分
解成二氧化碳和水，从而
达到杀菌、除臭的目的。

两滤及时除尘

进入春季后，给汽车
重要配件做个清洁除尘是
很重要的工作。汽车零件
如果过脏，会导致滤清效
果变差，过多的杂质进入

油路气缸内，加剧机件的
磨损，增加故障发生的可
能性；如果严重堵塞，还会
导致车辆不能正常工作。

其中最主要的要数空
气滤清器和空调滤清器
了。汽车在使用中，一般环
境空气质量较好时，按保
养周期定期更换空气滤清
器就可以了。但周边环境
空气质量较差时，则应注
意空气滤清器的清洁，若
空气滤清器过脏，将使进
入气缸内的空气量减少，
造成汽车的动力性能下
降，速度提不上去。空调滤
清器在使用过程中应定期
清洁或更换，不然堵塞的
滤清器会阻止并减少空气
进入蒸发箱，空调虽然开
得很大，但依然感觉不凉，
有的车辆车内还伴有异
味。

(宗禾)

汽车春季保养 呼吸系统是重点

十几款新车将扎堆上市
业内预计：3月中旬起优惠变大

新车将上市，带来竞相促销

“3月份，一批新车的
上市将会给车市注入强大
的动力，刺激车市提早复
苏。”业内人士分析，新车
上市肯定会吸引人气，同
时带动销售量的翻升，而
像今年一次性上市这么多
车的情况还不多见。

据了解，预计3月将会
有14款车上市销售，合资
品牌有6款，自主品牌有6

款，进口车型2款，其中多
为全新车型。其中，受关注

度较高的车型包括全新捷
达、斯柯达Rapid、新天籁、
国产Q3、改款骊威、改款
C5、新QQ、海马M3等。“纵
观 3月车市，注定精彩纷
呈。”业内人士则告诉笔
者，车市价格最快将会在3

月份中旬出现全面回落。
因此，此时经销商库存压
力也会随之而至，再加上3

月份是又一轮新车上市的
集中爆发期，必然导致车
市展开竞品之间的竞争促

销活动。
笔者在走访中留意

到，经销商消化年签订单
的同时，消费者的提车周
期逐渐延长。例如大众、雪
佛兰、别克等品牌的热门
车型，有的得两三个月才
能提到车。据介绍，除了销
量因素外，春节后，厂家尚
需要一段时间来恢复产
能，这直接造成了提车排
队的局面。

(赵兴)

经历了去年年底至春节前的火爆销售之后，大多数此前热销的车型都库存紧
张，4S店的促销也不像春节前那么不遗余力，车市在2月份并没有太大波澜。但进
入3月，随着厂家新车陆续到店和为4、5月份车展和销售旺季做准备，车市中的优
惠将恢复正常，还可能出现促销高潮。

活动挺热闹，卖车却不多
近日，笔者走访泰城车

市发现，1月份普遍收获开
门红之后，大部分经销商都
没有为今年的春节假期制
定特别的优惠促销，多数4S

店除了安排专人值班，提供
接待、售后和道路救援服务
外，大多正常休息。节后开
门营业，也通常是采取轮流
值班制，并不急于卖车。

长城路上一家4S店工
作人员介绍，目前在营销方

面的动作不大。其实早在春
节前几天，有些4S店就不再
抢着卖车了。金泰英伦4S店
总经理赵文平说：“一方面
是该买车的消费者基本都
完成了购买；另一方面，经
历去年年底至今年年初的
热销，很多车型库存严重不
足，没有了压力的经销商普
遍开始回收价格。”

笔者在 4 S店看到，目
前各家并没有推出实质让

利的优惠活动，不少 4 S店
推出了购车送“好礼”，进
店猜灯谜、吃汤圆的活动。
虽然促销一直在继续，但
是力度都不大。送礼包、送
装潢，或者诸如车价便宜
一两千这样不痛不痒的活
动比较普遍。一些 4 S店只
不过借元宵节的噱头聚拢
一些人气，这是目前车市
表 现 暂 时 不 佳 的 重 要 原
因。

厂家给支持，备战春季促销
与促销手段平平、实际

销售冷清形成对比的是，4S

店促人气的活动确实搞得不
错，这段时间主动来店看车
的人不算少。据多家4S店工
作人员介绍，从初六上班到
现在，每天能接待至少十几
拨客人看车，特别是到了下
午两三点，是客流最集中的
高峰。

大多数经销商都感觉，
今年春节车市的销售不再
像往年“只提车、不卖车”，
超过了心理预期。上海大众
金驰4S店工作人员介绍，大
年初六开门第一天就有客

户登门并且订车，近几天的
到店客户数量也稳步提升。
合资品牌销售人员们也纷
纷表示，新速腾、新轩逸、福
克斯等车型，几乎分不出淡
季旺季，一直以来销量都很
不错，尤其是春节期间，更
是创下了良好的销售纪录。
至于3月份以后，应该也会
不错，人流量很集中，因为
基本在这个时间来展厅看
车的消费者，购车意愿还是
比较明显的。

“尽管现在推出的优惠
政策力度不是很大，而且活
动规模也与年前基本持平，

但我们正在酝酿出台新的
促销政策，估计3月份中上
旬就能出台。”一家经销日
系车型的4S店销售负责人
表示，随着厂家供货的逐步
恢复以及天气逐渐转暖，消
费者将逐步走出家门到市
场来看车选车，车市将在3

月份一天天热闹起来。不仅
如此，多家自主品牌经销商
也透露，针对节后车市恢
复，他们正在结合近期新车
上市策划新的促销方案。而
且厂家也会适时给出相应
的支持政策，帮助经销商们
打响春季销售战。
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