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数据显示，截至3月22
日，商业银行在境内共发行
个人银行理财产品7666款。
从平均预期收益率来看，除
农村信用社预期收益率微幅
上涨0 . 09%外，其他类型商
业银行的理财产品预期收益
率均低于2012年全年平均水
平。其中，国有银行较2012年
全年平均水平下降0 . 26%，股
份制银行也下降了0 . 26%，城
市商业银行下降0 . 12%，农村
商业银行下降0 . 18%，外资银
行下降0 .84%。

可以看出，在市场整体
利率水平下降的情况下，城

市商业银行和农村商业银行
的预期收益率下降的幅度最
小，也即这两类银行发行的
理财产品价格刚性最大。这
主要是因为城市商业银行面
临着股份制银行和国有银行
强有力的竞争，无论在客户
资源还是网点优势方面，都
不及后两者。同时，农村商
业银行经过股份制改革后，
已经不同于传统的农村金融
机构，它们往往也在城市地
区设立网点，与股份制银行、
国有银行及城市商业银行开
展竞争。城市商业银行和农
村商业银行对理财产品收益

率的下调力度明显弱于国有
银行和股份制银行，也就是
说，和全国性的大型银行相
比，它们更多地通过向投资
者让渡收益来维护和争取自
己的市场份额。

从投资期限来看，2013
年第1季度，1个月以下、1-3
个月、3-6个月期限的产品，
市场占比分别为 3 . 9 9 % 、
54 . 20%、25 . 72%，而2012年
全年同类期限产品的市场占
比分别为4 . 71%、54 . 55%、
25 . 88%，分别下降了0 . 72、
0 . 35和0 . 16个百分点。而6个
月-1年、1年以上期限的产品
市场占比分别为13 . 58%和
2 . 37%，2012年全年同类期
限产品的市场占比分别为
12 . 38%和2 . 22%，分别增加
了1 . 20和0 . 15个百分点。可
以看出，2013年第1季度发
行产品的期限有拉长趋势，
这一方面是由于市场对未来
6个月及更长时间的资金充

裕程度持乐观预期；另一方
面是由于监管层在2013年初
就开始对各大商业银行“资
金池”理财产品进行现场检
查，在4月底前不能整改达标
的银行，银监会将对其进行
处罚，甚至存在停止从事理
财业务资格的可能性。“资金
池”对应的“资产池”里往往
存在大量融资类投资项目，
由于这类项目的投资期限通
常在1年以上，新发的理财产
品为了适应监管要求，会拉
长投资期限，以渐渐匹配所
对应的资产期限。

从收益类型来看，非保
本浮动收益型产品仍是市场
的主流产品，2013年第1季度
该 类 产 品 的 市 场 占 比 为
70.78%，较2012年上升7.23%；
保本浮动收益型产品市场占
比为16 . 96%，较2012年下降
2 . 52%；保证收益型产品市场
占比为12.26%，较2012年下降
4.71%。（财金记者 程立龙）

为节约客户时间，让办
贷流程“透明化”，近日，长
清农信社推出“限时办贷”
流程公示牌，向客户作出绿
色、高效的“阳光信贷”承
诺，得到了客户一致好评。

自2013年以来，该社按照
省联社统一部署，开展了“金
纽带”春天行动，组织员工进
村下乡为农民“送资金”，该社
通过对现有信贷流程进行再
造，简化了办贷手续，并在营
业网点悬挂“限时办贷”流程
公示牌，承诺从受理申请到贷
款调查3个工作日内完成，对

不符合贷款条件的及时给予
解释，对符合条件的准时整
理上报资料；贷款审查与审
批2个工作日内完成；贷款合
同签订视客户时间随时办
理；保证整个贷款流程在5个
工作日以内结束，并同时公
开监督电话，欢迎社会群众
对“吃拿卡要”等违规办贷现
象进行监督和举报。

通过这一举措，长清农
信社让一本绿色贷款证走进
了千家万户，截至2月底，
该社贷款余额已达到33亿
元。 (徐昕 娄钊)

近日，中国光大银行与
全球领先的专业咨询服务公
司韬睿惠悦咨询公司(以下
简称“韬睿惠悦”)联合发布
了2012-2013中国中小企业
弹性福利调研结果。调研发
现，除法定福利以外，参调企
业目前为员工提供的补充福
利人均水平约在 1 0 0 0元-
3000元之间，主要集中在加
班补贴、各种津贴、慰问金等
现金性福利。此外，为适应业
务发展需要，超过60%的参
调企业均有意向在当前或近
期建立弹性福利制度。

调研结果与光大银行和韬
睿惠悦公司的最新产品不谋而
合，由光大银行发起，并联合韬
睿惠悦共同管理的标准化弹性
福利集合产品正在积极筹备
中，即将率先亮相市场。

该产品依托于光大银行
和韬睿惠悦强强联手带来的
专业和技术优势，致力于为
企业客户打造从福利评估、
方案设计、计划实施、员工培
训直至运营管理的一站式弹
性福利解决方案。特别针对
中小企业，具有操作简便、运
作规范、管理专业、成本低

廉、选择灵活等特点。凡是有
意愿建立弹性福利的企业，
无论规模大小，均可加入到
本产品计划中，享受到专业
化、标准化、属地化的弹性福
利专业管理服务。

早在2010年，光大银行
就与韬睿惠悦联合推出了

“阳光乐选”弹性福利产品，
旨在帮助企业在遵循自身福
利战略的前提下，更好的满
足不同员工的个性化需求。

弹性福利，又称为自助
餐式福利，是一种有别于传
统固定式福利的创新员工福

利制度。员工可以从企业所
提供的一份列有各种福利项
目的“菜单”中自由选择其所
需要的福利。

光大银行养老金管理中
心相关负责人表示，“依托于
光大银行强大的技术系统发
展和支持能力，结合韬睿惠
悦的专业能力和咨询经验，

‘阳光乐选新产品’将为中国
中小企业实施弹性福利创造
便利，吸引更多企业和员工
迈进“主动福利管理时代”。

目前，留学“走进”了寻
常百姓家，已经成为我国学
子接受高等教育的重要选择
之一。每年的三、四月份是大
多数家长决定孩子是否出国
关键时期，浦发银行济南分
行秉承“新思维，心服务”的
服务理念，携手启德教育将
于3月31日14：00在济南索菲
特大酒店6楼隆重开启“浦发
银行世界名校招生展”，为您
的出国之路提供专业资讯服
务。

展会现场将坐镇100多
所世界名校，家长和学生可
近距离咨询，选择心仪的理

想学校。具有海外留学背景、
留学咨询经验长达6年以上
的各国留学咨询专家，可为
学生提供详实而科学的留学
申请规划。展会还重磅邀请
了各国使领馆官员，通过讲
座及互动解答的方式为参会
家长和学生解读各国留学新
政。浦发银行济南分行也将
针对出国留学金融开展专题
讲座和咨询服务。

浦发银行出国留学金
融，以专业化、一站式、全方
位服务广大莘莘学子和家
长。除提供外币兑换、留学贷
款、存贷款证明、国际汇款、

西联汇款、本外币理财等基本
服务外，同时开创了留学前游
学体验、留学实习生计划、留
学沙龙主题讲座、电子银行结
购汇等特色前沿服务。

由浦发银行独家推出的
国际学生证联名卡也将在展
会上隆重亮相，该卡既是联
合国教科文组织认可的学生
证件，可以在超过122个国
家，享受超过4万项消费优
惠，又是一张银联标准借记卡
可在超过130个国家和地区，
140万台ATM自由取现。持有
入取通知书或全日制院校学
生证便可至浦发银行济南分

行各网点办理，享受“一卡在
手，畅学无忧”的轻松畅快。

“浦发银行世界名校招
生展”将帮助家长和学生对
各国教育制度、海外大学申
请要求、申请流程、出国金
融、海外学习及生活有全面
理性的了解，为科学规划留
学做好准备。浦发出国易，轻
松海外行。浦发银行济南分
行将以完善、贴心的服务全
心协助拥有出国梦想的广大
学子顺利完成出国深造心
愿。放飞梦想，即刻启航！

抢票电话：8 5 5 9 3 9 5 5、
81936666

一季度银行间市场资金面多数时间保持宽松
局面，市场利率逐渐下滑，商业银行理财产品受
此影响预期收益率出现转冷。普益财富数据显
示，除农村信用社预期收益率微幅上涨0 . 09%外，
国有银行、股份制银行、城商行发行的理财产品
预期收益率均不敌去年平均水平。

放飞梦想，即刻启航

浦发银行世界名校招生展盛大启幕

提供全方位福利金融解决方案

光大银行率先发力中小企业弹性福利

长清农信社推行“限时办贷”为客户提供高效服务

近年来，章丘市农信联
社立足长远，提前布局，真
正想农民所想，急农民所
急，盼农民所盼，把银行开
到老百姓家门口，通过打造
亮点“金融示范区”，努力
提升农村金融便利化水平，
为政府分了忧、解了难、破
了题，实现了农民、信用
社、政府三赢局面。

章丘市是全省农村金融
改革试点县(市)，章丘农信
联社作为多年“工作在章
丘，奉献在章丘”的先进单
位，理所当然的承担起支农
主力军的角色。在具体实践
过程中，该联社不断突出农
信特色，延伸服务触角，拓
宽服务领域，提升服务层
次，现已在章丘市水寨镇苑
李村、白云湖镇郑码村、宁
家埠镇马西村等40多个村庄
建立了农村金融服务区。通
过投放农民自助服务终端、
手机银行、电话银行、网上
银行、POS等电子机具，实
现了金融业务的时空立体拓
展，由原来的日间八小时柜
台服务发展成全天候家门口
服务，让农民朋友切实体会
到方便快捷。在拓展时空的
同时，积极为农村客户提供

方便多样的超市型服务，利
用 人 无 我 有 的 “ 金 融 超
市”，办理小额信贷、个人
理财、代理保险、资金支
付、补贴领取等业务，使农
民足不出村就能挑选到自己
满意的金融产品。让广大农
户充分享受到城市现代金融
服务，大大提高了农村金融
便利化水平。

在此基础上，该联社不
断加大工作力度，现已累计
开展信用工程315个村，评
定信用户3 . 3万户，核发贷
款证 3 5 0 0个，授信 2 . 9亿
元，深入开展富民惠农金融
创新工程。设立信用工程固
定宣传栏500块，加快电子
机具布放，投放A TM 4 8
台，覆盖各乡镇(街道办事
处)；投放农民自助服务终
端80台；投放POS机具1043
台；总发卡量达24 . 6万张，
网银和手机银行客户达2 . 4
万户。积极创新贷款方式，
建立商户信用联盟3个、村
级农户信用联盟19个，联盟
成员达420人，授信4500万
元。打造起一批亮点金融服
务区，为提升农村金融便利
化水平做出了突出贡献。

(李哲 杨振振)

章丘农信联社打造“金融服务区”

提升农村金融便利化水平

3月15日，招商银行济
南分行行长周伟林来到分行
营业厅，戴起工牌，站在了
取号机前亲自当上“大堂经
理”。五分钟后，周行长迎
来了第一位客户，遂和客户
亲切交谈，询问办理业务的
种类，指出需要注意的事
项，并推荐了招行近期发售
的理财产品，周行长还向客
户征求对招行服务的意见。
客户对招行的服务非常认
同，并对行长亲临一线接待
客户的行为表示赞赏。

周伟林行长在现场表
示，服务作为招行的核心竞
争力，对持续快速发展起到
过重要作用。济南分行在新
的一年，确立了发展和管理
并重的工作思路，各项工作
要围绕精细化和规范化展
开。下一步，济南分行将以
持续提升分行整体服务精细
化为目标，进一步将工作重
心向服务精细化和规范化转
变，继续保持在同业中的领
先优势。

(赵光远)

倾听客户心声

行长当起了“大堂经理”

近年来，随着第三方财
富管理机构的兴起，一种新
型的理财模式已成为泉城老
百姓的新宠，打破了长期以
来人们依赖银行购买理财产
品的单一模式。

以宜信财富推出的创新理
财模式“年年鑫”为例，固定期限，
固定收益，10万元起，投资期限12
个月，预期年收益约10%，不仅有
效战胜通胀，也可以帮助客户实
现财富稳健增值的目标。

宜信财富创立于2006年，
是中国财富管理行业中的知
名企业，在全国40多个城市拥
有千余名资深理财顾问，为大
众富裕阶层提供全方位的理

财规划与财富管理服务。凭借
在行业内的突出贡献，宜信财
富荣获“2011中国理财行业突
出贡献奖”，成为众多大众富
裕阶层首选的合作伙伴。

2013年3月6日，宜信财富
济南分公司VIP理财服务中
心乔迁至山东商会大厦28楼，
服务队伍进一步壮大，服务能
力进一步增强，目前已经成为
济南市最有实力和规模的理
财服务机构。为了庆祝宜信财
富新财富中心开业，凡是在4
月份签约的客户，均可获增收
藏版粮票纪念册。年化收益
10%，宜信财富是您家庭资产
稳定增值的忠实伙伴。

固定收益类理财模式
广受投资者追捧
财富更上层楼，宜信财富VIP理财服务中心盛大开业

财富尊享热线：0531-66678006。
地址：济南市经五纬二山东商会大厦B28层。

格财金资讯
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