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财经

本报北京讯 (记者 张
璐) 仅销售面积全国排名前
列显然已不是恒大集团的惟
一目标，8日恒大集团在北京
召开的新闻发布会上雄心勃
勃地表示，2013年要向“千亿
俱乐部”发起冲击。为实现这
一目标，恒大集团与清华大
学达成长达十年的战略合
作，清华将在企业战略规划、
运营管理、建筑工程技术、规
划设计、新材料等方面为恒
大提供智力支持，提供300项
专利权的使用，并为恒大后
续发展储备高端后备人才。
而双方战略合作对市场成交
最直接的带动则是，恒大将
在合适的城市合适的项目引
入清华附属小学、附属中学，
这也意味着恒大集团的这些
项目将成为清华小学、中学
的“学区房”，业内认为这将

成为恒大项目市场上新卖
点。

恒大计划冲击千亿

根 据 已 有 统 计 数 据 ，
2012年国内有三家地产企业
加入了“千亿俱乐部”，分别
是万科1452亿元，保利地产
1020亿元和绿地1013亿元。
中海地产、大连万达、恒大集
团三家房企紧随其后，2012
年的销售额都在900亿元以
上。其中，恒大集团2012年销
售额达到923 . 2亿元，距离千
亿仅有一步之遥。

“我们今年目标是超过
千亿。”4月8日，恒大集团董
事局主席许家印在北京的新
闻发布会上高调表示。恒大
集团是以住宅产业为主，集
商业、酒店、体育及文化产业
为一体的特大型企业集团，

总资产超过2400亿。就地产
开发而言，恒大集团已经在
全国1 3 0多个城市，开发了
260多个住宅项目，拥有的土
地储备量，在全国各家房企
中排名第一，其开发规模和
销售面积连续几年在全国排
名前列。在山东，恒大已在济
南、临沂、潍坊、莱芜等地同
时开发十余个项目，并将陆
续进驻淄博、济宁等城市。

恒大集团公布的一季度
公告显示，2013年1月至3月
的期内恒大合约销售总金额
为177 . 2亿元，期内合约销售
总面积为293 . 9万平方米，较
2012年同期分别增长114 . 4%
和118 . 5%。

恒大寻求清华智力支持

在新闻发布会上，恒大
与清华表示，双方将达成长

达十年的战略合作，合作领
域涉及战略技术、人才培养、
产业合作等多个方面。其中
包括双方共同建立清华恒大
研究院，为恒大在企业战略
规划、运营管理、建筑工程技
术、规划设计、新材料等领域
开展针对性研究，提升企业
管理及相关工程科学技术水
平，加快相关研究成果的产
业化。

清华大学校长陈吉宁在
新闻发布会上表示，恒大集
团与清华进行战略合作，将
要围绕城市化快速推进过程
中的生态环保、节能降耗、低
碳发展等重大问题开展协同
创新，构建校企合作新型伙
伴关系。

双方战略合作还包括清
华将为恒大未来发展储备人
才。而作为回报，恒大集团将

为清华大学建立本科生、研
究生实习训练基地，每年选
送学生进行生产实习、社会
实践和就业实践。同时，恒大
集团还将每年资助300名左
右清华大学品学兼优、家庭
困难的优秀本科新生，对这
些学生本科四年全程资助，
承担其大学期间学费、生活
费等费用。

而此外，恒大还拥有每
年30项、十年300项清华大学
专利使用权。

引入教育资源

恒大与清华战略合作并
不止于此，在发布会上，记者获
悉，恒大将选择合适的城市合
适的项目引入清华附属中学、
附属小学，这也将是清华的初
级教育资源首次走出北京。

业内人士普遍认为，这

种与优质教育资源的合作将
对恒大项目的市场销售产生
直接带动。山东中原地产投
资顾问总监薄夫利称，经过
十余年发展，国内楼市成熟
度不断提升，房地产项目竞
争已经从最初的单纯住宅竞
争，变成包括周边环境配套
设施等在内的综合因素的竞
争。

薄夫利认为在项目中引
入优质教育资源，是目前市
场上众多在售项目的普遍做
法，“包括中海国际社区、鲁
能领秀城等项目的市场经验
表明，优质教育资源的引入
对市场的带动十分明显，山
东如此，全国也是如此”，对
于这种合作，薄夫利认为这
将形成恒大项目“市场的新
卖点”，对恒大冲击“千亿俱
乐部”的计划将有直接带动。

恒大今年瞄准千亿目标
引入清华教育资源形成新卖点

苏宁“云商”模式落地山东
首家超级店4月27日开业

本报济南4月10日讯
(记者 桑海波) 4月10
日，苏宁在济南宣布山东
首家苏宁Expo超级店将于
4月27日正式亮相泉城路，
这也标志着苏宁“云商”新
模式在山东地区的全面落
地，线上线下融合的商业
模式或将引领山东地区零
售业态模式的创新。

据苏宁人士介绍，在
商品经营方面，泉城路
Expo超级店共计经营15
大品类，SKU达到10万个，
产品出样超20万个，将成
为济南地区经营品类最丰
富的全新零售业态。

同时作为线下实体
店的最大优势，体验式购
物必定是未来线下购物

发展的方向。泉城路Expo
超级店在自助式购物的
基 础 上 特 别 引 进了X -
BOX、WII/PS3游戏体
验、Apple体验专区等数
十个体验专区，使得消费
者可以零距离接触国际
领先的互动体验模式。更
有增值下载、生活服务
区、特惠区、折扣区等增
值服务与融合体验区域，
真正实现手机终端、移动
互联与智能云服务的全
新体验。

在服务方面，超级店
中设立客户服务中心和
3C服务中心也将面向苏
宁线下实体店面与线上
苏宁易购消费者，进行统
一标准的售后服务。

2013胡润慈善榜发布

房地产业上榜最多 黄如论登顶
胡 润 研 究 院 1 0 日 发 布

《2013胡润慈善榜》，企业家黄
如论以5 . 8亿元的捐赠额成为

“中国最慷慨慈善家”，南京房
地产开发商杨休以4亿元的捐
赠额位列第二；许家印以3 . 9亿
元的捐赠额位列第三。

上榜慈善家中，从事房地
产行业的最多，共有43位。

榜单显示，黄如论、曹德旺
连续十年进入胡润慈善榜，十
年累计捐赠分别近35亿元和50

亿元；许家印、朱孟依和卢志强
连续九年进入胡润慈善榜。

在这份连续十年发布的慈
善榜上，100位平均年龄53岁的
上榜者共捐赠了56 . 5亿元。

据新华社

企业家 黄如论

捐赠 5 . 8亿房地产商 杨休

捐赠 4亿
房地产商 许家印

捐赠 3 . 9亿
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