
10台冰箱、30件家居礼品、500辆折叠自行
车、1000套工具箱、1000件专区礼品……本周
六，在欧亚达家居将全部送出？是的，近日不
少消费者打来电话咨询。

在这万物复苏之际，在这春意盎然、百花
争艳之际，如果是您正在考虑着营造家的氛
围，或者是为家换一种春天的色彩。那么，欧
亚达家居似乎颇为迎合您的心意。据了解，本
周六13:30-21:30，欧亚达家居将掀起新一轮促
销风暴，全场500余品牌火力全开，8小时底价
狂欢，盛惠之势的确不可挡。

怎么才能领到奖品？
为此，笔者详细咨询了欧亚达家居的工

作人员。在4月初，欧亚达家居就已经开始本次
活动的预热环节，只要预存10元就可领到家用
工具箱一套及预购券一张，小小预购券，用途
可大。因为在活动期间购物缴款单笔满5000元
凭此预购券方可有机会获得折叠自行车。1000

套工具箱、500辆折叠自行车，数量之大，只要
您速度够快，一定能抢到。10台冰箱、30件家居
礼品的领取资格则还是延用抽奖的形式产
生。只要您到欧亚达家居购物单笔缴款满2000

元即可领取抽奖券一张，满4000元可领取两
张，买的越多中奖机会就越多。

10元预购券还能领取吗？
小小预购券，真的很重要。就拿这次在整

个北园大街唯一的一次高额返现来说，如果

您没有这张预购券，还真参与不了此活动。欧
亚达工作人员叮嘱：如果参加最高15%的返现
活动必须持预购券返现联方可参加，无此联
商场不予返现。如果没有此预购券的顾客您
也不用担心，距离活动还有3天，您可尽快到位
于北园大街水屯路口的欧亚达家居中厅总服
务台办理领取手续。无需购物就能领礼品，购
物还能参加返现，何乐而不为！

8大专区火力全开 奏响夜宴前奏曲
地板区、橱柜区、瓷砖区、木门区、卫浴

区、软体区、实木区、红木区8大专区品牌连番
上阵，打造4月欢乐购，畅享全城超低价！据了
解，活动期间，8大专区参加活动的专卖店火力
全开，引爆全场。还准备了1000件生活好礼，如旋
转拖把、储物箱、微波炉、电压力锅等，在参加商
场所有活动的基础上缴款满额都可参加。

是不是应该等等再出手？
原来，笔者也有这样的疑虑，看到欧亚达

家居的活动内容后，才明白不是不能等，而是
舍不得让您等！况且，作为家居行业的领导品
牌，欧亚达家居一直秉承“一切为了消费者满
意”的服务理念。每次促销活动，不管是活动
力度还是活动奖品的选择上，始终以消费者
的满意为己任。为了让消费者解除价格上的
顾虑更是提出“差价10倍赔偿”的售后服务
举措。一个承诺，让消费者解除所有疑虑。
一个微笑，也让消费者买的舒心。

本周六，欧亚达

2500份狂欢大礼一晚送出

圣象地板大型活动“签动中国”在全国引
起了深远的影响，客户参与热情空前高涨，所
到之处备受欢迎，形成了独具特色的“圣象效
应”。2013年，应广大消费者再次强烈要求，圣
象集团总裁翁少斌先生将于4月20日再度莅临
济南，集合品牌强大的产品力、价格力、品牌沉
淀和市场积累，让利回馈泉城市民。

据了解，活动现已全面启动，各专卖店即
日起接受预定。圣象地板三大品类震撼出击，

价格全年最低。4月20日，圣象总裁将于银座家
居中心店现场揭秘工厂价及红包返现金额，限
时疯抢3小时，满3000元即有一次砸金蛋机会，
设液晶电视、电动车、电压力锅、现金红包等重
磅大奖，100%中奖！

截至目前，圣象地板已累计3亿平米下线，
连续17年全国同类产品销量遥遥领先，成为600

万用户的装修首选。本次活动力度之大，势必掀
起史无前例的让利狂潮，让我们拭目以待！

下周六，圣象地板

总裁签售钜惠泉城

■编者按：4月20日，居然之家在泉城济
南将迎来每年一度的“总裁签售会活动”。届
时，来自全国各地知名家具、建材企业的上百
个总裁们将齐聚于居然之家北园店，共同在
这个装修旺季掀起一股“总裁签售”热潮，从
而用厂家所带来的“空前让利”演绎一场最具
震撼力和影响力的“蛇年家居盛‘惠’。”

居然之家吹响“总裁集结号”

风云聚会再现济南

自2009年居然之家第一次在家居行业
以“签售会活动”的形式在济南举办，其规
模及形式在济南史无前例、独树一帜，其优
惠幅度也是泉城家居行业历史上前所未有
的，在济南家居行业史上写下浓墨重彩的
一笔。今年总裁签售会活动一经发布，就引
起了同行和市民的广泛关注，整个泉城家
居建材行业沸腾了，各大驻场品牌纷纷参
加战团，共同为今年装修的消费者举办一
次盛大的4月家居聚会。

4月20日，对于济南家居行业来说，是一
个群星聚会、共囊“惠”举的日子。因为这一
天，来自全国各地一线家居品牌的总裁大
腕们将汇聚到居然之家北园店，联袂推出

“总裁签售会活动”，以此来共同祝贺居然
之家在五年中取得的成效和业绩。届时，泉
城济南的广大消费者将可享受到这些总裁
大腕们所带来的仅此一次的空前优惠，并
一起目睹这些家居大腕的明星风采。

现场签售，体验家居“奥斯卡”

据居然之家北园店相关负责人介绍，
此次“第五届总裁签售会活动”时间为4月20

日至4月21日，从4月4日至4月19日为预约储

值时间，有购买建材、家具的顾客可到居然
之家北园店提前办理储值升值。

届时，居然之家总裁携手驻场商户上
百名总裁亲临北园店现场进行签售，凡签
售的销售合同均可在成交价基础上再享95

折优惠。4月20日前100名顾客还可获得现金
抵用券一份。居然之家独有的家具“以旧换
新”在活动中将继续进行，满额购建材还可
获得百元家具现金代金券。

三方让利，演绎“居然大盛会”

一直以来，居然之家力求通过整合资源，通
过实实在在的优惠措施，大幅度让利消费者，从
而让消费者既得利于实惠又满意于服务。

实惠从何而来？来自于三个方面，首先
是厂方，最大的让利来自于工厂。正是有居
然之家卖场方的出面申请，各个品牌商户
才从工厂争取到最为优惠的价格。第二个
让利来自经销商，也就是居然之家卖场内
的驻场商户。为了最大限度地提升销售业
绩，赢得广大消费者的信任和支持，经销商
们肯愿意那么做。最后给予消费者实惠的
是居然之家，通过最后的环节从而给予消
费者更大限度的回馈。

事实上，只有通过这三方面的让利，才
能避免“羊毛出在羊身上”的困局，也才可
能做到真正让利于消费者。居然之家的总
裁签售会活动就是一种纯粹的让利方式，
明明白白又实实在在。同时，居然之家也是
行业最早提出和倡导商户、卖场联合让利
的企业之一，此举一经推出就受到广大消
费者的认可和赞誉，觉得这才是真正的大
让利，消费者得到的是真真正正的白银，而
非羊毛身上的噱头把戏。

居然之家：百家总裁
演绎蛇年家居盛“惠”
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