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新阳光升级版优惠超10000元
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济南忽冷忽热忽风忽雨
的天气让外出成了烦心事，
此时有东风日产新阳光，不
只车名“阳光”，生活也轻松
阳光起来。东风日产新阳光
本周赏车试驾会火爆开锣，
邀您共享阳光。新阳光惊喜
让利最低7 . 78万元起售，更
有阳光超值版现金优惠超
10000元，进店就有精美到店
礼。同时，东风日产“出险
代步”服务全面启动，让您购
车“省钱”用车“省心”。

宽适生活，要有阳光

宽大舒适的乘坐空间，
自然是“舒适生活”的第一
要求。阳光拥有2600mm的领

先同级轴距，出色的后排腿
部空间可达636mm，这样的
宽裕程度足以和高端的宝马
7系媲美，加上头部空间的
曲形穹顶设计，身高一米八
几的高大乘客坐在后排也不
会有任何压迫感。

节油生活，要有阳光

阳光的动力系统傲视同
级。日产高效HR15DE燃油双
喷射发动机搭配XTRONIC
CVT无级变速器，前者保证
了充沛的动力输出，后者则
拥有全球最高的变速比范围
(7 . 3：1)，提供1000多种智能
变速模式，操控平顺，燃油
经济性高，百公里综合工况

油耗低至5 . 8L，轻松享受阳
光生活。

“出险代步”，用车无忧

爱车维修期间最大的困
扰就是无车可用，出行的不
便让无车的日子更难耐。现
在，东风日产各专营店向车

主推出“出险代步”服务。
凡购买东风日产全车系任意
车型的新车车主，只要在专
营店内投保东风日产保险管
家认证保险，发生保险事故
并返回东风日产专营店维
修，就可享受这一免费服
务。只要根据爱车保险定损
换 算 的 工 时 数 超 过 4 个 小
时，我们就为您提供免费的
代步车使用，单次最高 1 0

天，全年累计60天。

详情咨询：
东风日产二环南路银大友店：
87580666

东风日产经十西路大友店：
88880000

东风日产经十东路龙腾店电话：
88882222

东风日产工业北路金大友店：
82798888

东风日产章丘大友明店：
83788888

东风日产省体育中心店：
82039888

东风日产工业南路店：
69927777

东风日产匡山汽车城店：
87111188

东风日产平阴翠屏街店：
87876655

东风日产济阳开元大街直营店：
81175808

东风日产商河钱隆直营店：
84800158

4月20日，上海车展昌
河铃木展台上，一个为雅安
祈福的赈灾捐助箱，成为昌
河铃木、现场媒体以及千万
参展观众与雅安的爱心连接
点。同时，在闻讯第一时
间，昌河铃木就决定捐助15

辆福瑞达组成车队，奔赴一
线支援。快速的响应速度，
让我们看到这个多年来一直
埋头钻研小排量车的企业的
强烈的社会责任感。这种厚
重的责任感，也是做好产
品、做好企业的基础。

本届上海车展，在援助
雅安之外，昌河铃木还带来
了很多亮点。其中一点便是

双品牌战略的启动，新发布
的三环标受到了媒体的好
评，对于两个LOGO的使
用，昌河铃木副总经理向连
超介绍，“在跨界车初期导
入的时候，两个logo可能在
一段时间内会同时并存，但
就最后的发展来看，S标更
多的是日本铃木的原型车，
而三环标更多的则是结合中
国市场进行一些跨界方面的
改型，三环标定位为昌河铃
木跨界车系。昌河铃木这次
正式启动了双品牌战略，包
含S标体系和三环标的跨界
车体系。铃木公司原车引进
就是S标；作为合资企业，

在铃木公司结合、技术同源
的基础上，结合中国市场和
我们自己的定位，做更多的
升级改型，这类车就是三环
标。”

而对于未来的规划和销
售目标，向连超也给出了答
案：“今年昌河铃木定的是
16 . 8万辆，这两年2009-2010

年市场爆发之后，2011-2012

连续几年都是微增长，这种
微增长，在小排量车，特别
是去年，日系车在某些细分
市场还在下滑，今年一季度
日系车是下滑的，在传统的
微型车市场也是下滑的，但
是在一季度，昌河铃木是增

长的，这种增长不容易。5

年规划中，对量这个没有太
大变化，但是会有生产条
件。像景德镇基地已经形成
了17万的标准，九江基地10

万的标准产能，这些是将近
30万的产能，景德镇17万的
产能，2年内会很快发挥，
今年已是19万辆，主要是九
江基地怎么把产能发挥。
今年出了利亚纳，我们尽
量上量之外，还有围绕派
喜这款车做更多的改进，
因为派喜上了之后没有达
到预期，有很多原因，我
们昌河铃木的车很多都是慢
热型的，总是要经过市场长

时间的检验，大家慢慢觉得
好。派喜上市一段时间后，
经过消费者的检验，是一款
内 秀 车 ， 它 的 内 在 品 质
好。”

对于新车型的引进和生
产，向连超介绍：“铃木公
司原型车引进还在进一步，
我们也在做规划，我们双方
在进一步做探讨，昌河铃木
三年规划，核心内容就是车
型规划，做汽车的就是产品
为王，肯定是围绕产品做规
划。不过今年还是有一些
改造车，全新的产品可能要
到2014年底、2015年，会有3
-5款车。 （雪松）

昌河铃木发布双品牌战略
——— 2013年上海车展专访昌河铃木副总经理向连超


	D23-PDF 版面

