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把握打折时机，学会还价技巧

商场购衣
省钱有妙招

都市的便捷在于
选择永远很多，就像
买衣服，与其一家家
专卖店地逛，不如直
接杀到商场里面去，
各式品牌云集一堂，
你 想 怎 么 挑 就 怎 么
挑。然而，很多人对商
场买衣服面露难色，
漂亮的贵，便宜的又
看不上。其实，在百货
商场买衣服有妙招，
大商场购物，除了品
牌有优惠外，有时候
商场会在品牌的优惠
上再实施优惠，为你
的钱包省上加省。

所有人都以为新款是不能打
折的，其实不然，一般来讲，商场让
价有三层空间，分别掌握在不同的
人手里。

导购员：一些不是很牛的品
牌，导购手里掌握着一个价格底
线，不需要经过上头批准就可以直
接给消费者一定的优惠。

品牌的店长：一般店长手里也
会有一个价格底线，如果你能说服

他(她)的话，你又有了一些实惠。
商场经理：他手里掌

握的商品底价也是这
个商场所能承受的
最低价格了。

（综合）

学会还价技巧来省钱

条件和时间都允许的情况
下，应该尽可能参加商场第一波
活动。百货商场活动往往最划算
的时候是活动刚开始。考虑到消
费者的审美，活动时间过长的时

候，商家需要让活动有节奏，就
会采取不同的方式来做活动。最
重要的是，第一波的打折款式、
颜色、尺码方面都有很大的选择
空间。

盯紧商场活动第一波

百货商场做活动除了我们熟
知的那些拼单之外，还有很多消费
者没有注意到的一些小技巧。

比如一家商场推出买100返券

50活动，初看好像是打5折，其实是
6 . 6折。应该这样算：100÷(100+50)=
0 . 66，即6 . 6折。在返券比例相同的
情况下，起点越低对我们越有利。

比如买100送50和买200送100，折扣
都是6 . 6折，但第一种方式购买金
额限制小，所以选取商品上灵活性
大。

返券起点越低越省钱

有时候会觉得很奇怪，百货
商场的服饰新款才刚刚上柜，就
已经打8折出售，而且，很快五折也
会相继打出。为了刺激消费，很多
商家会补充一些旧款打折，因此

会有“5折起”之类的提法，但是，一
般情况下，当季新货是不会打折
的。什么衣服会打折？有以下几
种：旧款的服装、断码的服装、颜
色款式不齐的服装、补货困难的

服装。对于打折服装，应该选择那
些没有显示时间或者是流行时间
会比较长的经典款式，这样才值
得买，要不即使花再少的钱，不能
穿也没有意义。

在便宜中找好货

各品牌推出新款服装的时间
不同，而且并不是旧款就会被淘
汰，就会打个让你偷笑的折扣，一
些很牛的品牌服装坚持不打折，就
算是打折也仅仅是会员的权利。

但是，很多城市里，每年各个百
货商场在固定的节日都会打折，另
外各家商场也有一些自己固定的节
日，比如店庆，店庆是一个商场活动
力度非常大的时机。除此之外，一些

百货商场还有自己的招牌活动，例
如服饰节、羊毛衫节、羽绒服节等。
而每个新的服装品牌上市一个多月
以后，一般会打上8折来吸引顾客。
这些都是购买打折服装的时机。

把握打折时机

专家提醒预付消费有风险

当心发卡商家“人间蒸发”

超市购物
卡、美容美发卡、

洗浴卡、洗车卡、健
身卡……时下，各种类

型的预付式消费卡、券已
渗透到人们生活的方方面

面。然而，由此引发的消费纠纷
也日益增多。专家提醒，预付消
费有风险，理性消费是关键。

◇商家关门无处找

消费者办卡后，商家却“人
间蒸发”。由于预付式消费具有
先付款、再消费的特点，消费者
一旦遇到商家欺诈或经营不善
倒闭、恶意卷款潜逃等，往往无
法及时挽回损失。

◇服务质量难保证

预付式消费周期往往较长，
而商家的服务质量常常难以持
之以恒。如有的消费者花钱办理
了打折卡，但在使用时却发现商
家还附加有各种限制规定，很多
自己真正需要消费的项目并不
在打折优惠之列。

◇买卡容易退卡难

经营者在推销预付性商品
或服务时，往往讲得天花乱坠，
可是消费者一旦提出解除约定，
要求退还钱款时，经营者就会以

“最终解释权”给消费者维权设
置重重障碍。

◇霸王条款限制多

预付式消费大多采用格式条
款的形式，其中许多霸王条款侵
害了消费者的合法权益。如“消费
卡到期服务终止，卡内余额不予
退还”、“会员卡遗失不补”等，这些
条款侵犯了消费者的公平交易权
等合法权益。

◇权益受损举证难

由于消费者维权意识不强，
因此在办理预付式消费时不签
订书面协议或签订的协议内容
过于简单，一旦发生消费纠纷，
由于缺乏经营者相应的侵权证
据，导致维权困难。

针对预付式消费存在的诸多风险，消费专家提醒广大消费者注意以下几点：
考察商家信誉度。尽量选择规模大、信誉好、经营状况良好的商家，不要因为商家的优惠

幅度或者促销等原因而忽略了潜在的风险。
适度消费防范风险。科学理性购买、充值预付式消费卡，每次充值金额不宜过多;谨慎选

择预付额度过高、服务周期过长的预付式消费。
认真了解详情。要仔细阅读预付式消费的合同或章程，注意其中限制消费者行为的规定。
保留相关证据。注意保留协议、发票等相关证据，发生问题及时向被投诉方所在地消费者

协会投诉。 中国消费者报 王文郁
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