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工薪阶层从理财方面着手孝顺父母

医疗储备金宜选中长期产品
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留足生活备用金

在做好理财规划前首先要准备
好生活应急金，3-6个月的生活费用
最为适宜，这时大多数人都会选择银
行活期、定期存款。

当然存有一部分定、活期存款是
必须的，但是我们可以适当选择一些
收益率相对来说较高，风险较低的理
财型基金。例如工银7天理财基金、工
银14天理财基金、汇添富理财基金
等，这些基金期限灵活，成立后的首
个交易日开始，随时可以购买，赎回
后T+2工作日到账，可以和活期存款
想媲美，但是预期收益率要高出活期
存款几倍；投资起点低，1000元起购，
低于传统理财产品5万元以上门槛；
收益稳、风险低，主要投资协议存款、
短期融资券等流动性好、安全性高的
品种；零费用、利滚利。

此类基金在申购和赎回时都没
有任何费用，而且每期本息自动滚入
下一期，省力又省心。

给经济支柱加上保障

首先要给自己加保障，作为家
庭支柱的夫妻双方需要为自己配置
部分商业保险来增加保障。

张先生日常出差多，应配置意
外险，另外，随着夫妻双方年龄的增
加，建议配置分红型寿险，一方面有
充足的保障，另一方面，分红可以弥
补退休后的生活开支。

工银安盛保险公司新近推出了
一款人寿如意宝两全保险，它是一

款5年期的趸交产品，一次投入、五
年期满，有固定收益，还能年年分
红、复利计息，航空、意外、非意外三
重保障，最高达到保费的4 . 5倍，适
合经常出差的张先生购买。作为家
庭重要支柱的妻子可以选择工银安
盛保险公司的御立方保障计划，可
保40种重大疾病，最高三次赔付，伴
有双重红利，做到有病治病、无病养
老。

为孩子准备教育基金

孩子的教育基金要从现在开始
准备，子女教育金的准备是家庭的
刚性需求，张先生儿子刚满8岁，若
上大学的时间为年满18岁，张先生
可以有10年的时间来准备，建议这
笔资金的准备可以用定期定额投资
于基金的方式，即基金定投。基金定
投具有平摊成本，分散风险，复利效
应的特点，它办理手续快捷简单，自
动投资省时省力，是通过长期投资
达到财富积累的最佳选择。

通过每月的定期投资，可以“聚
沙成丘”，在不知不觉中积攒一笔不
小的财富，用来满足孩子的大学教
育基金。

为父母预备医疗金

补充父母医疗金可考虑购买中
长期理财产品。张先生父母有基本
退休工资，所以平时的生活开销基
本足够，但医疗开支是将来必不可
少的一部分。由于张先生父母已经
年过六十，不太可能通过购买大病

医疗保险的方式来解决，只能自己
准备一笔总额约10万元左右的医疗
储备金。

从张先生目前的资产状况看，
有25万元左右的资金一直在银行闲
置，建议张先生可以将这笔资金中
的10万元投资于人民币理财产品用
于为父母准备医疗费用。目前，工商
银行持续推出多款人民币理财产
品，多种期限、多种投资渠道可供选
择，尤其是保本型人民币理财产品
既有本金保证，预期收益又较高，可
获得较高的收益。

投资贵金属抗通胀

黄金是传统意义上抵御通货膨
胀最有利的工具之一，有家庭资产

“避风港”之称。
黄金的投资可以选择购买实物

黄金和黄金积存。黄金积存可以理
解为“黄金存折”，以工商银行的如
意金积存业务为例，客户可通过签
订协议，选择每月固定投资一定金
额(最低200元起)或一定克数的黄金
(最低1克起)，实现长期的黄金积存；
客户也可以根据资金状况进行不定
期的主动购买，进行黄金积存交易。

此业务的投资门槛低，200元人
民币即可办理，所购得的黄金相当
于在较长的一段时间内以"均价"买
入，可以分散价格风险，实现"小积
累、大财富"。客户积存黄金达到一
定克数后可在营业网点提取相应规
格的"如意金条"，也可以进行回购。

(本文仅代表个人观点，据此入
市，风险自担)

◆理财建议◆

张先生今年35岁，是一家
公司的部门主管，年薪11万元
左右。妻子32岁，某私企行政
人员，年收入4万元。有一个8

岁的孩子。张先生父母都已超
过60岁，为了方便照顾孩子，
目前跟他们生活在一起。

张先生现有一套130平米
的三室两厅住宅，市值约为70

万元左右，无房贷。2008年，张
先生另外购置了一套70万元
左右的房子，目前房贷1 0万
元，每月还款1500元，张先生
把该房产出租，租金正好和房
贷相抵；有一辆15万元左右的
车，无车贷。

因为张先生夫妇平时工
作很忙，没有时间理财，因此
家庭节余全部存放在银行，目
前银行存款27万元。

宝宝刚出生时经朋友介
绍买了一份儿童险，年缴保费
2000元。平时家庭生活月开销
为4000元。张先生全家每年会
安排一次旅游，费用在1万元
左右。

理财案例

理财师分析认为，张先生
家庭表面看来生活无忧，也积
累了一定财富，但随着时间的
推移，三代人有不同的人生目
标，不同的理财需求，重担都
压在张先生夫妇身上，压力也
不小。因此，张先生夫妇需要
分别做一个短期、中期、长期
统筹的资金安排。

财务分析

理财经理：王传慧

多年银行从业经验 ,取得
银行从业资格、会计从业资
格、保险从业资格、基金从业
资格等，熟悉银行业务和操作
流程，擅长个人综合理财规
划，能根据不同类型客户风险
偏好和理财需求提供最佳的
财务分析、产品推介和投资建
议等专业化金融服务。
从业网点：中国工商银行日照
分行莒县支行城阳路分理处
地址：莒县振兴中路1号
财富热线：0633—6206507
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