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作 为 普 通 观 众 与

购 车 者 ， 不 少 人 打 算

把 车 展 上 所 有 车 型 都

看 完 再 选 车 ， 还 有 很

多 朋 友 是 带 着 自 己 的

需 求 去 看 车 展 的 。 有

的 看 新 车 、 有 的 看 概

念 车 、 有 的 看 豪 华

车 、 有 的 看 美 女 、 有

人 奔 着 厂 商 促 销 的 小

礼 品 ， 还 有 人 就 抱 着

逛 庙 会 的 心 情 只 图 一

乐 … … 其 中 肯 定 有 很

多 想 买 车 的 朋 友 。

在 车 展 上 ， 面 对

琳 琅 满 目 的 车 型 和 促

销 手 段 ， 购 车 者 很 容

易 “ 乱 花 渐 欲 迷 人

眼 ” ， 不 知 道 买 哪 款

车 好 。 如 何 从 混 乱 的

现 场 找 到 观 展 捷 径 ？

如 何 分 辩 种 类 繁 多 的

优 惠 政 策 ， 真 正 买 到

性 价 比 高 的 新 车 ？
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车展前做好功课

去之前先罗列一下自己

比较喜欢的车型，自己做一

个初步对比。有时间的话把

自己喜欢的几款车提前了解

各项指标，最好能去各4S店

试乘试驾找找感觉，了解一

下各车型车展前的成交价位

及附送礼包，以便和车展期

间的促销政策加以对比。

提高观展效率

买一张有关车展的报纸

或布局图，根据目标和喜好，

确定行动路线，一来可以花

最短的时间观赏到更多的参

展车，二来节省了体力，可谓

是两全其美。

要挑重点，抓亮点

车展最不缺的是“车”，可

要是不加选择地一辆挨一辆

看，不用半天，准会看花眼、看

昏头。看车展切忌看“全面”，

一定要挑重点，抓亮点。

签单注意细节

在与销售谈好价格以

后，签单作为最后把关性的

重要关，特别需要注意。其下

分为两种主要情况，首先是

以订单形式，预付定金然后

通知车主到店上交钱提车。

另外一种则为现场交易，择

日提车。

当前以订单为主要形式

进行操作，因此您需要注意

到：1 .订单上的各项收费是否

合理，如遇不合理条款则应

当即提出异议，且质疑态度

要一定要强硬，不然日后吃

哑巴亏的机会很可能出现咱

身上；2 .优惠措施应记录于订

单上作为凭证。3 .另外有些经

销商存在迟缓交车的情况，

我们则需要向对方确定提车

准确时间，以免造成自己不

必要的时间以及其它方面损

失。

只要心里有个主心骨，

然后货比三家、保持良好的

心态、多问多看，在车展上肯

定就能有意想不到的收获--

选到最适合你的那款车！
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