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“泰山融易贷”信贷品牌启动
泰安市商业银行助力小微企业信贷
本报记者 赵兴超

泰安有了自己的

小微企业信贷品牌

5月11日上午9时，在宝龙福
朋酒店，泰安市商业银行小微企
业信贷业务推介会暨“泰山融易
贷”品牌启动仪式举行，泰安市
委市政府领导、泰山区政府领
导、市金融办、中小企业办、市工
商联、人民银行泰安中心支行、
泰安市银监局相关领导、泰安市
行业协会代表以及优秀中小企
业主代表等共计300余人参加了
推介会。

“泰山融易贷”是泰安市商
业银行在“立足地方、服务市民、
服务中小”的市场定位指导下，
积极贯彻泰安市委市政府扶持
小企业发展的政策，依托国内先
进的新型小额信贷技术，全新推
出的系列小微企业信贷产品，以
多、快、好、省的产品特点，充分
解决小微企业短、小、频、急的融
资需求。

推介会上市政府特邀咨询
张庆明就泰安市整体经济发展
情况以及政府扶持小企业发展
的相关政策等方面发表讲话，
市金融工作办公室主任任树凯
向推介会致辞，泰安市商业银
行董事长展鹏为推介会致欢迎
词并就地方银行支持小微企业
发展的情况进行了介绍。

泰山融易贷”品牌启动仪式
后，泰安市商业银行现场与山东
泰山钢材商会、泰安市装饰建材
商会签订了战略合作协议，切实
将支持泰安地区小微企业发展
落到实处。

铁三角运营专业团队服务

“泰山融易贷”信贷品牌，依
托国内先进的新型小额信贷核心
技术，以“立足泰城、服务中小”为
发展目标，有着多种灵活、便捷、
高效的相对优势。

泰安市商业银行小微运营中
心工作人员介绍，“泰山融易贷”
引进了哈尔滨银行先进的小额信
贷技术，建立了营销经理、风险经
理、产品经理铁三角的风险管控
模式。

“泰山融易贷”系列信贷产品
重信用、轻抵押，灵活设置了信
用、保证、抵押等多类担保方式；
额度高、审批快，最高可贷500万
元，3至5个工作日即可放款；方式
活、费用省，柜面、POS机、网银、
ATM机、手机银行等多种渠道供
客户自主放款选择，除贷款利息
外不收取任何派生费用。

该品牌产品包括以下六种：
个人生产经营贷款，小企业联保
贷款，小企业抵(质)押循环贷款，1
+N小额信贷业务，小企业商场、超
市供应链贷款，小企业制造商供
应链贷款。

中小企业关系民生

商行鼎力支持

中小企业的发展，关系民生、
就业、经济增长和社会稳定。针对
这一市场，泰安市商业银行加大
相应的资源倾斜，今年信贷投放
指标力争突破3亿元。

泰安市中小企业局相关负责
介绍，目前泰安地区的各金融机
构对中小企业信贷支持的覆盖率
较低。2011年底，泰安全市小微企
业共 2 1 0 0 0多户，其中小型企业
10000多户，全市各金融机构的小
企业客户共2300余家，全市仍剩余
8000余家小企业和近万家微型企
业客户可待开发。统计显示，全国
53%左右的小企业存在资金紧张
和融资需求，2011年泰安市有4000

家小企业存在资金紧张和融资需
求，而这个数字仍在增长。

自2013年1月份泰安市商业
银行小微企业专营中心试运行
以来，累计接待及回复小微企业
信贷问题咨询637件，走访客户数
468户，储备有效客户145户，已审
批通过客户15户，累计发放金额
600万元，开创了小微企业发展的
良好局面。下一步，泰安市商业
银行将采取进一步措施确保小
微企业贷款落到实处，一是在对
符合条件的小微企业贷款优先
投放，满足小微企业经营发展需
求。二是贷款计划单独下达，2013

年小微企业专营中心信贷投放
指标力争突破 3亿元，计划新增
小微企业客户数300户。三是为小
微企业客户配备一支由营销经
理、风险经理、产品经理组成的
专业服务团队，提供全程、专业、
高效的信贷服务。

如今网购之风火爆，一个特殊的行
业圈子悄然形成，这就是职业“网购刷
客”(简称“刷客”)，刷客通过给一些店铺
制造真实的“虚假交易”，帮助店家获得
好评，从而获得报酬。由于“刷客“的交
易不合法，吃亏上当后难以维权。据统
计平均每完成一笔交易，刷客可以获得
3元；每小时最多可以刷10笔，一小时就
能赚30元。全职刷客，一天可以进账240

元。刷客是如何操作一笔购物流程呢？

网络招聘兼职月入两千元

“错爱”(网名 )目前是一名专职刷
客，刚刚生完宝宝，她一边当“刷客”，一
边在家照顾孩子。“错爱”说：现在请个
保姆一个月就要三千元左右，刚生完小
孩，工作特别难找。几番思量后，才决定
加入“刷客”。

大约半年前，“错爱”在家中无意间
看见网上正在招聘淘宝兼职，无需面
试，不问年龄、经验，只需电脑，日结工
资，月入两千。乍看之下，也不太相信，
但还是怀着试一试的态度，加入这一
行。要想成为“刷客”，首先要交几十元
的培训费，进入一个平台。经过一番培
训，将几十页的材料熟记于心之后，方
可上岗。

“刷客”的网购流程

“错爱”介绍，“刷客”每完成一笔交
易，需要四个操作步骤：浏览网店，刷客
要在指定网店里停留一定时间，并浏览
该店多个商品，还要和店家交流，做出
真实购物的样子。

选中商品后要下单并付款，付款有
两种方式：一是“红包单”，就是店家先

给“刷客”的支付宝赠送红包，然后由
“刷客”支付。另一个是“垫付单”，就是
“刷客”先垫付，确认收货，给了店家好
评之后，店家再退钱给“刷客”。由于垫
付的风险比较高，所以佣金比较高。

发货。发货分为真发货和假发货。
网店假发货的单子没有正常发货的物
流信息，刷客只要在几天后确认收货即
可。真发货则是网店发给刷客空的快递
袋，或者是在快递袋里装有一些廉价小
商品。

最后一步就是评价，刷客必须要给
店家好评。最初，“错爱”平均一个小时
也就能完成1至2笔交易，每单也就只有2

至3元。一天下来，腰酸背痛眼涩，最多
赚个几十元。“错爱”说，钱虽然少，一个

月做得多的时候收入两千多元，少的时
候可能只有一千多元收入。

“刷客”被“涮” 钱财被骗

如果卖家发布任务时，先将钱充到
了“刷客”的账户，也就相对比较安全。
如果需要“刷客”先行垫付资金，就存在
着很大风险。“错爱”刚入行的时候，就
被骗了。

当时，她加入了一家看上去正规的刷
客平台，有营业执照、有税务登记证、有组
织机构代码证。而且平台里面分工详细，
有推广团、讲解团、业务团、接待厅、财务
部、人事部等，俨然是一套完善的企业机
制，其中业务团下属有20个分团，所有的
业务都在这些业务团里面完成。

“错爱”加入后，接了报酬较高的
“垫付单”。先垫付了1000多元，买了部手
机，给了店家好评。可是后来网站消失
了，垫付的1000多元也没有办法追回。后
来收到快递送上门的就是一个空袋子，
说好的报酬也再无音讯，最后只能自认
倒霉。经历此事后，“错爱”决定转做“红
包单”。虽然佣金少，但风险几乎没有。
不论“垫付单”报酬多高都不为所动。因
为天下不会有免费的午餐。

如今，“错爱”每天长时间盯着电脑，
继续寻找着商机，她坦言，这并不是个长
久之计，将来，还是要找个正经工作。

业内人士指出，商家通过虚假交易
提升信誉度，刷客的交易并不合法，由
于每次的交易金额不大且分散、加之网
络交易的不在场性和匿名性，受骗者维
权存在很大困难。“刷客”应注意：网上
交易有风险，小心自己被涮。

(北京青年报)

股市动荡，债市核查，新基金“进退维谷”。
近期，就在股市出现低迷调整的同时，债市核
查风暴大有愈演愈烈之势，而从新基金发行来
看，“低风险化”格局愈加明显。其中，偏股基金
偏向混合型，而债券基金则进一步向低风险化
转移。

偏股基金青睐“混合型”
由“最牛封基”华夏兴华转型而成的华夏

兴华混合型基金5月10日就将结束发行。转型
后，华夏兴华混合基金股票投资占基金资产的
比例范围为40%-95%，而转型前基金兴华最高
股票仓位为80%，表明转型后的华夏兴华混合
基金仓位更加灵活，从而有利于基金开展积极
运作，在震荡市中可攻可守，获取稳健收益。

同时，正在发行的中欧价值智选、海富通
养老收益、上投摩根成长动力等基金，均为混
合型基金。

债券基金趋于“定开化”
就在今年以来，债券基金也有低风险化趋

势，定期开放成为受欢迎类型。其中，浦银安盛
凭借固定收益良好业绩，首推业内6个月定期
开放的债券基金，该产品将于5月10日募集结
束。定期开放债基“复制”了封闭债基的运作模
式，封闭期内规模稳定，有利于基金经理能更
好地利用杠杆和券种以及久期的搭配来提高
投资收益。

同时，目前正在市场发行的工银瑞信信用
纯债一年定期开放债基，其封闭期为一年，每
个开放期最长不超过20个工作日，最短不少于
5个工作日，然后进入下一个为时一年的封闭
运作期，适合理财期限在1年及以上的客户。

此外，华安保本混合基金于5月10日结
束募集。值得注意的是，由于契约限制，投资
者一般只有在保本基金发行时认购并持有
到期，才可享受保本承诺，因而希望购入华
安保本基金的投资者可以在基金募集结束
前进行认购。据了解，华安保本基金承诺全
额保本，首个保本周期为三年，认购客户在
持有到期后，其首发认购金额若有亏损，基
金管理人将负责赔付差额。 (新闻晨报)

股市低迷，债市核查

新基金发行趋向低风险网购刷客赚钱暗藏陷阱

垫付千元买回空袋子

11日，泰安市商业银行举

行小微企业信贷业务推介会

暨“泰山融易贷”品牌启动仪

式。通过专业化的小微运营队

伍，打造6种特色产品、9种不同

担保方式的优秀组合，向小型

企业、微型企业和个体工商主

提供更加专业的信贷服务，打

造泰城一流小微企业金融服

务。

泰安市商业银行董事长展鹏介绍小微企业信贷业务。 本报记者 赵兴超 摄
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